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1 CONTEXTUALIZACAO DA INSTITUICAO DE ENSINO
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Faculdade de Tecnologia de Barueri — Fatec Barueri
Razdao social: Faculdade de Tecnologia Padre Danilo José de Oliveira Ohl
Endereco: Av. Carlos Caprioti, 123 — Novo Centro Comercial
CEP: 06401-125 — Barueri — SP
Decreto de criagcdo Decreto n°. 54.465/2009

1.1 Atos legais referentes ao curso

Autorizagéo: Portaria CEE/GP 208, de 13/07/2010;
Reconhecimento/Renovacao de Reconhecimento de Curso: Portaria
CEE/GP n° 101/2020;

1.2 Organizacéo da educacao

A LDB 9394/96 (Lei de Diretrizes e Bases da Educacéo) organiza a
educacao no Brasil em sistemas de ensino, com regime de colaboracéo entre si,
determinando sua abrangéncia, areas de atuacdo e responsabilidades. Estédo
definidos como sistemas de ensino, o da Uni&o, dos Estados, do Distrito Federal
e dos Municipios. As instituicbes de educacdo superior, mantidas pelo poder
publico estadual e municipal, estdo vinculadas por delegacdo da Unido aos
Conselhos Estaduais de Educacéo, sendo o Centro Paula Souza uma instituicéo
mantida pelo poder publico — Governo do Estado de S&o Paulo, os cursos das
Fatecs sdo avaliados pelo Conselho Estadual de Educacédo de S&o Paulo — CEE-
SP.

1.3 Curriculo escolar em Educacéao Profissional e Tecnholdgica organizado
por competéncias

A Educacao Profissional e Tecnologica (EPT) € um tipo de educacédo que
integra a educacao nacional, e muito particular: visa ao preparo para o trabalho
em cargos, funcées ou de modo autdbnomo, contribuindo para a insercdo do
cidaddo no mundo laboral, uma importante esfera da sociedade.

O curriculo em EPT constitui-se no esquema tedrico-metodolégico,
organizado pela categoria “competéncias”’, que orienta e instrumentaliza o
planejamento, a sistematizacdo e o desenvolvimento de perfis profissionais, de
acordo com as fungbes do mundo do trabalho, relacionadas a processos
produtivos e gerenciais, bem como a demandas sociopoliticas e culturais. E,
etimologicamente e metaforicamente, o “caminho”, ou seja: a trajetoria
percorrida por educandos e educadores, em um ambiente diverso, multicultural,
o qual interfere, determina e é determinado pelas praticas educativas.

Enquanto no curriculo escolar, tem-se a sistematizagdo dos conteudos
educativos planejados para um curso ou componente, que visa a orientacao das
praticas pedagogicas, de acordo com as filosofias subjacentes a determinadas
concepcOes de ensino, de educacao, de historia e de cultura, sob a tenséo das
leis e diretrizes oficiais, com suas rupturas e reconfigura¢cdes. No curriculo
escolar em EPT, ha o planejamento, a sistematizacédo e o desenvolvimento de
perfis profissionais, de atribuicdes, de atividades, de competéncias, de valores e
conhecimentos, organizados em componentes curriculares e por eixo
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tecnoldgico ou area de conhecimento. E organizado de forma a atender aos
objetivos da EPT, de acordo com as funcbes gerenciais, as demandas
sociopoliticas e culturais e as relacdes de atores sociais da escola.

Em sintese, os conteudos -curriculares sdo planejados de modo
contextualizado a objetivos educacionais especificos e ndo apenas como uma
apresentacao a cultura geral acumulada nas histérias das sociedades. Esse é
um importante aspecto epistemolégico que direciona as frentes de trabalho e os
procedimentos metodologicos de elaboracgéo curricular no Centro Paula Souza.

Para além de uma preocupacédo documental e legal, a pesquisa curricular
deve pautar-se, também, em um trabalho de campo, com a formacdo de
parcerias com o setor produtivo para a elaboracdo de curriculos. Portanto, a
Unidade Escolar ndo pode distanciar-se do entorno, tanto o mais proximo
geograficamente como um entorno lato, da propria sociedade que acolhera o
educando e o egresso dos sistemas educacionais em seu trabalho e em sua
vida. No caso da EPT, o contato intimo e constante com o mundo extraescolar €
condicdo essencial para o sucesso do ensino e para a consecucdao de uma
aprendizagem ativa e direcionada.

O curriculo da EPT, como percurso ou “caminho” para o desenvolvimento
de competéncias e conhecimentos que formam o perfil profissional do tecnélogo,
segue fontes diversificadas para sua formulag¢édo: seu instrumento descritivo e
normalizador € o Catalogo Nacional de Cursos Superiores de Tecnologia
(CNCST) do MEC. Outras fontes complementares sao utilizadas como
pesquisas junto ao setor produtivo, para levantamento das necessidades do
mundo do trabalho, além das descricdbes da Classificacdo Brasileira de
Ocupacgoes (CBO), sistemas de colocacéo e de recolocacéo profissionais.

Considerando-se as disposi¢cdes das Diretrizes Curriculares Nacionais
Gerais para a Educacgéao Profissional e Tecnoldgica (Resolugdo CNE/ CP n° 1/
2021), em seu Art. 28, destacam-se 0s preceitos legais para a organizacao ou
proposicdo do perfil e das competéncias do nivel superior tecnolégico, a exemplo
da “producao e a inovacao cientifica e tecnoldgica, e suas respectivas aplicagoes
no mundo do trabalho”.

A natureza e o diferencial do perfil e das competéncias do profissional
graduado em tecnologia sdo, também, pautados na Deliberacdo Ceeteps n° 70/
2021, que “estabelece as diretrizes para os cursos de graduagéo das Fatecs do
Centro Estadual de Educacédo Tecnoldgica Paula Souza — Ceeteps”

|. A organizag&o curricular dos cursos superiores de tecnologia devera
contemplar o desenvolvimento de competéncias profissionais e sera
formulada em consonancia com o perfil profissional de conclusdo do
curso, o qual define a identidade do mesmo e caracteriza o
compromisso ético da instituicdo com os seus alunos e a sociedade.
II. A organizacdo curricular compreenderd as competéncias
profissionais  tecnoldgicas, e socioemocionais, incluindo o0s
fundamentos cientificos e humanisticos necessarios ao desempenho
profissional do graduado em tecnologia.

[1l. Quando o perfil profissional de concluséo e a organizacao curricular
incluirem competéncias profissionais de distintas areas, o curso devera
ser classificado na &rea profissional predominante (CEETEPS, 2021).

A interagdo entre Educacdo Profissional e Tecnolégica e o setor
produtivo, bem como a “centralidade do trabalho assumido como principio
educativo”, destacam-se como principios norteadores da constru¢cdo dos
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itinerarios formativos, conforme as referidas Diretrizes Curriculares Nacionais
Gerais para a Educagao Profissional e Tecnoldgica (2021), o que é de suma
importancia para o planejamento curricular e sua estruturacdo em Projetos
Pedagogicos de Curso (PPCs)

Art. 3° Sao principios da Educagao Profissional e Tecnolégica:

| - Articulagcdo com o setor produtivo para a construgdo coerente de
itinerarios formativos, com vista ao preparo para o exercicio das
profissbes operacionais, técnicas e tecnolédgicas, na perspectiva da
insercdo laboral dos estudantes;

Il - Respeito ao principio constitucional do pluralismo de ideias e de
concepcdes pedagdgicas;

lll - Respeito aos valores estéticos, politicos e éticos da educacédo
nacional, na perspectiva do pleno desenvolvimento da pessoa, seu
preparo para o exercicio da cidadania e sua qualificacdo para o
trabalho;

IV - Centralidade do trabalho assumido como principio educativo e
base para a organizagdo curricular, visando a construcdo de
competéncias profissionais, em seus objetivos, conteudos e
estratégias de ensino e aprendizagem, na perspectiva de sua
integracéo com a ciéncia, a cultura e a tecnologia.

(BRASIL, 2021)

Com as modificacbes soécio-histéricas e culturais no territdrio em
contextos nacional e internacionais, as atividades de ensino devem responder -
e corresponder - as inovacgdes, que incluem digitalizacdo dos processos,
atividades de pesquisa, aquisicdo de conhecimentos culturais. Deve incluir,
também, culturas internacionais, de movimentos identitarios e de vanguarda,
para o desenvolvimento individual e de coletividades em uma sociedade diversa,
gue se quer cidada, responsavel para com o futuro e com as atuais e vindouras
geracoes.

O curriculo da EPT, assim articulado com o setor produtivo e com outras
instancias da sociedade, adotando o trabalho como principio norteador e
planejado pela categoria “competéncias”, apresenta maior potencialidade para
atualizacdo continua, configurando-se em instrumento dindmico e moderno que
acompanha, necessariamente, as configuracdes e reconfiguracdes cientificas,
tecnoldgicas, histéricas e culturais.

A EPT, dessa forma, assume o compromisso de atender ao seu publico-
alvo de maneira mais efetiva e que otimize a insercdo ou a requalificacdo de
trabalhadores, em um contexto de mudancas, de mobilizagcdo de conhecimentos
e areas de diversas origens, fontes e objetivos. A¢des, que convergem para 0s
principios do pluralismo e da integracdo na laborabilidade, em uma sociedade
marcada por tragos cada vez mais fortes de hibridismo, de interdisciplinaridade
e de multiculturalidade.

Ressalta-se a necessidade da extensdo dos conhecimentos apreendidos
para além do universo académico, ou seja, a transposicdo desse conjunto de
valores, competéncias e habilidades para contextos reais de trabalho, que
demandam a apropriacdo e a articulagdo dos saberes, das técnicas e das
tecnologias para solucédo de problemas e proposicdo de novas questbes. A
formacao para a melhoria de produtos, processos e servigos integra o perfil do
graduado em tecnologia.

Nesse cenario, a EPT, acompanhando tendéncias educacionais e do
setor produtivo, sofreu uma profunda mudanca de paradigma, de um ensino
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primordialmente organizado por conteudos para um ensino voltado ao
desenvolvimento de competéncias, ou seja: para mobilizar os conhecimentos e
as habilidades préticas para a solugédo de problemas sociais e pessoais, indo ao
encontro das perspectivas de mobilidade social e laboral, que sédo previstos e
favorecidos por uma sociedade mais digitalizada e que trabalha em rede, de
modo colaborativo, intercultural e internacionalizado.

Com o ensino por competéncias, o foco deve estar no alcance de
objetivos educacionais bem definidos nos planos curriculares, aliando-se os
interesses dos alunos, aos conhecimentos (temas relativos a vida
contemporanea e, também, ao canone cultural de cada sociedade), as
habilidades e aos interesses individuais, incluindo as inclinagbes técnicas,
tecnoldgicas e cientificas. Com um curriculo organizado para o desenvolvimento
de competéncias, € possivel desenvolver e avaliar conhecimentos, habilidades
e experiéncias, intra e extraescolares, bem como manter a dinamicidade e a
atualidade das propostas pedagogicas.

No ambito institucional do Centro Paula Souza, ha o claro direcionamento
para a elaboracdo, o desenvolvimento e a gestao curricular por competéncias,
habilidades e aptiddes, incluindo o desenvolvimento de praticas na realidade do
setor produtivo (empresas e instituices), preferencialmente de modo
colaborativo e continuo.

1.4 Autonomia universitaria

A LDB 9394/96 determina, no § 2° do artigo 54, que “atribuicdes de
autonomia universitaria poderdo ser estendidas a instituicbes que comprovem
alta qualificacdo para o0 ensino ou para a pesquisa, com base em avaliacdo
realizada pelo poder publico”. Autonomia é sinbnimo de maturidade académica
e de competéncia. Por ter alcancado essas premissas, a partir de marco de 2011,
pela Deliberacdo CEE n° 106/2011, o CEE-SP delegou as seguintes
prerrogativas de autonomia universitaria ao Centro Paula Souza:

» Criar, modificar e extinguir, no ambito do estado de S&o Paulo, faculdades e
cursos de tecnologia, de especializacdo e de extensdo na sua area de
atuacdo, assim como de outros programas de interesse do governo do
estado;

* Aumentar e diminuir o0 niumero de vagas de Sseus cursos, assim como
transferi-las de um periodo para outro;

» Elaborar os programas dos cursos;

+ Dar inicio ao funcionamento dos cursos; e

« Competéncia de expedir e registrar os seus proprios diplomas.

2 ESTRUTURA ORGANIZACIONAL

A estrutura organizacional da Fatec (nome da Unidade), segundo o
Regimento das Faculdades de Tecnologia, aprovado na Deliberacdo CEETEPS
n°® 31, de 27/09/2016, é apresentada em resumo conforme abaixo:

| - Congregacéo;

Il - Camara de Ensino, Pesquisa e Extensdo (CEPE) - facultativo;
[l - Diretoria;

IV - Departamentos ou Coordenadorias de Cursos;

V - Ndcleos Docentes Estruturantes (NDES);

VI - Comisséao Propria de Avaliacéo (CPA);
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VII — Auxiliares Docentes;
VIIl — Corpo Administrativo.

3 IDENTIFICACAO DO CURSO

O Curso Superior de Tecnologia em Comércio Exterior esta incluido no
Catélogo Nacional de Cursos Superiores de Tecnologia, no Eixo Tecnoldgico de
Gestao e Negocios

4 JUSTIFICATIVA DO CURSO
4.1 Apresentagéo

O Curso Superior de Tecnologia em Comércio Exterior ndo so instrui o
discente a gerir uma empresa, a partir do conhecimento adquirido nas disciplinas
de administracdo, economia, economia internacional, matematica, estatistica,
gestdo de custos e tributos, gestédo financeira, logistica, contabilidade e outras;
como também permite ao estudante aprender sobre conhecimentos especificos
da area, tais como: blocos econémicos, acordos comerciais firmados entre o
Brasil e os demais paises do mundo, 0s organismos internacionais que intervém
no setor, a logistica internacional, os processos de exportacao e importacao, as
praticas cambiais, o0 marketing internacional, o direito internacional, entre outros
temas. Atualmente, o curso é oferecido nas Fatecs Barueri, Guarulhos,
Indaiatuba, Itapetininga, Praia Grande, Sdo Caetano do Sul e Zona Leste.

O Curso Superior de Tecnologia em Comércio Exterior foi implantado na
Fatec Barueri — Padre Danilo José de Oliveira Ohl — no 2° semestre de 2009,
tendo a sua autorizagdo por meio da Portaria CEE/GP 208, de 13/07/2010.

Os dados apresentados a seguir, relacionados ao perfil econémico e
educacional do municipio de Barueri, justificam a oferta do Curso Superior de

Tecnologia em Comércio Exterior.

4.2 Barueri — Perfil Econdmico

A Regido Metropolitana de Sao Paulo concentra 39 municipios
distribuidos em cinco sub-regides: norte, leste, sudeste, sudoeste e oeste. O
municipio de Barueri, com uma éarea de 65,701 Kmz, esta localizado na sub-
regido oeste, juntamente com os municipios de Carapicuiba, Itapevi, Jandira,
Osasco, Pirapora do Bom Jesus e Santana de Parnaiba. Segundo Ranking do
PIB Municipal (2014), publicado pela Fundacao Sistema Estadual de Analise de
Dados (SEADE), essa sub-regido caracteriza-se por atividades terciarias e a sua
participacdo no PIB metropolitano passou de 9,7%, em 2002, para 12,7%, em
2014.

Os dados apresentados a seguir foram extraidos do Perfil dos Municipios
Paulistas elaborado pela Fundacdo Sistema Estadual de Andlise de Dados —
Seade, ano-base 2021, e apresentam um retrato da populagcéo, da economia e
do emprego do municipio de Barueri.
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Populacao

Populacao com Menos de 15 Anos
{Em %) - 2021

Municipio 23,61
RG 19,55
Estado 18,77

Populacao com 60 Anos e Mais (Em
%) - 2021

Municipio 11,60
RG 14,90
Estado 15,75

indice de Envelhecimento (Em %) -
2021

Populacio de 18 a 24 Anos com pelo
Menos Ensino Médio Completo -
Censo Demografico (Em %) - 2010

Municipia 43,14 Municipio 54,92

RG 76,17 RG 57,52

Estado 8358‘3 Estado 5?!8‘9
Emprego

Participacao dos Empregos Formais
dos Servicos no Total de Empregos
Formais (Em %) - 2019

Municipio 67,03
RG 65,25
Estado 56,43

Participacdo dos Empregos Formais
do Comercio Atacadista e Varejista e
do Comeércio e Reparacao de
Veiculos Automotores e Motocicletas
no Total de Empregos Formais (Em
%) - 2019

Municipio 16,64
RG 18,37
Estado 19,81

Participacdo dos Empregos Formais
da Inddstria no Total de Empregos
Formais (Em %) - 2019

Participacdo dos Empregos Formais
da Construcdo no Total de Empregos
Formais (Em %) - 2019
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Municipio 11,46 Municipio 4,84
RG 11,71 RE 4,55
Estado 17,20 Estado 4,20
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Participacio dos Empregos Formais
da Agricultura, Pecuaria, Producio
Florestal, Pesca e Aquicultura no
Total de Empregos Formais (Em %) -
2019

Municipio 0,03
RG 0,12
Estado 232

cesu
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Economia

Paricipacdo dos Servicos no Total do
Valor Adicionado (Em %) - 2018

Municipio a7.,58
RG 83,55
Estado 777

Participacao da Industria no Total do
Valor Adicionado (Em %) - 2013

Municipio 12,42
RG 14,33
Estado 21,12

Participacdo da Agropecuaria no Total
do Valor Adicionado (Em %) - 2018

Municipio 0,00
RG 0,12
Estado 1,71

Participacio nas Exportactes do
Estado (Em %) - 2019

Municipio 0.587071
RG 24869902
Estado 100,000000

Tomando por base o Panorama — IBGE Cidades, elaborado pelo Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (2021), o municipio de Barueri conta com
uma populacdo estimada, até novembro de 2021, de 279.704 habitantes. Ainda
base nos dados do Instituto, e considerando o ultimo Censo Demografico de
2010, Barueri se apresenta como a 29° cidade mais populosa do Estado.

Ao analisar os dados constantes no Perfil dos Municipios Paulistas da
SEADE (2021), tem-se que Barueri possui uma populacédo jovem — com menos
de 15 anos, com um percentual de 23,61, acima da média do Estado — e com
um bom nivel educacional, com 54,92% da populacéo de 18 a 24 anos com pelo
menos o Ensino Médio Completo.

As atividades terciarias que caracterizam a sub-regido oeste, também
podem ser observadas no perfil econémico do municipio de Barueri. Segundo o
Perfil dos Municipios Paulistas, em 2018, a participagdo dos servicos
representava 87,58% no total do valor adicionado. No que se refere a
participacdo de empregos formais, o setor de servico em Barueri, representa
67,03% do total.
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A Prefeitura Municipal de Barueri destaca que a politica tributaria do
municipio com impostos e taxas significativamente baixos, serve como estimulo
a atividade empresarial e a atragcdo e instalacdo de novas empresas. Tal politica
compreende as seguintes vantagens:

a) ISSQN - O Imposto Sobre Servico de Qualquer Natureza, para empresas
do ramo de software, processamento de dados, telefonia,
teleprocessamento, cinegrafia, revelacdo de filmes, assessoria,
consultoria, locacdo de bens, fonografia e informatica, por exemplo, é de
2%, aliquota minima estabelecida pela Emenda Constitucional n°® 37.

b) IPTU - O Imposto Predial e Territorial Urbano cobrado na cidade é
extremamente baixo, o que tem atraido investimentos significativos para
0 municipio.

Ainda segundo a Prefeitura Municipal de Barueri, as industrias estéo
concentradas em varios poélos industriais localizados em Alphaville, Tamboré,
Engenho Novo, Jardim Califérnia, Jardim Tupanci/Cruz Preta, Chacaras
Marco/Cruz Preta e Jardim Belval/Belval. A prefeitura destaca o Novo Distrito
Industrial do Votupoca, com uma area de 1.500.000 m2, em Zona de Uso
Predominantemente Industrial - ZUPI, esta apto a receber empresas de
pequeno, médio e grande porte. Toda a area conta com a infra-estrutura
necessaria para receber novos empreendimentos.

No que se refere as empresas setor de “Comércio e Servigos”, estas,
tomando por base os dados da gestdo municipal, estdo distribuidas nos
principais bairros como Centro, Cruz Preta/Cruz Preta, Jardim Silveira/Silveira,
Jardim Paulista/Votupoca, Jardim Belval/Belval, Alphaville, Tamboré etc. A
Prefeitura Municipal ressalta o estabelecimento do “Novo Centro Comercial”
como outra medida que visa atrair investimentos para 0 municipio € a aquisi¢cao
de uma area na regido central da cidade, com 205.513 m?, que estad sendo
urbanizada para abrigar a expansao das atividades comerciais na area central.

4.3 Barueri — Perfil Educacional

N&o somente os dados econbmicos e sociais destacam o0 municipio de
Barueri entre os que compfdem a Regido Oeste do Estado de Sao Paulo, mas,
também, os relacionados a educacéao do ensino medio.

Os dados da Tabela 1, indicam que o propdésito de oferecer um ensino
publico, gratuito, e de qualidade — significara para os 17.052 alunos matriculados
no ensino médio do municipio, uma possibilidade maior de continuar os estudos.

N&o somente os dados referentes aos ensinos pré-escolar, fundamental
e médio merecem destaque, mas também, demonstram a importancia e o valor
dado pelo municipio de Barueri para a educacdo como politica publica. Dentro
dessa perspectiva de importancia e de valor acredita-se que os resultados em
termos de oferta de ensino publico e de qualidade podem ser estendidos ao
ensino superior, por meio da oferta promovida pela Faculdade de Tecnologia de
Barueri.
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Tabela 1: Barueri — Educacéo

Taxa de escolarizacdo de 6 a 14 anos de idade [2010] 97,8 %

IDEB — Anos iniciais do ensino fundamental (Rede publica) [2019] 6,7

IDEB — Anos finais do ensino fundamental (Rede publica) [2019] 5,8

Matriculas no ensino fundamental [2020] 52.487 matriculas
Matriculas no ensino médio [2020] 17.052 matriculas
Docentes no ensino fundamental [2020] 2.109 docentes
Docentes no ensino médio [2020] 891 docentes
Numero de estabelecimentos de ensino fundamental [2020] 63 escolas
Numero de estabelecimentos de ensino médio [2020] 36 escolas

Fonte: IBGE Cidades (2021)

Ainda no que se refere a Educacédo, deve-se destacar, no ambito do
municipio de Barueri, a Fundacao Instituto de Educacdo de Barueri — FIEB,
autarquia da Prefeitura Municipal de Barueri, foi criada pela Lei de 21 de fevereiro
de 1994, n° 883/1994.

A FIEB cabe administrar e manter nove unidades escolares que oferecem
Educacéo Bésica (Ensino Fundamental e Médio), Educacéo Profissional Técnica
de Nivel Médio e Cursinho Pré-Vestibular.

4.4 Barueri - Polo de software, tecnologia da informacdo e
telecomunicagoes

Barueri € um dos municipios de destaque no estudo “Os polos de
software, tecnologia da informacéo e telecomunicag¢des do Estado de Sdo Paulo”
realizado pela Fundacao Sistema de Analise de Dados (SEADE) em 2014.

O estudo indica que Barueri ocupava a segunda colocacdo no ranking
estadual de pessoas ocupadas no subgrupo de software, respondendo, em
2012, por 40% desses empregos. Ainda segundo o estudo, o segmento que mais
se ampliou em Barueri foi o de desenvolvimento e licenciamento de programas
de computador ndo customizaveis, que se refere aos programas de uso geral,
oferecidos habitualmente pelas grandes empresas globais que dominam os
mercados de software standard.

Dentro do setor de software e servicos de tecnologia da informacéao e
telecomunicacdes ha, ainda, um subgrupo composto pelos servicos de suporte
técnico, manutencdo e outros servicos em tecnologia da informacao.
Caracterizado por empresas de grande porte (com 1.000 e mais pessoas
ocupadas) e por depender da acessibilidade ao mercado demandante desses
servigcos, esse segmento apresenta uma distribuicdo bastante concentrada no
Estado, com destague para os municipios de Sao Paulo, Barueri, Santana de
Parnaiba e Hortolandia. Apesar de ainda se destacar na prestacdo desses
servigos, Barueri registrou acentuada redugcéo em sua participacao no total dos
empregos, passando de 21,5% para 14,5%, entre 2008 e 2012.

4.5 Barueri: “Cidade Inteligente”

-~
e LO ﬁ
Paula Souza GOVERNO DO ESTADO



Unidade da Ensino Superior
de Graduagdo

Barueri foi eleita no ranking Connected Smart Cities, elaborado pela
Urban Systems, conquistando a 132 entre as 100 cidades mais inteligentes e
conectadas.

A FGV Projetos (2017) define Smart Cities como

sistemas de pessoas interagindo e usando energia, materiais, servicos e financiamento
para catalisar o desenvolvimento econdmico e a melhoria da qualidade de vida. Esses
fluxos de interacdo séo considerados inteligentes por fazer uso estratégico de
infraestrutura e servicos e de informac&o e comunicacdo com planejamento e gestédo
urbana para dar resposta as necessidades sociais e econémicas da sociedade.

O ranking Connected Smart Cities aponta as cidades que conseguem
aliar inteligéncia e tecnologia em diversos aspectos, como urbanizacdo e meio
ambiente.

Nos critérios de avaliacdo utilizados para definir o ranking, Barueri ficou
no primeiro lugar em “Governanca” e em “Economia”. No que se refere a
“Governancga”, o municipio possui indicadores acima da média no indice Firjan e
na escala Brasil Transparente, além do maior investimento em saude entre as
cidades analisadas e o segundo maior em educacao.

O maior PIB per capita entre todas as cidades analisadas, além do polo
de empregos nos setores de servicos, negocios, logistica e inddstria; garantiu o
1° lugar no quesito “Economia”.

4.6 O Tecndélogo em Comércio Exterior

O Tecndlogo em Comércio Exterior € o profissional empreendedor que
contribui para a inser¢cdo das empresas no comeércio internacional. Planeja,
gerencia a logistica, desembaraco, seguros e operacdes de comércio exterior:
transacfes cambiais, despacho e legislacdo aduaneira, transacoes financeiras,
exportacao, importacdo e contratos. Prospecta e pesquisa oportunidades de
mercados voltados a atividades de importacao e exportacdo. Coordena fluxos de
embarque e desembarque de produtos, providencia documentos e identifica os
melhores meios de transporte, de forma a otimizar os recursos financeiros e
humanos para o comércio exterior. Define e supervisiona planos de acéo.
Negocia e executa operacbes nos ambitos legais, tributarios e cambiais
inerentes ao processo de importacdo e exportacdo. Avalia e emite parecer
técnico em sua area de formacgéo.

5 OBJETIVO DO CURSO

5.1 Objetivo Geral

O objetivo do Curso Superior de Tecnologia em Comeércio exterior € formar
profissionais com visdo empreendedora, €ética e promotora de novos
conhecimentos na area de negdcios e comercio internacionais.

5.2 Objetivos Especificos
A organizacéo curricular de todas as atividades do curso visa desenvolver com
0s estudantes conhecimentos, habilidades e atitudes para:
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Raciocinio logico: Familiaridade com numeros, planilhas, pesquisas,
estatisticas para realizar estudos, organizar dados, medir desempenho, fazer
demonstracdes de resultados.

Relacionamento: Habilidade nas relagdes interpessoais para circular com
facilidade nas principais &reas da empresa em que trabalha e entre os parceiros
do negécio. E necessario ainda capacidade de negociagéo para cobrar prazos,
lidar com conflitos, manter a equipe motivada. O profissional de comércio exterior
tem de ter flexibilidade para lidar com todos os niveis dentro da organizacéo - da
diretoria ao nivel operacional.

Visdo estratégica: Saber como utilizar os recursos disponiveis para atingir 0s
objetivos e metas definidos. Conhecer os pontos fortes e fracos dos concorrentes
e acompanhar a evolugdo do mercado. Assim como elaborar planos de
exportacao.

Visdo global: Enxergar o todo e a0 mesmo tempo as partes do negdcio.
Compreender que uma falha em uma das partes - uma analisar mercado
internacional de produtos e servicos inadequadamente, por exemplo - pode
comprometer o todo. O profissional de comércio exterior precisa conhecer,
portanto, meios de transportes, rotas, processos de armazenamento, estoques,
legislacéo alfandegéria, e normas conforme sua érea de atuacao.

Conhecimentos de inglés: E indispensavel, porque a maioria dos termos
internacionais manteve-se nessa lingua. Além disso, o profissional de comércio
exterior precisa ler muitos textos em inglés para se manter atualizado e muitas
vezes terdo de expressar-se em lingua estrangeira com fornecedores e clientes.

Cultura organizacional: Compreender a cultura organizacional e internacional
e tornar-se um agente de mudanca, ou seja, promover a mudanca de
paradigmas, combater maus habitos, antigos mitos e vicios enraizados na
empresa, realizando os processos para importacao e exportacdo de produtos e
servicos, assim como processar operacfes de importacdo e orientar o
desembaraco aduaneiro.

6 REQUISITOS E FORMAS DE ACESSO

O ingresso do aluno se da pela classificacdo em processo seletivo
vestibular, realizado em uma Unica fase, com provas dos componentes do nucleo
comum do Ensino Médio ou equivalente, em forma de testes objetivos e redacgéao,
ou processo classificatorio mediante a analise de rendimento escolar no Ensino
Médio.

Outra forma de acesso é o preenchimento de vagas remanescentes por
discentes formados na instituicdo, transferéncia de discentes de outra Fatec ou
de uma Instituicdo de Ensino Superior. Nesses casos, 0 processo seletivo é
composto de duas fases: classificatorio por meio de edital, com numero de
vagas, seguido pela andlise da compatibilidade curricular.

7 PERFIL PROFISSIONAL DO EGRESSO DO CURSO
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Planeja, gerencia a logistica, desembaraco, seguros e operacdes de
comércio exterior: transacdes cambiais, despacho e legislagdo aduaneira,
transacbes financeiras, exportacdo, importacdo e contratos. Prospecta e
pesquisa oportunidades de mercados voltados a atividades de importacdo e
exportacdo. Coordena fluxos de embarque e desembarque de produtos. Define
e supervisiona planos de acéo. Negocia e executa operagdes nos ambitos legais,
tributarios e cambiais inerentes ao processo de importacao e exportacdo. Avalia
e emite parecer técnico em sua area de formacéo.

7.1 Areas de atuacéo

Tomando por base a Classificacdo Brasileira de Ocupagbes (CBO),
instituida pelo Ministério do Trabalho e Emprego, tendo como base legal na
Portaria n°® 397, de 10 de outubro de 2002, os egressos do CST em Comércio
Exterior estardo aptos a atuar nas seguintes funcdes:

4110-45 — Auxiliar de servigos de importacdo e exportacédo
3543-05 — Analista de exportacdo e importacao

3421-05 — Analista de transporte em comeércio exterior
2533-05 — Operador de cambio/comércio exterior

3422-05 — Ajudante de despachante aduaneiro

3422-10 — Despachante aduaneiro

2541-10 — Técnico da Receita Federal (concurso publico)
2541-05 — Auditor Fiscal da Receita Federal (concurso publico)
1417-15 — Gerente de cambio e comeércio exterior

1227-20 — Diretor de cambio e comércio exterior

Os egressos do CST em Comércio Exterior poderdo exercer as suas
funcbes em empresas (industriais, comerciais ou de servicos - bancos,
corretoras de cambio, empresas de transportes multimodais, despachantes
aduaneiros, consultorias, entre outras) — de pequeno, médio e grande porte —,
em instituicdes publicas e privadas e, também, em instituicdes de pesquisa
vinculadas as areas publica ou privada.

8 COMPETENCIAS A SEREM DESENVOLVIDAS

Para atender o pressuposto da Resolucdo CNE/CP n° 1, de 05/01/2021,
em seu no Art. 7 8 3°, e da Deliberagdo CEETEPS n° 70 de 15/04/2021.

[...] entende-se por competéncia profissional a capacidade pessoal de
mobilizar, articular, integrar e colocar em acdo conhecimentos,
habilidades, atitudes, valores e emoc¢fes que permitam responder
intencionalmente, com suficiente autonomia intelectual e consciéncia
critica, aos desafios do mundo do trabalho (BRASIL, 2021).

Entende-se por competéncia profissional a capacidade pessoal de
mobilizar seus saberes, articulando e colocando em pratica os
conhecimentos e as habilidades, atitudes, valores e emocdes, para
responder aos requerimentos diarios da vida pessoal, profissional e
social, com eficiéncia, eficacia e efetividade, enfrentando desafios
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planejados ou inesperados, requeridos pela natureza do trabalho e
pelo desenvolvimento tecnolégico (CEETEPS, 2021).

No CST em Comércio Exterior serdo desenvolvidas tanto competéncias
profissionais como competéncias socioemocionais.

8.1 Competéncias profissionais

1. Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de
comeércio exterior;

2. Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizacdo no
ambito do comércio exterior;

3. Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos

relacionados ao comércio exterior;

4. Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados
a &rea de comércio exterior;

5. Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades
de comércio exterior;

6. Coordenar fluxos logisticos;

7. Orientar a execucao das acles legais, tributarias, aduaneiras e cambiais
inerentes ao comercio exterior;

8. Articular com atores e 6rgaos do cenario nacional e internacional relacionados
as atividades do comércio exterior;

9. Utilizar os sistemas de informacao oficiais de operacdes no comeércio exterior
brasileiro;

10. Avaliar e selecionar sistemas de informacdo, de apoio e de integracao,
relacionados as atividades de comércio exterior;

11. Promover a comunicacdo, interacdo e negociacdo no ambiente
organizacional interno e externo, respeitando a interculturalidade e suas
caracteristicas

8.2 Competéncias socioemocionais

O desenvolvimento das competéncias socioemocionais é desejavel para
0 contexto da Educacao Profissional e Tecnoldgica de nivel superior, conforme
definicdo do Art. 20 § 2°, no qual afirma que

As competéncias socioemocionais como parte integrante das
competéncias requeridas pelo perfil profissional de conclusdo podem
ser entendidas como um conjunto de estratégias ou acbes que
potencializam ndo s6 o autoconhecimento, mas também a
comunicacao efetiva e o relacionamento interpessoal, sendo que entre
estas estratégias destacam-se a assertividade, a regulacdo emocional
e a resolucdo de problemas, constituindo-se como competéncias que
promovem a otimizacdo da interacao que o individuo estabelece com
0s outros ou com o meio em geral (BRASIL, 2021).
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No CST em Comércio Exterior serdo desenvolvidas as seguintes
competéncias socioemaocionais:

e Demostrar capacidade de resolver problemas complexos e propor
solugdes criativas e inovadoras;

e Desenvolver a visdo sistémica, identificando solugbes, respeitando
aspetos culturais, éticos, ambientais e sociais no ambito local, regional e
internacional;

e Evidenciar o uso de pensamento critico em situacfes adversas;

e Empreender ag¢des inovadoras, analisando criticamente a organizagao,
antecipando e promovendo transformacodes;

e Administrar conflitos, quando necessario, estabelecer relacdes e propor
um ambiente colaborativo, incentivando o trabalho em equipe;

e Atuar de forma autdbnoma na realizacdo atividades profissionais e na
execucao de projetos;

e Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades e
avaliando os riscos inerentes;

e Comunicar-se, tanto na lingua materna como em lingua estrangeira.

8.3 Certificados e diplomas a serem emitidos

O Curso nao prevé microcertificacdes e nem certificagdes intermediarias,
sendo que ao concluir o curso o aluno tera direito ao diploma de Tecndlogo em
Comércio Exterior.

8.4 Prazos minimo e maximo para Integralizacao

De acordo com o Regulamento Geral dos Cursos de Graduacdo das
Faculdades de Tecnologia do Centro Estadual de Educacgao Tecnoldgica “Paula
Souza” - CEETEPS (Deliberacdo CEETEPS n° 12, de 14/12/2009), para fins de
integralizacdo curricular, todos os cursos semestrais oferecidos pelas Fatecs
terdo um prazo minimo de seis semestres e maximo igual a 1,5 vezes (uma vez
e meia), mais um semestre em relacdo ao prazo minimo sugerido para a sua
integralizacao.

O prazo minimo de integralizagédo é de 03 anos (06 semestres) e 0 prazo
maximo é de 5 anos (10 semestres).

9 DADOS GERAIS DO CURSO

Unidade da Ensino Superior
de Graduagdo

Modalidade Presencial

Eixo tecnoldgico Gestdo e Negécios

Matriz Curricular (MC): 2.400 horas, correspondendo a uma carga
Carga horéaria total do | de 2.880 aulas de 50 minutos cada

curso Estagio Curricular Supervisionado — ECS (se houver): 240 horas

Trabalho de Graduacao - TG (quando aplicavel): 160 horas

Duragéo da hora/aula | 50 minutos

Periodo letivo Semestral, minimo de 100 dias letivos

Quantidade de vagas
semestrais

40 por turno
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Turnos de .

: vespertino e noturno
funcionamento
Prazo de Minimo de 03 anos (06 semestres)
integralizacéo Maximo de 05 anos (10 semestres)

O ingresso se da pela classificacdo em processo seletivo
vestibular, que é realizado em uma Unica fase, com provas dos
componentes do ndcleo comum do Ensino Médio ou equivalente,
em forma de testes objetivos e uma redacao ou processo
classificatério mediante andlise de rendimento escolar no Ensino
Médio.

Processo para preenchimento de vagas remanescentes por
discentes formados na instituicdo ou transferéncia de discentes
de outra Fatec ou instituicdo de ensino superior (processo
seletivo composto de duas fases: processo seletivo classificatorio
por meio de edital, com numero de vagas, seguido pela analise
da compatibilidade curricular).

Formas de acesso

10 METODOLOGIA DE ENSINO-APRENDIZAGEM

As metodologias de ensino e avaliagdo discente adotadas nos Cursos
Superiores de Tecnologia do Centro Paula Souza foram concebidas para
proporcionar formagéo coerente com o perfil do egresso postulado no Projeto
Pedagogico do Curso. O ensino € pautado pela articulagédo entre teoria e pratica
dos componentes curriculares com a aplicacéo de suas tecnologias na formagéo
profissional e na formacéo complementar, no qual a execucao de procedimentos
discutidos nas aulas consolida o aprendizado e confere ao discente a destreza
pratica requerida ao exercicio da profissao.

Assim, o ensino € pensado e executado de modo a contextualizar o
aprendizado, formando um egresso com postura critica nas questdes locais,
nacionais e mundiais, com capacidade de inferir no desenvolvimento tecnolégico
da profissdo, em constante mudanca. O constructo da formacédo do discente esta
fundamentado na triade ensino, pesquisa e extensdo. As atividades de pesquisa
sdo estimuladas durante o processo de ensino, despertando nos discentes o
interesse em participar de acdes de iniciacdo cientifica, o que permite uma maior
reflexdo e associacdo de suas investigacdes com o0s conteudos curriculares
trabalhados em aula.

Em resumo, o curso estimula a formacdo e a constru¢cdo do espirito
cientifico, sdo utilizadas metodologias e estratégias de ensino como a
abordagem por problema e por projetos, e outras que o docente julgue estar
condizente com o PPC, tais como:

e Metodologias ativas (ensino hibrido, aprendizagem baseada em
problemas, projetos, desafios, entre outras);

e Aulas expositivas e dialogadas, contemplando ou n&o atividades;

e Aulas praticas em laboratorios para sedimentacdo da teoria;

e Pesquisas cientificas desenvolvidas com possivel apresentacéo
em evento cientifico;

e Integracdo entre componentes.

Como suporte ao seu aprendizado, o discente conta ainda com outro

recurso, as monitorias, periodo destinado a estudo livre, que corroboram para
implementagéo das diferentes metodologias adotadas no curso.
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10.1 Ensino remoto (se houver)

Nao havera o oferecimento de ensino remoto no CST em Comércio Exterior.

11 CRITERIOS DE APROVEITAMENTO DE CONHECIMENTOS E
EXPERIENCIAS ANTERIORES MEDIANTE AVALIACAO E
RECONHECIMENTO DE COMPETENCIAS PROFISSIONAIS CONSTITUIDAS

O aproveitamento de competéncias do CST em Comércio Exterior segue
o previsto na Lei de Diretrizes e Bases da Educac&o Nacional n® 9.394, de 1996,
na qual estabelece que o conhecimento adquirido na educacao profissional e
tecnologica, inclusive no trabalho, poderd ser objeto de avaliacéo,
reconhecimento e certificacdo para prosseguimento ou concluséo de estudos. A
Resolugdo CNE/CP n° 1, de 05/01/2021, e a Deliberagdo CEETEPS n° 70, de
15/04/2021, Art. 9 e Art. 11, facultam ao aluno o reconhecimento de
competéncias profissionais anteriormente desenvolvidas, para fins de
prosseguimento ou conclusdo dos estudos.

11.1 Critérios e procedimentos de avaliagdo da aprendizagem

A avaliagdo da aprendizagem, no contexto da EPT, é direcionada para a
avaliacdo de competéncias profissionais. Dessa maneira, a avaliagdo pode ser
entendida como 0 processo que aprecia e mensura o aprendizado e a
capacidade de agir de modo eficaz em contextos profissionais ou em simulagdes,
com a atribuicdo de conceito (menc¢do, nota numérica), que represente, a partir
da aplicacdo de critérios e de uma escala avaliativa predefinida, o grau de
satisfatoriedade e insatisfatoriedade, destaque ou exceléncia do
desenvolvimento de competéncias.

Ja a avaliacdo de competéncias, é efetuada por meio de procedimentos
de avaliacdo, conjunto de acdes de planejamento e desenvolvimento de
avaliacao formativa e respectivos instrumentos e ferramentas, projetados pelo(a)
professor(a). Dentre muitas possibilidades, destaca-se, como procedimento de
avaliacdo cabivel no contexto da EPT, o planejamento, a formatagdo e a
proposicdo, em equipes, de projeto formativo aos alunos, que vise desenvolver
prototipo de produto e respectiva apresentagdo, de forma interdisciplinar,
preferencialmente.

Vale lembrar que toda avaliacdo requer critérios, que, por um consenso
de teorias e praticas educacionais, sdo concebidos como “critérios de
desempenho” no ensino por competéncias, ou seja: “juizos de valor”; condi¢gdes
e niveis de aceitabilidade/ndo aceitabilidade, adequacao, satisfatoriedade ou
exceléncia; julgamento de eficiéncia e eficacia, norma ou padréo de avaliacdo
utilizados pelo(a) professor (a) ou por outros avaliadores.
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A avaliacdo escrita, ou demonstracdo pratica, ou projeto e a respectiva
documentacdo atendem, de forma satisfatéria/com exceléncia, aos objetivos da
avaliagcdo formativa em termos de:

e Coeréncia/coeséo;

e Relacionamento de ideias;

e Relacionamento de conceitos;

e Pertinéncia das informacgoes;

e Argumentagao consistente;

e Interlocug&o: ouvir e ser ouvido;

¢ Interatividade, cooperacéo e colaboracéo;
e Objetividade;

e Organizagéo;

e Atendimento as normas;

e Cumprimento das tarefas Individuais;

e Pontualidade e cumprimento de prazos;
e Postura adequada, ética e cidadg;

e Criatividade na resolucdo de problemas;
e [Execucao do produto;

e Clareza na expressao oral e escrita;

e Adequacéo ao publico-alvo;

e Comunicabilidade;

e Compreenséao.

A avaliacdo de competéncias € pautada, intrinsecamente, nas evidéncias
de desempenho, que consiste na demonstracdo de acdes executadas pelos
alunos e avaliacdo de qualidade e adequacdo dessas acbes em relacdo as
propostas avaliativas. As competéncias, como capacidades a ser demonstradas
e mensuradas, podem ser avaliadas a partir de uma extensa gama de evidéncias
de desempenho. Apresentam-se algumas possibilidades:

¢ Realizacao de pesquisa de mercado contextualizada a proposta
avaliativa,;

e Troca de informacodes e colaboracdo com membros da equipe,
superiores e possiveis clientes;

e Pesquisa atualizada e relevante sobre bibliografias, experiéncias
préprias e de outros, conceitos, técnicas, tecnologias e ferramentas;

e Execucao de ensaios e testes apropriados e contextualizados;

e Contato documentado com parceiros, interessados e apoiadores em
potencial;

e Apresentacgéao clara de lista de objetivos, justificativa e resultados;

e Apresentacgédo de sinteses, analises e avaliagdes claras e pertinentes ao
planejamento e a execucao do projeto.

Como prova ou produto entregavel, avalidvel e dimensionavel do
desenvolvimento de competéncias, sdo necessarias as evidéncias de produto,
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ou seja, 0 conjunto de entregas avaliaveis: resultados das atividades praticas ou
tedrico-conceituais dos alunos. S&o possibilidades de evidéncia de produtos:

e Avaliagdo escrita sobre conceitos, praticas e pesquisas abordados;

e Plano de acoes;

e Monografia,;

Protétipo com manual técnico;

Maquete com memorial descritivo;

Artigo cientifico;

Projeto de pesquisa/ produto;

Relatorio técnico — podendo ser composto, complementarmente, por:
novas técnicas e procedimentos; preparacdes de pratos e alimentos;
modelos de cardapios — ficha técnica de alimentos e bebidas;
softwares e aplicativos de registros/licencas;

Areas de cultivo vegetal e producédo animal e plano de agronegdcio;
Audios, videos e multimidia;

Sinteses e resenhas de textos;

Sinteses e resenhas de contetdos de midias diversas;
ApresentagOes musicais, de danga e teatrais;

Exposicoes fotograficas;

Memorial fotografico;

Desfiles ou exposicfes de roupas, calcados e acessorios;

Modelo de manuais;

Parecer técnico;

Esquemas e diagramas;

Diagramacéo grafica;

Projeto técnico com memorial descritivo;

Portfolio;

Modelagem de negdcios;

Plano de negdcios.

Para o ensino e avaliacdo de competéncias em EPT de nivel superior, 0s
preceitos de interdisciplinaridade tém muito a contribuir, considerando-se as
prerrogativas de um ensino-aprendizagem voltado a solucédo de problemas, de
modo coletivo, colaborativo e comunicativo, com aproveitamento de
conhecimentos, métodos e técnicas de varios componentes curriculares e
respectivos campos cientificos e tecnoldgicos.

Sob essa perspectiva, a interdisciplinaridade pode ser considerada uma
concepcdo e metodologia de cogni¢cdo, ensino e aprendizagem que prevé a
interag&o colaborativa de dois ou mais componentes para a solugéo e proposicao
de questdes e projetos relacionados a um tema, objetivo ou problema. Desse
modo, a valorizacdo e a aplicacdo contextualizada dos diversos saberes e
meétodos disciplinares, sem a anulacdo do repertério historico produzido e
amparado pela tradi¢cdo, contribuem para a prospeccao de novas abordagens e,
com elas, um projeto lato sensu de pesquisa continua de produc¢éo e propagacao
de conhecimentos.
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12 ORGANIZACAO CURRICULAR

12.1 Pressupostos da organizacao curricular

A composicao curricular do curso estéd regulamentada de acordo com a
Resolucdo CNE/CP n° 01/2021, que institui as Diretrizes Curriculares Nacionais
Gerais para a Educacdo Profissional e Tecnologica e com a Deliberagéo
CEETEPS n° 70, de 15/04/2021, que estabelece as diretrizes para os cursos de
graduacdo das Fatecs do Centro Estadual de Educagdo Tecnoldgica Paula
Souza — CEETEPS.

O CST em Comeércio Exterior constante do Catalogo Nacional de Cursos
Superiores de Tecnologia (CNCST), classificado no Eixo Tecnoldgico de Gestéo
e Negécios, propbe uma carga horaria total de 2.400 horas, destinada aos
componentes curriculares (2880 aulas de 50 minutos), acrescida de 240 horas
de estagio curricular supervisionado e 160 horas de trabalho de graduacao
(quando previstos), perfazendo um total de 2.400 horas, contemplando, assim,
o disposto na legislacdo, que atende ao CNCST e as diretrizes internas do
Centro Paula Souza.
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Paula Souza

12.2 Matriz curricular do Curso Superior de Tecnologia — Fatec —

| 1° semestre

2° semestre

3° semestre

4° semestre

5° semestre

6° semestre

Comércio Exterior
(80 aulas)

Contabilidade Economia Mercado e Finangas
Gerencial Internacional Internacionais -
- (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) Teoria & Prafica Lec";z: gz
Politica Comercial Cambia Int:gmacisnal
Fundamentos do g Sistemtica do (80 aulas)
Direito Publico e (40 aulas) Gesto Financeira o i (80 aulas)
. Comércio Exterior
Privado Direito Intemacional (80 aulas) (80 aulas)
(80 aulas) (40 aulas) Gestdo de Custos e || Gestdo Estratégica
Tributos Internacional
(80 aulas) (80 aulas)
Administragao Geral Economia Logistica Aplicada | |Logistica Internacional
(80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas)
Escolha da Marketing
Unidades Internacional
Matematica Aplicada | | Estatistica Aplicada a Escolha da L : (80 aulas) (80 aulas)
. ) L . . Legislagdo Aduaneira
ao Comércio Exterior|| Comércio Exterior Unidades
(80 aulas) Escolha da
(80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) Unidades Escolha da
(40 aulas) .
Unidades
Espanhol | Espanhol II Espanhol [l (80 aulas)
(40 aulas) (40 aulas) (40 aulas)
Espanhol IV
Lingua Inglesa | Lingua Inglesa Il Lingua Inglesa 1l Lingua Inglesa IV Lingua Inglesa V (40 aulas)
(80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) (80 aulas) Lingua Inglesa VI
(40 aulas)

Atividades Externas a Matriz

Estagio

(240 Horas)

Trabalho de Graduagéo (TG)

(160 Horas)

aulas/horas aulas/horas aulas/horas aulas/horas aulas/horas aulas/horas
semanais: 24a/20h || semanais: 24a/20h || semanais: 24a/20h || semanais: 24a/20h || semanais: 24a/20h | | semanais: 24a/20h
semestrais: 480a/400h| [semestrais: 480a/400h] lsemestrais: 480a/400h] |semestrais: 480a/400h] |semestrais: 480a/400h] |semestrais: 480a/400h
Estagio: 48horas Estagio: 48horas Estéagio: 48horas Estéagio: 48 horas Estagio: 48horas

TG: 80 horas TG: 80 horas

DISTRIBUIGAO DAS AULAS POR EIXO FORMATIVO
Basicas |Aulas | % | Profissionais |Aulas | % | Linguas e Multidisciplinares |Aulas | %
Matematica e Estatistica | 160 [ 56

Tecnologicas Especificas parao Curso [ 1080 [ 37,5 [Comunicago em Lingua Estrangeira | 600 | 208

Administrag&io e Economia| 160 | 56 [Escolha da Unidade | 280 | 97 [Mmultidiciplinar [ 200 [ 69
TOTAL | 360] 12,5 [TOTAL | 1640] 56,9 TOTAL | 880 [ 30,6

2400 Horas 2880 Aulas 1000 %

RESUMO DE CARGA HORARIA:

2880 aulas a 2400 horas (atende CNCST, conforme del 86 de 2009, do CEE-SP e diretrizes internas do CPS)

+160 horas de Trabalho de Graduagéo + 240 horas de Estagio = 2.800 horas

12.3 Tabela de componentes e distribuicdo da carga horaria
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Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relacdo de componentes Modalidade s.;ljll:e T [ — se:'nltjel:tsrais
0000 Administracdo Geral Presencial 80 80
0000 Comércio Exterior Presencial 80 80
o 0000 Comunicagao e Expresséo | Presencial 40 40
g 0000 Fundamentos do Direito Publico e Privado Presencial 80 80
% 0000 Lingua Inglesa | Presencial 80 80
D: 0000 Matematica Aplicada ao Comércio Exterior Presencial 80 80
0000 | Métodos para a Produgéo do Conhecimento Presencial 40 40
Total de aulas semestrais 480 480
Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relacdo de componentes Modalidade S.:;IEI:e Lelmiziens | Ramea se:'nltjel:tsrais
0000 Comunicagao e Expresséo Il Presencial 40 40
0000 Contabilidade Gerencial Presencial 80 80
0000 Direito Internacional Presencial 40 40
% 0000 Economia Presencial 80 80
% 0000 Estatistica Aplicada ao Comércio Exterior Presencial 80 80
o 0000 Lingua Inglesa Il Presencial 80 80
° 0000 Politica Comercial Externa Presencial 40 40
0000 Projeto em Comércio Exterior | Presencial 40 40
Total de aulas semestrais 480 480
’ ; i ; Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relacdo de componentes Modalidade S?ﬁge Y | R ser?]ilsatsrais
0000 | Economia Brasileira Contemporanea (FBA) Presencial 80 80
0000 Economia Internacional Presencial 80 80
o 0000 Espanhol | Presencial 40 40
‘é 0000 Gestéo Financeira Presencial 80 80
§ 0000 Lingua Inglesa I Presencial 80 80
& 0000 Logistica Aplicada Presencial 80 80
0000 Projeto em Comércio Exterior Il Presencial 40 40
Total de aulas semestrais 480 480
Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relagdo de componentes Modalidade Salalde " aulas
Ul Laboratério | Remota |semestrais|
0000 Espanhol Il Presencial 40 40
0000 Legislacdo Aduaneira Presencial 80 80
° 0000 Lingua Inglesa IV Presencial 80 80
g 0000 Logistica Internacional Presencial 80 80
g 0000 Mercado e Financas Internacionais Presencial 80 80
o;n 0000 Projeto em Comércio Exterior IlI Presencial 40 40
0000 Sistematica do Comércio Exterior Presencial 80 80
Total de aulas semestrais 480 480
Reifado Sigla Relacdo de componentes MiEEEIGEER Sala deAmaS Sem?s.trais Tgtjél‘lage
— Laboratorio | Remota |semestrais
0000 Espanhol IlI Presencial 40 40
0000 Gestéo de Custos e Tributos Presencial 80 80
% 0000 Gestéo de Operagﬁ('eissi? Comeércio Exterior Presencial 80 80
g 0000 Inovacdo e Empreendedorismo (FBA) Presencial 40 40
@ 0000 Lingua Inglesa V Presencial 80 80
b 0000 Projeto em Comércio Exterior IV Presencial 80 80
0000 Teoria e Préatica Cambial Presencial 80 80
Total de aulas semestrais 480 480
Periodo | Sigla Relacéo de componentes MBERIEERID Sala deAuIaS Semés_trals TgLallIage
— Laboratorio | Remota |semestrais
. 0000 | Comércio Exterior e Sustentabilidade (FBA) Presencial 80 80
o % 2 | o000 Espanhol IV Presencial 40 40
@ 0000 Gestédo Estratégica Internacional Presencial 80 80
25




S

Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relagdo de componentes Modalidade s.;lli:e Laboratério | Remota se;iljtsrais

0000 Lingua Inglesa VI Presencial 40 40
0000 Marketing Internacional Presencial 80 80
0000 Projeto em Comércio Exterior V Presencial 80 80
0000 Técnicas de Negociacéo Internacional Presencial 80 80

Total de aulas semestrais 480 480

Total de aulas do curso 2880 2880

12.4 Distribuicéo da carga didatica dos componentes complementares

Sigla - Estagio Curricular Supervisionado (ECS) obrigatério a partir
do 2° semestre.

Sigla — Trabalho de Graduacdo (TG) desenvolvido em duas etapas:
Trabalho de Graduacdo 1 (TG1), no 5° semestre; e o Trabalho de 160 horas
Graduacéo 2 (TG2), no 6° semestre.

240 horas

13 EMENTARIO

13.1 Primeiro Semestre

Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relagdo de componentes Modalidade Sala de Lab 5rio | R aulas
aula aboratorio emota lsemestrais
0000 Administracédo Geral Presencial 80 80
0000 Comeércio Exterior Presencial 80 80
© 0000 Comunicagéo e Expresséao | Presencial 40 40
g 0000 Fundamentos do Direito Publico e Privado Presencial 80 80
g 0000 Lingua Inglesa | Presencial 80 80
12

°, 0000 | Matematica Aplicada ao Comércio Exterior Presencial 80 80
0000 | Métodos para a Produgéo do Conhecimento Presencial 40 40

Total de aulas semestrais 480 480

Competéncias socioemocionais desenvolvidas transversalmente em todos 0s
componentes deste semestre

e Demostrar capacidade de resolver problemas complexos e propor solucdes criativas
e inovadoras.

e Desenvolver a viséo sistémica, identificando solu¢des, respeitando aspetos culturais,
éticos, ambientais e sociais no &mbito local, regional e internacional.

e Evidenciar o uso de pensamento critico em situacdes adversas.

e Empreender a¢8es inovadoras, analisando criticamente a organizacao, antecipando
e promovendo transformacdes.

e Administrar conflitos, quando necessario, estabelecer relagdes e propor um ambiente
colaborativo, incentivando o trabalho em equipe.

e Atuar de forma autbnoma na realizacao de atividades profissionais e na execucao de
projetos.

o Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades e avaliando os
riscos inerentes.

e Comunicar-se, tanto na lingua materna como em lingua estrangeira.

0000 — ADMINISTRACAO GERAL - (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;
e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior.
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Objetivos de Aprendizagem: Identificar e aplicar o0s conceitos da
administracdo, bem como suas funcdes e importancia para 0s negoécios
contemporaneos, visando a promocéao do espirito empreendedor.

Ementa: Fundamentos da administracdo: conceito e importancia para o curso.
Teoria geral da administracdo: conceitos e métodos. A administracao
contemporanea. Funcdes da administragédo: planejamento, organizagao, direcao
e controle. Planejamento: estratégico, tatico e operacional. Estruturas
organizacionais. Lideranga, comunicacdo e motivacdo. Cultura organizacional.
Mudancas organizacionais. Etica e responsabilidade socioambiental.
Fundamentos de empreendedorismo. Novos modelos de negdcio.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéao.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

CHIAVENATO, |I. Introducdo a teoria geral da administracdo: uma visao
abrangente da moderna administracdo das organizacdes. 10.ed. Sdo Paulo:
Atlas, 2020.

LACOMBE, F.; HEILBORN, G. Administracédo: Principios e tendéncias. 3.ed.
Séo Paulo: Saraiva, 2016.

MAXIMIANO, A. C. A. Teoria Geral da Administracdo. Sdo Paulo: Atlas, 2017.
OLIVEIRA, Djalma Pinto R. Introducéo a administracdo. Sao Paulo, Atlas, 2009.
Bibliografia Complementar:

CHIAVENATO, . Iniciagdo a Administracdo Geral. Manole, 2009.

CHUCK, W. Principios de Administracéo. Sdo Paulo, Cengage Learning, 2017.
HITT, M. A.; IRELAND, R. D; HOSKISSON, R. E. Administracao Estratégica:
Competitividade e Globalizag&o: Conceitos. S&do Paulo, Cengage Learning, 2019
MONTANA, Patrick J., CHARNOV, Bruce. Administracdo — Série Essencial.
3.ed. Sao Paulo: Saraiva, 2010.

RUSCHEINSKY A., Org. Educacdo Ambiental: abordagens mdltiplas. 2.ed. Séo
Paulo: Penso, 2012.

0000 — COMERCIO EXTERIOR — (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagdo no ambito do
comeércio exterior;

e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroeconémicos
relacionados ao comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacéo oficiais de operagcdes no comércio exterior
brasileiro.
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Objetivos de Aprendizagem: Ter uma visao abrangente do comércio exterior.
Identificar elementos fundamentais do comércio exterior, seus propositos e sua
organizagao.

Ementa: Comércio Exterior e Comércio internacional — conceituacdo e
caracteristicas. Importancia macro e microeconémica do comeércio exterior e
suas relagbes de trocas internacionais. No¢des dos termos e conceitos
aduaneiros. Panorama do comércio exterior brasileiro - exportacao e importacao,
balanca comercial. Estrutura do Comércio Exterior Brasileiro: 6rgaos definidores
das politicas e programas do comércio exterior brasileiro, 6rgdos gestores e
anuentes do comércio exterior brasileiro, 6rgdos defensores dos interesses
brasileiros no exterior e érgdos de apoio ao comércio exterior brasileiro.
Apresentacdo dos organismos internacionais que intervém no comércio mundial:
Organizacdo Mundial do Comércio — OMC, Organizacdo Mundial de Aduanas —
OMA e Camara de Comeércio Internacional — CCI. Sistemas Publicos de Gestéao
e Estatistica do Comércio Exterior Brasileiro: Portal Unico do Comércio Exterior
(SISCOMEX, SISCARGA E MANTRA), SISBACEN. Nocbtes sobre acordos de
livre comércio. Noc¢Bes de classificacdo de mercadorias: Sistema Harmonizado
e Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM). Aspectos gerais da exportacéo e
da importacdo: comercial, logistico, tributario, cambial e aduaneiro. Contrato de
compra e venda internacional: definicdo e caracteristicas juridicas, Contrato
nacional versus contrato internacional e instrumentos contratuais utilizados no
comeércio exterior. Documentos internacionais de comeércio: Fatura Proforma,
Fatura Comercial, Purchase Order, Packing List, Conhecimentos de embarque
e certificados. Modalidades de pagamento e riscos. Modalidades de venda no
comércio internacional. International Commercial Terms — INCOTERMS. Modais
de transporte.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

FIGUEIRA, Ariane Roder; COTTA DE MELLO, Renato (Org.). Negdcios
Internacionais - Perspectivas Brasileiras. 1ed. Rio de Janeiro: Elsevier, 2015.
KEEDI, Samir. ABC do Comércio Exterior: abrindo as primeiras paginas. 6ed,;
Séo Paulo: Aduaneiras, 2017.

LIMA, Miguel Ferreira; SILBER, Simao Davi; VASCONCELLOS; Marco Antonio
Sandoval de (Org.). Manual de Comércio Exterior e Negdcios Internacionais.
Ed.S&o Paulo: Saraiva Uni, 2017

Bibliografia Complementar:

CIGNACCO, B R. Fundamentos de Comercio Internacional. Saraiva, 2012.
FARO, Fatima; FARO, Ricardo. Curso de Comércio Exterior: Visao e Experiéncia
Brasileira. 3ed. Séo Paulo: Atlas: 2012.

KEEDI, Samir. Documentos no Comercio Exterior, a Carta de Crédito e a
Publicacdo 600 da CCI. Sdo Paulo: Aduaneiras, 2011.

SEGRE, German. Manual Pratico de Comeércio Exterior. S&o Paulo: Atlas, 2018.
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VAZQUEZ, José Lopes. Comércio Exterior Brasileiro. 11ed. Sdo Paulo: Atlas,
2015.

0000 — COMUNICACAO E EXPRESSAO | — (PRESENCIAL) — 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

o Desenvolver comunicacéo interpessoal, compreensao e interpretacdo em situacdes
gue envolvam expressao de ideias, negociagédo, analise e elaboragdo de documentos,
graficos, diagramas e simbolos;

e Promover a comunicacao, interacdo e negociacao no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e érgdos do cendrio nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Reconhecer a fungcdo da comunica¢cdo humana e
da informacdo no contexto atual e aplicada na area de formacdo do curso.
Conhecer os elementos da Comunicagdo e as Funcgdes da Linguagem.
Desenvolver a capacidade de organizar e expressar ideias de modo claro e
criativo, de ler, interpretar e produzir textos diversificados e adequados as mais
variadas esferas de atividade, conhecendo os principais cédigos e linguagens no
mundo contemporaneo (académico, cientifico e tecnolégico). Fazer uso de
géneros discursivos, considerando, inclusive, meios de comunicagdo multimidia
e a intertextualidade. Aprimorar a producao oral para apresentacfes e reunides.
Familiarizar-se com os principios da comunicacao interpessoal, respeitando 0s
principios da ética e do respeito as diferencas.

Ementa: Conceituacdo de Lingua, Linguagem e Competéncias Comunicativas.
Elementos da Comunicacdo e Func¢des da Linguagem. Conceitos e aplicacdes
da Informacao e Comunicacao no contexto da area de atuacao do curso. A nocao
de texto e a importancia da leitura e da escrita na constru¢cdo da comunicacao.
Tipologias e géneros textuais. Producdo textual em plataformas digitais.
Técnicas de apresentacado oral. Comunicacao visual e intercultural. Principios da
comunicacdo empatica, da ética e do respeito as diferencas.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

FARACO, Carlos Alberto; TEZZA, Cristévao. Pratica de Texto: para estudantes
universitarios. 24 ed. Petropolis: Vozes, 2016.

KOCH, Ingedore Villaga; ELIAS, Vanda Maria. Escrever e argumentar. Sao
Paulo: Contexto, 2016.

SACRINI, Marcus. Leitura e escrita de textos argumentativos. Sdo Paulo: Edusp,
2019

Bibliografia Complementar:

BECHARA, Evanildo. Moderna gramatica portuguesa. 39.ed. Rio de Janeiro:
Lucerna, 2019.
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BLIKSTEIN, lzidoro. Como falar em Publico e Convencer - Técnicas e
Habilidades. Sédo Paulo: Contexto, 2016.

D’ANSEMBOURG , Thomas. Como se relacionar bem usando a Comunicagao
N&o - Violenta. Rio de Janeiro: Sextante, 2018.

GUIMARAES, Thelma de Carvalho. Comunicacdo e linguagem. S&o Paulo:
Pearson Education do Brasil, 2012.

ROJO, Roxane; BARBOSA, Jacqueline P. Hipermodernidade, multiletramentos
e géneros discursivos. Sdo Paulo: Parabola Editorial, 2015.

0000 — FUNDAMENTOS DO DIREITO PUBLICO E PRIVADO - (PRESENCIAL) - 80
aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizacdo no &mbito do
comércio exterior;
e Orientar a execucao das ac¢0Oes legais, tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes ao
comeércio exterior;
e Articular com atores e érgaos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar os fundamentos basilares e gerais do
Direito através de noc¢des essenciais do universo juridico, propiciando uma visao
global das suas areas.

Ementa: Ciéncia do direito, estatuto tedrico. Fontes do direito. Interpretacao.
Direito constitucional. Direito administrativo. Direito civil. Teoria geral do direito
empresarial e relacdo laboral (atividade empresarial; regime juridico da livre
iniciativa; registro de empresa; livros comerciais; estabelecimento empresarial,
nome empresarial;, propriedade industrial, o empresario e os direitos do
consumidor). Direito societario (teoria geral do direito societario; constituicdo das
sociedades contratuais; socio da sociedade contratual; sociedades contratuais
menores; sociedade limitada; dissolucdo de sociedade contratual; sociedades
por acdes; tratamento tributrio). Direito cambiario (teoria geral do direito
cambiario; letra de cambio; constituicdo do crédito cambiario; exigibilidade do
crédito cambiario; nota promissoria; cheque; duplicatas; titulos de crédito
improprios e titulos de crédito eletrdnicos). Nocdes de Direito Falimentar.
Contratos mercantis (teoria geral dos contratos; compra e venda mercantil;
contratos de colaboragéo; contratos bancarios; contratos intelectuais; seguro).
NocoOes de propriedade intelectual.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliagcdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

COELHO, Fabio Ulhoa. Novo Manual de Direito Comercial: Direito de Empresa.
31. ed. Séo Paulo: RT, 2020.
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MAMEDE, Gladston. Manual de Direito Empresarial. 14. ed. Sdo Paulo: Atlas.
2020.

MARTINS, Sergio Pinto Martins. Instituicdes de Direito Publico e Privado. 18. ed.
Séo Paulo: Saraiva, 2018.

Bibliografia Complementar:

ALMEIDA, Fabricio Bolzan de. Direito do Consumidor Esquematizado. 8. ed. S&o
Paulo: Saraiva, 2020.

CHAGAS, Edilson Enedino das. Direito Empresarial Esquematizado. 7. ed. Sado
Paulo: Saraiva, 2020.

DOWER, Nelson Godoy Bassil. Instituicdes de Direito Publico e Privado. 15. ed.
Séo Paulo: Saraiva, 2017.

GONCALVES, Carlos Roberto. Direito Civil Brasileiro. Volume 3. 17. ed. S&o
Paulo: Saraiva, 2020.

VIDO, Elisabete. Curso de Direito Empresarial. 8. ed. Sdo Paulo. Revistas dos
Tribunais, 2020.
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0000 — LINGUA INGLESA | — (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Desenvolver comunicacéo interpessoal, compreensao e interpretacdo em situacdes
gue envolvam expressao de ideias, negociagdo, andlise e elaboragao de documentos,
gréficos, diagramas e simbolos em inglés;

e Promover a comunicacao, interacdo e negociacdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Compreender e produzir textos simples, orais e
escritos, inclusive em meios digitais. Apresentar-se e fornecer informacdes
pessoais e coorporativas, descrever areas de atuacdo de empresas, descrever
responsabilidades no trabalho e rotina. Lidar com informacfes numéricas
diversas. Fazer solicitacdes. Utilizar meios de comunicacdo multimidia, emitir e
anotar recados, redigir notas e mensagens simples. Reconhecer a entoacao e o
uso dos diferentes fonemas da lingua. Fazer uso de estratégias de leitura e de
compreensao oral para entender o assunto tratado em textos orais e escritos da
sua area de atuacdo. Conhecer aspectos socioculturais e interculturais das
comunidades falantes da lingua-alvo.

Ementa: Introducdo as habilidades de compreensédo e producéo oral e escrita
por meio de fun¢cdes comunicativas e estruturas léxico-gramaticais simples da
lingua e apropriacdo de estratégias de aprendizagem (estratégias de leitura,
compreensao e de producdo oral e escrita) visando a comunicagdo nos
contextos pessoal, académico e profissional, considerando aspectos
socioculturais dos falantes da lingua.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagao.
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Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

COTTON, David et at. Market Leader: Elementary. Student’s Book with Multi-
Rom. 3rd Edition Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Elementary. Student Book with online
practice. Second Edition. New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business
Partner A1 Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil,
2020.

Bibliografia Complementar:

BROWN, H. Douglas. Teaching by Principles - An Interactive Approach to
Language Pedagogy. 4th Edition. Pearson Eduction ESL, 2015.

EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.
IBBOTSON, Mark; STEPHENS, Bryan. Business Start-up: Student Book 1.
Cambridge: Cambridge University Press, 2006.

PRODROMOU, L; BELLINI, L. Flash on English for COMMERCE. 2nd Edition.
Eli Publishing, 2017.

SPINOLA, Vera. Let's Trade in English. Aduaneiras, 2014.
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0000 — MATEMATICA APLICADA AO COMERCIO EXTERIOR - (PRESENCIAL) - 80
aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;

Objetivos de Aprendizagem: Identificar e aplicar os fundamentos da
matematica e aplica-los em situacdes reais do ambiente de negdcios, buscando
desenvolver a capacidade para resolucdo de problemas e para a tomada de
decisao.

Ementa: Relacbes e Funcdes. Operacdes com expressdes numeéricas e
algébricas. Razao, proporcao e porcentagem. Operacdes aplicadas ao comércio
exterior. Matematica Financeira: juros simples e compostos. Séries de
pagamentos, equivaléncia de capitais, taxas, descontos e sistemas de
amortizacdo de empréstimos. Nogdes intuitivas de limites e derivadas.
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliagcdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

ASSAF NETO, A. Matematica Financeira e suas Aplicacfes. Atlas. 2019.
FERREIRA, R. G. Matematica Financeira Aplicada: Mercado de Capitais,
Administracédo Financeira, Financas Pessoais. Atlas, 2014.

GOMES, F. M. Pré - Calculo. Cengage, 2018.

Bibliografia Complementar:
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BIANCHINI, E; PACCOLA, H. Matematica. Sdo Paulo: Moderna, 2004.
GUIDORIZZI, Hamilton Luiz. Matematica para Administracdo. LTC, 2002.
HAZZAN, S; MORETTIN, P; BUSSAB, W. Introducdo ao Calculo para
Administracédo, Economia e Contabilidade. Saraiva, 2017.

HOFFMANN, LAURENCE D., Célculo, Um curso moderno e suas aplicacdes,
102 Edig&o. LTC, 2015.

NOBRIGA, J. C. C. Aprendendo Matematica com GeoGebra. Exato, 2016.
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0000 — METODOS PARA A PRODUCAO DO CONHECIMENTO — (PRESENCIAL) - 40
aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
Selecionar tipos de pesquisa e métodos cientificos, de acordo com o tema da
pesquisa;
Elaborar trabalhos de pesquisa cientifica e tecnoldgica, de acordo normas da escrita
cientifica

Objetivos de Aprendizagem: ldentificar os elementos e etapas necessarias
para o estudo produtivo, estabelecendo um roteiro de estudo e pesquisa
adequado as suas necessidades e objetivos. Diferenciar os tipos de leitura e
identificar as varias formas de conhecimento necessarias para elaborar
diferentes andlises. Reconhecer as caracteristicas da ciéncia e da tecnologia
para desenvolver diversas atividades académicas ao longo do curso,
diferenciando os tipos de pesquisa. Conhecer e utilizar ferramentas de producao
em processador de textos. Compreender e aplicar o método cientifico e normas
ABNT para pensar e elaborar um projeto de pesquisa e estruturar textos
cientificos e académicos como resenha, artigo, relatorio, poster cientifico,
monografia, etc., valorizando o trabalho trans, multi e interdisciplinar, a pesquisa
tecnoldgica, a ética e o respeito aos direitos autorais, evitando o plagio.
Ementa: O Papel da ciéncia e da tecnologia. Tipos de conhecimento. Método e
técnica. Planejamento e desenvolvimento da pesquisa: coleta das informacoes,
organizacdo e analise. Trabalhos académicos: tipos, caracteristicas e
composicao estrutural. O projeto de pesquisa experimental e ndo-experimental.
Pesquisa cientifica e tecnoldgica, pesquisa qualitativa e quantitativa. Pesquisas
e pensamentos inter, multi e transdisciplinar. Ferramentas de produgdo em
processador de textos. Apresentacao grafica dos diferentes trabalhos. Normas
da ABNT, citagdes e bibliografias. Valores éticos e principios de direitos autorais.
Ferramentas para identificacéo de plagio.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéo.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

GIL, Antonio Carlos. Como elaborar projetos de pesquisa. 6. ed. Sao Paulo:
Atlas, 2017.
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LAKATOS, Eva Maria; MARCONI, Mariana de Andrade. Fundamentos de
Metodologia Cientifica. S&o Paulo: Atlas, 2017.

PEREIRA, José Matias. Manual de Metodologia para Pesquisa Cientifica. 1.ed.
Séo Paulo: Atlas, 2016.

Bibliografia Complementar:

ASSOCIA(;AO BRASILEIRA DE NORMAS TECNICAS. NBR 14724: Informag&o
e documentacdo — Trabalhos académicos — Apresentacdo. Rio de Janeiro:
ABNT, 2002.

ASSOCIA(;AO BRASILEIRA DE NORMAS TECNICAS. NBR 6023: Informacao
e Documentacéo — Referéncias — Elaboracdo. Rio de Janeiro: ABNT, 2000.
CHEHUEN NETO, J. A.; Metodologia da Pesquisa Cientifica - da Graduagéo.
Editora CRV. 12 ed, 2012.

LAKATOS, Eva Maria. Metodologia cientifica. 1.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2017.
MATIAS-PEREIRA, J.; Manual de Metodologia da Pesquisa Cientifica. Editora
ATLAS. 32 ed. 2012.

cesu

Unidade da Ensino Superior
de Graduagdo

13.2 Segundo Semestre

Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relacao de componentes Modalidade Sala de Laboratério | Remota aulas :
aula lsemestrais

0000 Comunicagéo e Expresséao Il Presencial 40 40
0000 Contabilidade Gerencial Presencial 80 80
© 0000 Direito Internacional Presencial 40 40
‘3 0000 Economia Presencial 80 80
% 0000 Estatistica Aplicada ao Comércio Exterior Presencial 80 80
QN" 0000 Lingua Inglesa Il Presencial 80 80
0000 Politica Comercial Externa Presencial 40 40
0000 Projeto em Comércio Exterior | Presencial 40 40
Total de aulas semestrais 480 480

Competéncias Socioemocionais desenvolvidas transversalmente em todos os
componentes deste semestre

o Demostrar capacidade de resolver problemas complexos e propor solugées criativas
e inovadoras.

e Desenvolver a visdo sistémica, identificando solucdes, respeitando aspetos culturais,
éticos, ambientais e sociais ho &mbito local, regional e internacional.

e Evidenciar o0 uso de pensamento critico em situacdes adversas.

o Empreender a¢cBes inovadoras, analisando criticamente a organiza¢do, antecipando
e promovendo transformacdes.

e Administrar conflitos, quando necessario, estabelecer relagdes e propor um ambiente
colaborativo, incentivando o trabalho em equipe.

e Atuar de forma autdnoma na realizagéo de atividades profissionais e na execuc¢éo de
projetos.

o Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades e avaliando os
riscos inerentes.

e Comunicar-se, tanto na lingua materna como em lingua estrangeira.

0000 — COMUNICACAO E EXPRESSAO Il - (PRESENCIAL) — 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Desenvolver comunicacao interpessoal, compreensao e interpretacdo em situagdes
gue envolvam expresséo de ideias, negociacao, analise e elaboracdo de documentos,
gréficos, diagramas e simbolos;

-~
34
T %LO ﬁ
Paula Souza GOVERNC DO ESTADO




— cesu

Unidade da Ensino Superior
de Graduagdo

e Promover a comunicacao, interacao e negociacdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Objetivos de Aprendizagem: Demonstrar capacidade e rigor na leitura,
interpretacdo e producdo de textos diversificados, em diversas esferas,
conhecendo os principais codigos e linguagens no mundo contemporaneo
(académico, cientifico, tecnoldgico, institucional e midiatico) e apresentando boa
articulagdo de ideias, coesdo e coeréncia. Entender os processos de
comunicacao intertextual, hipertextual, multimodal e de multiletramento com
criticidade na sociedade moderna. Conhecer e produzir textos técnicos e
cientificos requisitados pelo curso de formacado: artigo, resenha, resumo,
ensaios, projetos, relatérios, portfélios, infograficos, mapas conceituais, entre
outros. Conhecer os principios da comunicacdo interpessoal, respeitando 0s
principios da ética e do respeito as diferencas.

Ementa: Leitura, Compreensado textual e Repertério. Aspectos cognitivos da
leitura e compreensdo de textos. As caracteristicas de textos de diferentes
géneros do discurso das esfe-ras académico-cientifica e do trabalho, enquanto
diferentes géneros, formas, discursos de producdo de conhecimento.
Conhecimento e Producéo Textual Técnica e Cientifica. Mecanismos de coeséo
e coeréncia aplicados em textos da area. A argumentacdo. As relacbes entre
producéo textual e caracteristicas do suporte. Estudo das diferentes linguagens
utiizadas no mundo contemporaneo. Conceitos e aplicacbes de
hipertextualizac@o, multimodalismo e multiletramento. Varia¢gdes Linguisticas no
contexto profissional: linguagem formal (utilizagdo das marcas de estilo) e
informal. A relagdo oral - escrito. Estudo da intertextualidade e polifonia
presentes a producéo e leitura de textos. Praticas comunicacionais profissionais.
Comunicacdo empatica, ética e respeito as diferencas.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

FARACO, Carlos Alberto; TEZZA, Cristévao. Pratica de Texto: para estudantes
universitarios. 24 ed. Petrépolis: Vozes, 2016.

KOCH, Ingedore Villaga; ELIAS, Vanda Maria. Escrever e argumentar. S&o
Paulo: Contexto, 2016.

VIEIRA, Francisco Eduardo; FARACO, Carlos Alberto. Escrever na
Universidadel. S&o Paulo: Parabola, 2019.

Bibliografia Complementar:

ABREU, Antonio Suarez. A arte de argumentar: gerenciando razao e emocao.
13. ed. Séo Paulo: Atelié Editorial, 2013.

CEREJA, William R; COCHAR, Thereza. Gramatica Reflexiva Texto, Semantica
e Interacdo. 42 Ed. Atual, 2019.
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MARCUSCHI. Luiz Antonio. Oralidade e escrita. SP: Cortez 2019.
MARCUSCHI, L. A; XAVIER, A. C. Hipertexto e géneros digitais. SP: Cortez,
2016.

VIEIRA, Francisco Eduardo; FARACO, Carlos Alberto. Escrever na Universidade
2. Sao Paulo: Parabola, 2019.

0000 — CONTABILIDADE GERENCIAL - (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operagfes no comeércio exterior
brasileiro;

e Avaliar e selecionar sistemas de informacéo, de apoio e de integracéo, relacionados
as atividades de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Entender os conceitos basicos da contabilidade
e sua importancia no processo de deciséo gerencial, tendo por base os principais
relatorios contabeis.

Ementa: Estrutura das demonstragdes financeiras: principais contas do balanco
patrimonial e demonstracdo de resultado. Passivo como origem de recursos e
ativo como aplicacdo de recursos. Regime de competéncia e de caixa.
Procedimentos contdbeis basicos: contabilidade por balancos sucessivos.
Conceito de receita, custo e despesas. Andlise vertical e horizontal do balanco
patrimonial e demonstracédo de resultado. Analise através de indices: estrutura
de capital, liquidez, rentabilidade e prazos médio. Demonstracdo do Fluxo de
Caixa e Demonstracao do Valor Adicionado.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

MATARAZZO, D.; Andlise Financeira de Balancos. 7.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2010.
GRECO, A.; AREND, L.; GARTNER, G. Contabilidade — Teoria e Praticas
Béasicas. Sao Paulo: Saraiva, 2016.

MARION, José Carlos. Contabilidade Basica. S&o Paulo: Atlas, 2019.
Bibliografia Complementar:

EQUIPE DE PROFESSORES DA USP. Contabilidade Introdutdria (Teoria). Sao
Paulo: Atlas, 2019.

EQUIPE DE PROFESSORES DA USP. Contabilidade Introdutoria (Livro de
Exercicios). Sdo Paulo: Atlas, 2019.

PADOVEZE, Clovis Luis. Contabilidade Geral Facilitada. Sado Paulo: Atlas, 2019.
MARION, José Carlos; IUDICIBUS, Sergio de. Curso de Contabilidade para ndo
Contadores. 8.ed. S&o Paulo: Atlas, 2018.
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MALACRIDA, Mara Jane Contrera; YAMAMOTO, Marina Miiyo, PACCEZ, Joao
Domiraci. Fundamentos da Contabilidade - A Contabilidade no Contexto Global.
Sao Paulo: Atlas, 2019.
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0000 — DIREITO INTERNACIONAL — (PRESENCIAL) — 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizacdo no ambito do
comeércio exterior;
e Orientar a execucao das acdes legais, tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes ao
comércio exterior;
e Articular com atores e 6érgaos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Objetivos de Aprendizagem: Identificar as principais linhas do Direito
Internacional e seus reflexos no Comércio Exterior brasileiro. Analisar as
principiologias do Direito Internacional publico e privado, a partir dos
acontecimentos internacionais da atualidade

Ementa: Objetos de estudo do Direito Internacional Publico e do Direito
Internacional Privado. Fontes do Direito Internacional. Sujeitos do Direito
Internacional. Contratos Internacionais. Solu¢des por Arbitragem. Execucédo de
sentenca estrangeira. Integracdo Econdémica (Sistema de preferéncias tarifarias;
Zona de livre comércio; Unido aduaneira; Mercado Comum; Unido Econdmica;
Integracdo Total). Aspectos legais que regem a organizacdo Mundial do
Comércio e organizacfes internacionais de apoio e regulamentacdo do
Comeércio Internacional (ONU, CCl e OMA). Préticas protecionistas em
desacordo com as normas internacionais (barreiras tarifarias; subsidios;
antitruste; dumping).

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

HUSEK, Carlos Roberto. Direito Internacional Publico. 14. ed. Séo Paulo: LTR,
2017.

REZEK, Francisco. Direito Internacional Publico: curso elementar. 17. ed. Sao
Paulo: Saraiva, 2018.

STELZER, Joana. Direito do Comércio Internacional: Do Free Trade ao Fair
Trade. Jurua Editora. 2018.

Bibliografia Complementar:

FICHTNER, José Antonio; MANNHEIMER, Sergio Nelson; MONTEIRO, André
Luis. Teoria Geral de Arbitragem. 1. ed. Editora Forense, 2018.

MAZZUOLI, Valério de Oliveira. Curso de Direito Internacional Publico. 12. ed.
Editora Forense, 2018.

PRETI, Bruno Del; LEPORE, Paulo. Direto Internacional Pulblico e Privado
(Sinopses para concurso — Vol. 55). Editora JusPodivm. 2020.
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SALIBA, Aziz Tuffi. Legislacdo de Direito Internacional. 15. ed. Editora Rideel.
2020.

TEIXEIRA, Carla Noura. Manual de Direito Internacional Publico e Privado. 5.
ed. Editora Saraiva. 2020.

0000 — ECONOMIA — (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroeconémicos
relacionados ao comércio exterior;
e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Utilizar os fundamentos basicos da teoria
econbmica, enfatizando as situacdes cotidianas e 0s principios que norteiam a
visdo econdmica da realidade.

Ementa: Introducdo & economia e ao pensamento econdmico. Conceitos
basicos. Noc¢des de Microeconomia. As forcas de mercado da oferta e da
demanda. Teoria da firma: producédo, custos e lucro. Estruturas de mercado.
Macroeconomia basica. Fundamentos de contabilidade nacional. Introducédo a
teoria monetéria e a inflacdo. Influéncia das politicas monetérias e fiscal sobre a
demanda agregada. No¢oes de balanco de pagamentos e taxas de cambio.
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéao.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

MANKIW, N. G. Introducdo a Economia. 8.ed. Sdo Paulo: Cengage Learning,
20109.

OLIVEIRA, R. C.; GENNARI, A. M. Histéria do pensamento econémico. 2.ed.
Séo Paulo: Saraiva, 2019.

VASCONCELLOS, M. A. S.; GARCIA, M. E. Fundamentos de Economia. 6.ed.
Saraiva, 2018.

Bibliografia Complementar:

BRESSER-PEREIRA, L. C. Globalizacdo e Competi¢cdo. Por que Alguns Paises
Emergentes Tém Sucesso e Outros Nao. Alta Books, 2018.

GREMAUD, Amaury Patrick. et al. Economia brasileira contemporanea. 8.ed.
Séo Paulo: Atlas, 2016.

MATESCO, V. R. et. al. Economia aplicada: empresas e negdcios. 2.ed. Sao
Paulo: Editora FGV, 2017.

PINHO, D. B.; VASCONCELLOS, M. A. S.; TONETO JUNIOR, R. Manual de
Economia. 7.ed. Sao Paulo: Saraiva, 2017.

VICECONTI, P. E. V.; NEVES, S. Introducédo a economia. 12.ed. Sao Paulo:
Saraiva, 2013.

-~
%AO -
e LO ﬁ
Paula Souza GOVERNC DO ESTADO



0000 — ESTATISTICA APLICADA AO COMERCIO EXTERIOR — (PRESENCIAL) — 80

aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;

Objetivos de Aprendizagem: Aplicar os fundamentos da estatistica em
situacbes da area de comércio exterior, permitindo a analise de indicadores
gerenciais para a tomada de decisao.

Ementa: Estatistica descritiva: dados estatisticos e suas formas de
apresentacao; distribuicbes de frequéncias; medidas de tendéncia central e
medidas de dispersao. Estatistica indutiva: probabilidade; distribuicdo binomial e
normal; amostragem; testes de hipéteses; regressao; modelos de regressao e
séries temporais. Aplicacfes estatisticas ao comércio exterior. O uso da
estatistica como ferramenta para inteligéncia de negdcios: relatérios
operacionais, dashboards, indicadores de performance (KPI).

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéao.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliagdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

STEPHAN, D. F; KREHBIEL, T. C; BERENSON, M. L. Estatistica: Teoria e
aplicacoes. LTC, 2016.

SWEENEY, J. D; ANDERSON, D. R; WILLIANS T. A. Estatistica aplicada a
administracdo e economia. Cengage Learning, 2019.

TRIOLA. M. F. Introducéo a Estatistica. 122 Ed. Rio de Janeiro: LTC, 2017.
Bibliografia Complementar:

GONZALEZ, N.. Estatistica Basica. Ciéncia Moderna, 2009.

LARSON, R; FARBER, B. Estatistica Aplicada. S&o Paulo, Pearson
Universidades, 2015.

LEVINE, D. M; STEPHAN, D. F; KREHBIEL, T. C; BERENSON, M. L. Estatistica:
Teoria e aplicagdes. LTC, 2016.

MCCLAVE, J T; BENSON, P. G. Estatistica para Administracdo e Economia.
Longman do Brasil, 2008.

MOORE, S.D.; MCCABE, G.P.; DUCKWORTH, W.M.; SCLOVE, S.S. Estatistica
Empresarial: como usar dados para tomar decisdes. Rio de Janeiro: LTC, 2006.

0000 — LINGUA INGLESA Il - (PRESENCIAL) - 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Desenvolver comunicacao interpessoal, compreensao e interpretacdo em situagdes
gue envolvam expresséo de ideias, hegociacao, analise e elaboracdo de documentos,
graficos, diagramas e simbolos em inglés;
e Promover a comunicacao, interacao e negociacdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas;
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e Articular com atores e 6rgaos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Fazer uso de estratégias de leitura e
compreensao oral para compreender textos orais e escritos, principalmente da
area do curso. Comunicar-se em situacdes do cotidiano, descrever atividades
académicas e profissionais. Fazer solicitacdes. Descrever habilidades,
responsabilidades e experiéncias. Falar sobre eventos passados. Fazer
comparacdes. Compreender dados numericos diversos, como custos, precos,
dados estatisticos, graficos e demonstracdes financeiras. Redigir documentos
comerciais e empresariais, reconhecendo o nivel de formalidade e as estruturas
léxico-gramaticais adequadas. Reconhecer a entoagdo e o uso dos diferentes
fonemas da lingua. Conhecer aspectos socioculturais e interculturais das
comunidades falantes da lingua-alvo.

Ementa: Desenvolvimento das habilidades de compreenséo e producéo oral e
escrita, com ampliagdo do conhecimento de elementos Iéxico-gramaticais. Foco
na comunicacdo adequada nos contextos académico e profissional. Enfase nas
habilidades comunicativas necessarias para o desenvolvimento de tarefas
relacionadas a atuacgao profissional.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

COTTON, David et at. Market Leader: Elementary. Student’s Book with Multi-
Rom. 3rd Edition. Pearson Education, Longman, 2012.

HUGES, John et al. Business Result: Elementary. Student Book Pack. Oxford:
New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margaret et al. Business Partner A2. Pearson, 2020.

Bibliografia Complementar:

BROWN, H. Douglas. Teaching by Principles - An Interactive Approach to
Language Pedagogy. 4th Edition. Pearson Education ESL, 2015

EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.
IBBOTSON, Mark; STEPHENS, Bryan. Business Start-up: Student Book 1. Cam-
bridge: Cambridge University Press, 2006.

PRODROMOU, L; BELLINI, L. Flash on English for COMMERCE. 2nd Edition.
Eli Publishing, 2017.

SPINOLA, Vera. Let's Trade in English. Aduaneiras, 2014.

0000 — POLITICA COMERCIAL EXTERNA — (PRESENCIAL) - 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Atuar junto as instituic6es publicas e privadas de controle e fiscalizagdo no ambito do
comeércio exterior;
e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;
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e Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de
comércio exterior;

e Orientar a execucéo das acdes legais, tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes ao
comércio exterior;

e Articular com atores e 6rgaos do cendrio nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Objetivos de Aprendizagem: Identificar a dinamica da Politica Comercial
Externa e o impacto sobre a conducdo dos negocios internacionais das
empresas.

Ementa: Politica Comercial Externa — DefinicAo e importancia. Fatores
determinantes da politica comercial externa brasileira no contexto global. O
Papel da Organizagdo Mundial do Comércio (OMC) e da Camara do Comércio
Exterior (Camex) na formulacdo da Politica Comercial Externa. Livre-comércio
versus Protecionismo. Politica Comercial Protecionista: Barreiras Aduaneiras —
Tarifarias e N&o-tarifarias. Argumentos a favor de uma Politica Protecionista.
Praticas desleais no comércio internacional — Dumping e Subsidio. Instrumentos
de Defesa Comercial permitidos e publicados pela OMC — Medidas antidumping,
compensatoérias e de salvaguarda. Processo de Defesa Comercial no Brasil.
Acordos e tratados comerciais como definidores da politica comercial. Tipos de
acordos. Acordos comerciais firmados pelo Brasil. Integracdo Econbmica
Regional. Fases de integracdo econdmica: Zona de preferéncia tarifaria, Zona
ou area de livre comércio, Unido aduaneira, Mercado comum e Unido monetéria
e Unido politica. Apresentacédo dos principais blocos econémicos na atualidade
— evolucéo histérica e caracteristicas.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica: BAUMANN, Renato. Integracdo Regional - Teoria e
Experiéncia Latino-Americana. 1ed. S&o Paulo: LTC, 2013.

REIS DA SILVA, André Luiz; RIEDIGER, Bruna Figueiredo. Politica externa
brasileira: uma introducdo.led. Curitiba: Intersaberes, 2016.

SILVA, César Roberto Leite da; CARVALHO, Maria Auxiliadora de. Economia
Internacional. 5ed. Séo Paulo: Saraiva, 2017.

Bibliografia Complementar:

BARRAL, Welber; BROGINI, Gilvan. Manual Pratico de Defesa Comercial. Sao
Paulo: Aduaneiras, 2006.

MAIA, Jayme Mariz. Economia Internacional e Comércio Exterior. 16ed. S&o
Paulo: Atlas, 2014.

MARINHO, Henrique. Teorias do Comércio Internacional e Politica Comercial.
led. Rio de Janeiro: Editora Ciéncia Moderna, 2011.

MORENO GORMAZ, J E. Guia Teorica Y Practica de Comercio Exterior.
Dykinson, 2008.

PECEQUILO, Cristina Soreanu. Teoria das relacdes internacionais: o mapa do
caminho — estudo e pratica. Rio de Janeiro: Alta Books, 2016.
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0000 — PROJETO EM COMERCIO EXTERIOR | — (PRESENCIAL) — 40 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacéo oficiais de operagcbes no comércio exterior
brasileiro;

e Avaliar e selecionar sistemas de informacao, de apoio e de integracado, relacionados
as atividades de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Apresentar e aplicar fundamentos da gestao de
projetos, visando a difusdo do conhecimento na area, bem como ao
desenvolvimento das habilidades dos discentes em gerir projetos. Iniciar o
processo empreendedor entre os alunos, através da identificacdo de
oportunidades de novos negdcios.

Ementa: Conceito de projeto e gerenciamento. Projeto versus processos.
Caracteristicas dos Projetos. Gerenciamento de projetos. Inicio do Projeto.
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

DAFT, R. L. Organizacdes: teoria e projetos. 22 Edicdo. Sdo Paulo: Cengage
Learning, 2008

GIDO, J.; CLEMENTS, J. P. Gestao de Projetos. 52 Edicdo. Sao Paulo: Editora
Cengage Learning, 2007.

MAXIMIANO, Amaru C. A. Administracado de Projetos. 42 Edicdo. Sdo Paulo:
Editora Atlas, 2010.

Bibliografia Complementar:

ARAUJO, Luis C. G. de; GARCIA, Adriana A.; MARTINES, Simone. Gestéo de
Processos - Melhores Resultados e Exceléncia Organizacional. 22 Edi¢cdo. Sao
Paulo: Editora Atlas, 2016.

BERKUN, Scott. Arte do gerenciamento de projetos. Sao Paulo: Bookman, 2008.
MENEZES, Luiz C. M. Gestédo de Projetos. 32 Edigdo. S&do Paulo: Editora Atlas,
2009.

PMI. PMBOK Guia do Conjunto de Conhecimentos em Gerenciamento de
Projetos. Guia PMBOK. 52 ed. Sao Paulo: Saraiva, 2014

RABECHINI JR, Roque; DE CARVALHO, Marly M. Fundamentos Em Gestéo de
Projetos - Construindo Competéncias Para Gerenciar Projetos. 32 Edicdo. Sao
Paulo: Editora Atlas., 2011.

13.3 Terceiro Semestre
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Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relagdo de componentes Modalidade s.:;lli:e Laboratério | Remota ser::I;Sr'ais

0000 | Economia Brasileira Contemporéanea (FBA) Presencial 80 80

0000 Economia Internacional Presencial 80 80

2 0000 Espanhol | Presencial 40 40

é 0000 Gestéo Financeira Presencial 80 80

S 0000 Lingua Inglesa I Presencial 80 80

® 0000 Logistica Aplicada Presencial 80 80
0000 Projeto em Comércio Exterior Il Presencial 40 40

Total de aulas semestrais 480 480

Competéncias socioemocionais desenvolvidas transversalmente em todos os
componentes deste semestre

o Demostrar capacidade de resolver problemas complexos e propor solucdes criativas
e inovadoras.

e Desenvolver a viséo sistémica, identificando solu¢des, respeitando aspetos culturais,
éticos, ambientais e sociais no ambito local, regional e internacional.

e Evidenciar o uso de pensamento critico em situa¢cdes adversas.

o Empreender a¢6es inovadoras, analisando criticamente a organizacdo, antecipando
e promovendo transformacdes.

e Administrar conflitos, quando necessario, estabelecer relagdes e propor um ambiente
colaborativo, incentivando o trabalho em equipe.

¢ Atuar de forma autbnoma na realizacao de atividades profissionais e na execucéo de
projetos.

o Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades e avaliando os
riscos inerentes.

e Comunicar-se, tanto na lingua materna como em lingua estrangeira.

0000 — ECONOMIA BRASILEIRA CONTEMPORANEA - (PRESENCIAL) - 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondémicos
relacionados ao comércio exterior;

e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar e analisar as politicas econémicas de
estabilizacdo a partir da abertura mercadologica e seus impactos nas relacées
comerciais internacionais.

Ementa: Andlise da economia brasileira e o conflito entre o capital nacional e
estrangeiro. A década de 50, o novo modelo desenvolvimentista. Anos de
chumbo e milagre econdmico. A crise do petréleo e o processo inflacionario
brasileiro e seus planos de combate. Andlise da economia brasileira do fracasso
do Plano Collor até a estabilizagdo com o Plano Real. A mundializagéo e a
conducao das politicas econémicas desde entdo. Busca de compreensao sobre
0 processo de estabilizacéo brasileiro. Exame das questdes sobre a crise fiscal
do Estado brasileiro e suas consequéncias.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliagcdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
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Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

FURTADO, Celso. Formag&ao EconGmica do Brasil. Sdo Paulo: Companhia das
Letras, 2007.

LACERDA, Antonio Corréa de et all. Economia brasileira. 42 ed. Sao Paulo:
Saraiva: 2010.

MARQUES, Rosa Maria. O Brasil sob a nova ordem: a economia brasileira
contemporanea, uma analise dos governos Collor a Lula. Sdo Paulo: Saraiva,
2010.

Bibliografia Complementar:

ABREU, M.P. (org). A ordem do progresso: cem anos de politica econémica
republicana (1889-1989). Editora Campus, 2020.

BRESSER-PEREIRA, L. C. Globalizacdo e Competi¢cdo. Por que Alguns Paises
Emergentes Tém Sucesso e Outros Nao. Alta Books, 2018.

GIAMBIAGI, F. et al. Economia Brasileira Contemporanea (1945-2015). 3.ed.
Editora GEN Atlas, 2021.

GREMAUD, Amaury Patrick. et al. Economia brasileira contemporénea. 8.ed.
Séo Paulo: Atlas, 2016.

REGO, José Marcio; MARQUES, Rosa Maria (Orgs.). Economia Brasileira. 6.ed.
Séo Paulo: Saraiva Educacéao, 2018.

0000 — ECONOMIA INTERNACIONAL - (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondémicos
relacionados ao comércio exterior;
e Administrar e otimizar recursos econémicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar os conhecimentos basicos de
Economia Internacional, bem como seus instrumentos analiticos, a fim de avaliar
as tendéncias contemporaneas mundiais e os efeitos sobre as economias
internacional e nacional, notadamente, nas transa¢des comerciais e financeiras
internacionais.

Ementa: As diferentes teorias do comeércio internacional. Modelos de comércio
internacional: Ricardiano; Fatores Especificos; Heckscher-Ohlin; Economia de
Escala e Concorréncia Imperfeita. A teoria da politica comercial e seus
instrumentos. Subsidios. Balanco de Pagamentos e sua analise
macroecondmica. A economia internacional contemporanea. Tépicos em
Financas Internacionais: Sistema Monetario Internacional; Coordenacao
Macroecondmica; Areas Monetarias Otimas e Mercado de Capitais.
Reestruturacdo Econdmica Mundial. Teoria Econbmica: conceitos de
liberalismo, neoliberalismo e interpretacdo de seus impactos sobre a
globalizagéo financeira. A sustentabilidade como fator decisivo no cenario
econdémico.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.
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Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéao.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

BRESSER-PEREIRA, L. C. Globalizacdo e Competi¢cdo. Por que Alguns Paises
Emergentes Tém Sucesso e Outros Nao. Alta Books, 2018.

KRUGMAN, P. R.; OBSTFELD, M.; MELIZ, M. J. Economia Internacional. 10.ed.
Séo Paulo: Pearson, 2015.

MAIA, J. M. Economia Internacional e Comércio Exterior. 16.ed. Sdo Paulo:
Atlas, 2020.

Bibliografia Complementar:

ARAUJO, Carlos; ROUBINI, Nouriel; MIHM, Stephen. A Economia das Crises:
um curso relampago sobre o futuro do sistema financeiro internacional.
Intrinseca, 2010.

CARVALHO, Maria Auxiliadora de; SILVA, César R. Leite da. Economia
Internacional. 5.ed. Séo Paulo: Saraiva, 2017.

CAVUSGIL, S. T.; KNIGHT, G.; RIESENBERGER, J. Negdcios Internacionais:
estratégia, gestdo e novas realidades. Pearson, 2009.

FERGUSON, N. A Ascensédo do Dinheiro: a histéria financeira do mundo. 2.ed.
Critica, 2017.

GONGCALVES, Robson Ribeiro et al. Economia Internacional - Série Comeércio
Exterior e Negdcios Internacionais. FGV, 2013.

GREMAUD, A. P. Economia Brasileira Contemporanea. 8.ed. S&o Paulo: Atlas,
2017.

KRUGMAN, Paul. A Crise de 2008 e a Economia da Depressao. Editora:
Campus, 2009.

MCMAHON, Gary; ESFAHANI, Hadi Salehi; SQUIRE, Lyn. Diversity in economic
growth: global insights and explanations. USA: Edward Elgar, 2010.

SARQUIS, J. B. Comércio Internacional e Crescimento Econ6mico no Brasil.
Brasilia, Fundacéo Alexandre de Gusmao, 2011.

cesu

Unidade da Ensino Superior
de Graduagdo

0000 — ESPANHOL | — (PRESENCIAL) — 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Desenvolver comunicac¢ao interpessoal, compreenséao e interpretacdo em situacdes
que envolvam expressdo de ideias, negociagdo, analise e elaboracdo de
documentos, gréficos, diagramas e simbolos em espanhol;

e Promover a comunicacgéo, interagdo e negocia¢do no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Interagir utilizando as habilidades comunicativas
basicas: falar sobre si mesmo e sobre temas cotidianos. Compreender e produzir
textos utilizados em situagdes comunicativas concretas e previstas, nas esferas
do cotidiano e em diferentes ambitos profissionais. Adquirir e utilizar os recursos
linguisticos orais e escritos (textuais, sintaticos, Iéxicos, morfolégicos e
fonéticos). Compreender a diversidade cultural dos paises hispano-falantes e
seu contraste com nossa cultura.
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Ementa: Introducéo a lingua espanhola com énfase na compreenséao e producao
de géneros discursivos orais, escritos e multimodais, em consonancia com as
situacdes profissionais especificas. Lingua Espanhola para fins especificos
como instrumento de comunicagdo em nivel basico de proficiéncia. Introducéo
as teméaticas dos aspectos socioculturais do mundo hispanico, de forma
interdisciplinar, levando em consideracéo as variedades da Lingua Espanhola,
bem como o panorama do idioma no mundo e as suas dimensdes historica,
geografica e socioldgica.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para prética,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéo.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

CASTRO, Francisca. Uso de la gramatica espafiola. Nivel elemental. Nueva
edicion. Madrid: Edelsa, 2020.

PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel
A1/B1l. Edicion Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017.

SENAS - diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para
brasilefios/Universidad de Alcala de Henares. 42. Ed. Sdo Paulo: Martins Fontes,
2013.

Bibliografia Complementar:

GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espafiol orientado al mundo del trabajo
- Nueva Edicion. Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicién. Madrid:
Difusion & Macmillan, 2016.

JIMENO, Maria José; PALACIOS. Elena. Profesionales de los negocios: curso
de espariol. Madrid: EnClave ELE, 2018.

LAGO, A. F. LOPEZ, C. |. R. HERNANDEZ, A. M. C. Espafiol para el Comercio
Mundial del siglo XXI: términos y expressiones esenciales em el mundo de los
negocios. Editorial Edinumen, 2015.

PALOMINO, M. A. Correo Comercial: Técnicas y Usos. Madrid: Edelsa, 2015.
PROST, G.; FERNANDEZ NORIEGA, A. Al Di@: Curso de espafiol de los
negocios. Inicial — A2. 82 ed. Madrid: Sociedad General Espafiola de Libreria S.
A. — SGEL, 2015.

0000 — GESTAO FINANCEIRA - (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

¢ Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior;

o Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operacBes no comeércio exterior
brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacé&o, de apoio e de integracéo, relacionados
as atividades de comércio exterior.
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Objetivos de Aprendizagem: Identificar os fundamentos e aplicar a
administracao financeira nas organizacoes.

Ementa: Fundamentos da administragéo financeira: risco e retorno. Gestao do
capital de giro. Compreensdao de demonstracdes financeiras e andlise de
demonstracdes financeiras. Andlise de lucratividade e risco. Estrutura de capital:
aportes e financiamentos. Previsao de venda e previsdo das demonstragoes
financeiras. Andlise custo, volume e lucro: ponto de equilibrio. Andlise de
investimentos: Payback, VPL e TIR.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para prética,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagédo.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

ASSAF NETO, Alexandre; LIMA, Fabiano Guasti de; Curso de Administracéo
Financeira. 4.ed. S&o Paulo: Atlas. 2019.

GITMAN, L. J.; ZUTTER, C. J. Principios de Administracdo Financeira. 14.ed.
Séo Paulo: Pearson, 2018.

HOJI, Masakazu. Administracdo Financeira e Orcamentéaria. 12.ed. Sao Paulo:
Atlas, 2017.

Bibliografia Complementar:

ALMEIDA, Marcelo Cavalcanti. Analise das Demonstracdes Contabeis em IFRS
e CPC. Séo Paulo: Atlas, 2019.

ASSAF NETO, Alexandre. Estrutura e Andlise de Balancos. 12.ed. Sao Paulo:
Atlas, 2020.

HOJI, Masakazu; LUZ, Addo Eleutério da. Gestdo Financeira Econbmica -
Didatica, Objetiva e Pratica. Sdo Paulo: Atlas, 2019.

MARION, José Carlos. Andlise das Demonstrac6es Contabeis. Sdo Paulo: Atlas,
2019.

MATARAZZO, D.; Andlise Financeira de Balancos. 7.ed. Sdo Paulo: Atlas, 2010.
MENDES, Sérgio. Administragdo Financeira e Orgamentaria - Teoria e
Questdes. Sao Paulo: Atlas, 2020.

0000 — LINGUA INGLESA 1l - (PRESENCIAL) - 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Desenvolver comunicacéo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situacdes
que envolvam expressdo de ideias, negociagdo, analise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos em inglés;

e Promover a comunicacgao, interacdo e negocia¢cdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Utilizar estratégias de leitura e compreensao oral
para compreender textos orais e escritos da area do curso. Participar de
conversas espontaneas, de reunides, discussoes, apresentacdes e entrevistas
com maior desenvoltura e nivel adequado de formalidade. Fornecer justificativas,
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concordar e discordar, expressando seu ponto de vista. Utilizar nGmeros para
descrever custos, dados estatisticos e demonstragdes financeiras, por exemplo.
Redigir correspondéncias comerciais com coesao e coeréncia, estilo e estruturas
|éxico-gramaticais adequadas. Utilizar boa entoacdo e prondncia, de forma a
garantir inteligibilidade nos contatos em ambiente académico e profissional.
Compreender aspectos socioculturais e interculturais das comunidades falantes
da lingua-alvo.

Ementa: Expansao das habilidades de compreenséo e producéo oral e escrita,
por meio de fungdes comunicativas e estruturas léxico-gramaticais da lingua e
apropriacdo de estratégias de aprendizagem (estratégias de leitura,
compreensdo e de producdo oral e escrita) visando a comunicacdo nos
contextos académico e profissional, considerando aspectos socioculturais dos
falantes da lingua.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

COTTON, David et at. Market Leader: Pre-Intermediate. Student’'s Book with
Multi-Rom. 3rd Edition Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Pre-Intermediate. Student Book with online
practice. Second Edition. New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT, Ros; PEGG, Ed. Business
Partner A2+ Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil,
20109.

Bibliografia Complementar:

BROWN, H. Douglas. Teaching by Principles - An Interactive Approach to
Language Pedagogy. 4th Edition. Pearson Eduction ESL, 2015.

EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.
IBBOTSON, Mark; STEPHENS, Bryan. Business Start-up: Student Book 1.
Cambridge: Cambridge University Press, 2006.

IGREJA, J.R. Talking business: Inglés Corporativo: Reunifes, Apresentacoes,
Networking, Conference Calls e Muito Mais. Disal, Sédo Paulo, 2019
PRODROMOU, L; BELLINI, L. Flash on English for COMMERCE. 2nd Edition.
Eli Publishing, 2017.

0000 — LOGISTICA APLICADA - (PRESENCIAL) -— 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagdo no ambito do
comércio exterior;

e Coordenar fluxos logisticos;

e Orientar a execucdo das agdes legais, tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comercio exterior;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.
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Objetivos de Aprendizagem: Identificar e aplicar: os principais conceitos,
temas e a organizacéo das suas funcdes e operacoes. Identificar as ferramentas
de gestao da cadeia de suprimentos na agregacao de valor ao cliente.

Ementa: Definicdo, competéncias e desenvolvimento da logistica e sua
importancia no contexto atual. Termos e definicbes mais comuns na logistica:
nivel de servico, trade off, vantagem competitiva, resposta eficiente. A integracéo
das operacg0des e os recursos da logistica. Canais de distribui¢cao: caracteristicas,
funces, estratégias de canais de distribuicdo (diretos, indiretos e mistos) e os
modelos de atuagéo. Os suprimentos, as embalagens e a armazenagem. Gestao
de estoques. As caracteristicas gerais dos modais de transporte. O conceito da
gestdo da cadeia de suprimentos (Supply Chain Management— SCM) e seus
agentes. Ferramentas de integracdo da cadeia de suprimentos, bem como de
acompanhamento, rastreamento e analise dos fluxos de materiais e de
informacdes.

Metodologia Proposta: Metodologia Proposta: Aulas Expositivas.
Aprendizagem Baseada em Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

BOWERSOX, D J et al. Gestao Logistica de Cadeias de Suprimentos. Bookman,
2013.

CORREA, H. L. Administracdo de Cadeias de Suprimentos e Logistica:
integracdo na area da industria 4.0. Atlas/Gen, 2019.

PIRES, S. R. I. Gestdo da cadeia de suprimentos: Conceitos, estratégias,
praticas e casos — Supply Chain Management. Sdo Paulo: Atlas, 2009.
Bibliografia Complementar:

BALLOU, R H. Gerenciamento da Cadeia de Suprimentos. Bookman, 2006.
BERTAGLIA R. P. Logistica e a geréncia da cadeia de abastecimento. 4. ed.
Saraiva, 2020.

CHRISTOPHER, M. Logistica e gerenciamento da cadeia de suprimentos.
Cengage, 2018.

GAUCH, S R L. Dicionario de Logistica e Comércio Exterior. Aduaneiras, 2009.
LEITE, Paulo Roberto. Meio Ambiente e Competitividade. Prentice Hall, 2009.

0000 — PROJETO EM COMERCIO EXTERIOR Il — (PRESENCIAL) — 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroeconémicos
relacionados ao comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacéo oficiais de operagfes no comércio exterior
brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéo, de apoio e de integracéo, relacionados
as atividades de comércio exterior.
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Objetivos de Aprendizagem: Desenvolver a habilidade de levantar e coletar
dados sobre o segmento de mercado almejado, visando a elaboracdo de uma
pesquisa de mercado e de uma analise da competicdo preliminares que orientem
o plano de negdcios do futuro empreendedor nas estratégias que serao tomadas.
Ementa: Identificacdo das oportunidades de novos negocios através de trés
etapas: Observacao (Projeto de Comex 1), Pesquisa de Mercado e Andlise da
Competicdo. Pesquisa de mercado: a analise de relatérios setoriais e pesquisa
de campo. Andlise da competicdo no ambiente de negdécios. Segmentacdo de
mercado. ldentificagdo da concorréncia. ldentificagdo dos atributos dos
produtos/servigos. Formacéao de precos.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

DORNELAS, José; TIMMONS, Jeffry A.; SPINELLI, Stephen. Criacdo de novos
negocios: Empreendedorismo para o século 21. 22 Edicdo. Sao Paulo: Elsevier,
2013.

MATTAR, Fauze Nagib. Pesquisa de Marketing: metodologia, planejamento e
analise. 72 Edicao. Séo Paulo: Atlas, 2021.

SAMARA, Beatriz S.; BARROS, José C. de. Pesquisa de Marketing: Conceitos
e Metodologia. 42 Edicdo. S&o Paulo: Makron Books, 2006.

Bibliografia Complementar:

BERNARDI, Luiz Antonio. Manual de empreendedorismo e gestao:
fundamentos, estratégias e dinamicas. Sao Paulo: Atlas, 2013.

KOTLER, Philip. Administracdo de marketing: a edicdo do novo milénio. 152
Edicdo. S&o Paulo: Editora, 2019.

KUAZAQUI, Edmir (org.). Administracdo Empreendedora: gestdo e marketing
criativos e inovadores. 12 Edicdo. S&o Paulo: Evora, 2015

MAXIMIANO, Antonio C. A. Administracdo para Empreendedores. S&o Paulo:
Pearson Prentice Hall, 2011.

REBOUCAS, Djalma Pinho Oliveira. Sistemas, organizacdo e métodos: uma
abordagem gerencial. 212 Edicao S&o Paulo: Atlas, 2013.

13.4 Quarto Semestre

Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relagéo de componentes Modalidade Saaljlge R —— se;:[saxt?ais

0000 Espanhol II Presencial 40 40

0000 Legislagdo Aduaneira Presencial 80 80

e 0000 Lingua Inglesa IV Presencial 80 80

4 0000 Logistica Internacional Presencial 80 80

§ 0000 Mercado e Finangas Internacionais Presencial 80 80

X 0000 Projeto em Comércio Exterior IIl Presencial 40 40
0000 Sisteméatica do Comércio Exterior Presencial 80 80

Total de aulas semestrais 480 480
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0000 — ESPANHOL Il — (PRESENCIAL) — 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Desenvolver comunicacgédo interpessoal, compreensao e interpretacdo em situacdes
gue envolvam expressdao de ideias, negociacdo, andlise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos em espanhol;

e Promover a comunicacéo, interacdo e negocia¢cao no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Ampliar as destrezas comunicativas basicas de
forma independente: compreender e produzir textos orais e escritos sobre agdes
habituais ou previstas. Comentar sobre temas principalmente do ambito
académico e profissional. Adquirir e utilizar os recursos linguisticos orais e
escritos, utilizados nos diferentes ambitos profissionais. Desenvolver, em nivel
basico, as técnicas comunicativas e discursivas comuns ao mundo dos negécios
em lingua espanhola. Distinguir e analisar, a partir de textos e documentos
audiovisuais reais, as diferentes situacdes que requerem 0 uso de técnicas
comunicativas especificas. Compreender a diversidade cultural dos paises
hispano-falantes e seu contraste com nossa cultura.

Ementa: Ampliacdo do estudo a lingua espanhola com énfase na compreensao
e producdo de géneros discursivos orais, escritos e multimodais, em
consonancia com as situacdes profissionais especificas. Lingua Espanhola para
fins especificos como instrumento de comunicacdo em nivel basico de
proficiéncia. Introducdo as tematicas dos aspectos socioculturais do mundo
hispéanico, de forma interdisciplinar, levando em consideracéo as variedades da
Lingua Espanhola, bem como o panorama do idioma no mundo e as suas
dimensdes histérica, geogréafica e socioldgica.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéo.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

CASTRO, Francisca. Uso de la gramatica espafiola. Nivel elemental. Nueva
edicion. Madrid: Edelsa, 2020.

PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel
A1/B1. Edicion Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017.

SENAS - diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para
brasilefios/Universidad de Alcala de Henares. 42. Ed. Sdo Paulo: Martins Fontes,
2013.

Bibliografia Complementar:

GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espafiol orientado al mundo del trabajo
- Nueva Edicién. Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicion. Madrid:
Difusion & Macmillan, 2016.
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JIMENO, Maria José; PALACIOS. Elena. Profesionales de los negocios: curso
de espafiol. Madrid: EnClave ELE, 2018.

LAGO, A. F. LOPEZ, C. I. R. HERNANDEZ, A. M. C. Espafiol para el Comercio
Mundial del siglo XXI: términos y expressiones esenciales em el mundo de los
negocios. Editorial Edinumen, 2015.

PALOMINO, M. A. Correo Comercial: Técnicas y Usos. Madrid: Edelsa, 2015.
PROST, G.; FERNANDEZ NORIEGA, A. Al Di@: Curso de espafiol de los
negocios. Inicial — A2. 82 ed. Madrid: Sociedad General Espafiola de Libreria S.
A. — SGEL, 2015.

0000 — LEGISLAGAO ADUANEIRA — (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Atuar junto as instituices publicas e privadas de controle e fiscalizacdo no &mbito do
comércio exterior;
e Orientar a execucdo das ac¢des legais, tributérias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comercio exterior;
e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Compreender, interpretar e aplicar as legislacdes
aduaneiras e portuarias nas operacdes de comércio exterior respeitando as leis,
normas e portarias deste ramo do Direito.

Ementa: Direito Aduaneiro. Regulamento Aduaneiro. Procedimentos
Administrativos e Juridicos na Importacédo e Exportacéo. Tributagdo no Comércio
Exterior brasileiro. Legislacdo aduaneira relativa a contrato de transporte e
contrato de seguro. Certificacdo do operador econémico autorizado. Comércio
maritimo. Estudo do Codigo Comercial. Noc¢des de regimes aduaneiros
especiais.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

BRUYN JUNIOR, Herbert Cornelio Pieter. Direito Aduaneiro — Volume 1: Poder
de policia e Regimes Aduaneiros. Jurua editora, 2019.

BRUYN JUNIOR, Herbert Cornelio Pieter. Direito Aduaneiro — Volume 2: Pena
de Perdimento. Jurua editora, 2019.

CAPARROZ, Roberto. Comércio Internacional e Legislacdo Aduaneira
Esquematizado. 6. ed. Editora Saraiva, 2020.

Bibliografia Complementar:

AMARO, Luciano. Direito Tributario Brasileiro. 23. ed. Saraiva, 2019.

LUZ, Rodrigo. Comércio Internacional e Legislacdo Aduaneira. 7. ed. Editora
JusPodivm. 2018.

NYEGRAY, Jodo Alfredo Lopes. Legislacdo aduaneira, comércio exterior e
negocios internacionais. Editora InterSaberes. 2016.
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SARTORI, Angela. Questbes atuais de Direito Aduaneiro e Tributario a luz da
Jurisprudéncia dos Tribunais. 2. ed. Forum, 2019.

SEHN, Solon. Comentarios ao Regulamento Aduaneiro: infracdes e penalidades.
Editora Aduaneiras, 2019.

0000 — LINGUA INGLESA IV — (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Desenvolver comunicagdo interpessoal, compreensao e interpretacdo em situacdes
gue envolvam expressdao de ideias, negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos em inglés;

e Promover a comunicacéo, interacdo e negocia¢cao no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Compreender informacdes em textos e
documentos especificos da area. Relatar o funcionamento de processos e
sistemas, descrever organogramas e estabelecer objetivos. Participar de
discussdes e negociacdes, utilizando estratégias argumentativas e destacando
vantagens, desvantagens e necessidades. Apresentar e discutir valores
numéricos. Planejar, falar sobre experiéncias passadas e objetivos futuros.
Redigir documentos especificos da area de atuacdo, como e-mails,
correspondéncias, normas, manuais, termos, contratos, ofertas, planos e
relatérios. Conhecer tarefas e termos relacionados a atuacao profissional, como
os relacionados ao mercado de capitais, fundos, bolsas, financgas internacionais,
mercado de cambio e operacdes cambiais, por exemplo. Compreender aspectos
socioculturais e interculturais das comunidades falantes da lingua-alvo.
Ementa: Aprofundamento das habilidades de compreenséo e producédo oral e
escrita, por meio de funcbes comunicativas e estruturas léxico-gramaticais da
lingua e apropriacdo de estratégias de aprendizagem (estratégias de leitura,
compreensao e de producdo oral e escrita) visando a comunicacdo nos
contextos académico e profissional, considerando aspectos socioculturais dos
falantes da lingua.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéo.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

COTTON, David et at. Market Leader: Pre-Intermediate. Student’'s Book with
Multi-Rom. 3rd Edition Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Pre-Intermediate. Student Book with online
practice. Second Edition. New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business
Partner B1 Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil,
2019.
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Bibliografia Complementar:

BROWN, H. Douglas. Teaching by Principles - An Interactive Approach to
Language Pedagogy. 4th Edition. Pearson Education ESL, 2015.

EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.
IBBOTSON, Mark et al. Business Start-up: Student Book 2. Cambridge:
Cambridge University Press, 2006.

IGREJA, J.R. Talking business: Inglés Corporativo: Reunides, Apresentacoes,
Networking, Conference Calls e Muito Mais. Disal, Sao Paulo, 2019
PRODROMOU, L; BELLINI, L. Flash on English for COMMERCE. 2nd Edition.
Eli Publishing, 2017.

0000 — LOGISTICA INTERNACIONAL - (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Atuar junto as instituices publicas e privadas de controle e fiscaliza¢cdo no &mbito do
comeércio exterior;

e Coordenar fluxos logisticos;

e Orientar a execucdo das ac¢des legais, tributérias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comeércio exterior;

e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar o contexto das operacdes globais da
empresa para permitir que o profissional planeje as operacfes e 0S processos
logisticos internacionais.

Ementa: Formacdo da Cadeia Global de Valor (AGVSs); elementos da logistica
internacional; evolucdo da logistica internacional; estratégias logisticas nas
operacbes globais; Global Sourcing; Infraestrutura logistica internacional;
Equipamentos; Servicos de transporte maritimo de cargas; Operadores
Logisticos; Tipos de navios; Unitizacdo e unitizadores de cargas; Embalagem e
seguro no transporte internacional; Tipos de contéineres; O impacto dos custos
logisticos e sua importancia na escolha do INCOTERM - International
Commercial Terms; Formacéo e desenvolvimento de Corredores Logisticos de
Exportagcdo, o Papel da Intermodalidade na eficiéncia internacional de
escoamento de cargas, amparo legal dos operadores de transporte multimodal
de carga, projeto de operacOes de cargas para atender a intermodalidade e o
papel de operadores de transporte multimodal na promoc¢ao do desenvolvimento
do comércio exterior. Modal de Transporte aéreo; Tipos de aeronaves; Pallets e
contéineres aéreo; Consideracdes sobre o Modal rodoviario e ferroviario.
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:
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DAVID, Pierre A. - Logistica Internacional — Gestao de Operacdes de Comércio
Internacional - S&o Paulo: Cengage Learning, 2017.

LARRANAGA, Felix Alfredo - A gestdo logistica global, 32 ed. S&do Paulo:
Aduaneiras, 2016.

PAOLESCHI, Bruno; BUCO, Cidélio dos Reis - Logistica Internacional: aspectos
econdmicos internacionais, comércio e portos - Sao Paulo: Erica, 2018.
Bibliografia Complementar:

BITTAR, Alexandre. Redes logisticas e logistica internacional. Sdo Paulo, ed.
Senac, 2019.

BOWERSOX, Donald J.; COOPER, M. Bixby; CLOSS, David J. Gestéo Logistica
de Cadeias de Suprimentos. Bookman, 2006.

CAMPOS, Paulo Ferreira Silva ... (et al) Logistica Aeroportuéaria; analise setoriais
e 0 mocelo de cidades-aeroportos. Sdo Paulo: CENGAGE Learning, 2010.
NOVAES, Antonio Galvdo. Logistica e Gerenciamento da Cadeia de
Distribuicdo: Estratégia, Operacéo e Avaliacao. Rio de Janeiro: Elsevier, 2007.
PHILLIPPE - Pierre Dornier (et al) Logistica e Operacfes Globais : texto e
casos. Sao Paulo, Ed. Atlas, 2013.

0000 — MERCADO E FINANCAS INTERNACIONAIS — (PRESENCIAL) - 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;
e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior;
e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Analisar as transformacfes institucionais do
sistema financeiro internacional contemporaneo, bem como seus impactos nos
negocios internacionais, através do uso e da aplicacdo de instrumentos
analiticos.

Ementa: Fundamentos teéricos do capital financeiro, a relacdo com as crises
contempordneas e sua centralizacdo. Fenbmenos e mecanismos que
determinam o funcionamento do capital financeiro internacional: Instituicbes
Transnacionais e fluxos financeiros em mercados globalizados. Analise de risco.
Acordo de Basileia. Rating. Sistema Monetério Internacional e as operagdes
financeiras que subsidiam as transacfes comerciais: instrumentos de hedge
cambial. Operacdes de Swap. Bolsas e mercado de capitais internacionais.
Titulos de crédito internacionais: “C-Bonds”, eurobonus, “ADR” (American
Depositary Recept), “BDR” (Brazilian Depositary Recept) e “GDR” (Global
Depositary Recept).

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliagcdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
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Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

ASSAF NETO, Alexandre. Mercado Financeiro. Atlas, 2018.

KLOTZLE, Marcelo Cabus; PINTO, Antonio Carlos Figueiredo; KLOTZLE, André
Cabus. Financgas Internacionais. Saraiva, 2007.

MADURA, Jeff. Financas Corporativas Internacionais. Cengage Learning, 2008.
Bibliografia Complementar:

ARAUJO, C.; ROUBINI, N.; MIHM, S. A Economia das crises: um curso
relampago sobre o futuro do sistema financeiro internacional. Intrinseca, 2010.
CAVUSGIL, S. T.; KNIGHT, G.; RIESENBERGER, J. Negocios Internacionais:
estratégia, gestao e novas realidades. Pearson, 2009.

FIORI, J. L. (Org.). Estado e moedas no desenvolvimento das nacdes. 42 ed.
Petrépolis: Vozes, 2012.

KRUGMAN, Paul. A Crise de 2008 e a Economia da Depressao. Editora:
Campus, 2009.

MAIA, J. M. Economia Internacional e Comeércio exterior. Atlas, 2014.

0000 — PROJETO EM COMERCIO EXTERIOR lll — (PRESENCIAL) — 40 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operagcdes no comércio exterior
brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéo, de apoio e de integracéo, relacionados
as atividades de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar os aspectos operacionais das
exportacdes que se desdobram nas areas da cadeia de valor, a fim de
proporcionar ao aluno tanto a identificacdo das atividades da cadeia de valor
envolvidas nesse processo, como também a compreensédo dos elementos que
compdem uma operacdo bem-sucedida de insercdo de produtos/servicos em
mercados externos.

Ementa: Identificacdo dos aspectos operacionais de uma exportacao.
Estruturacdo de um Plano de Operacdes para exportacdo: caracteristicas
necessarias para sua implementagédo e funcionamento. Setores envolvidos na
cadeia de valor de um processo de exportacdo. Areas de apoio a atividade
Comercial: financeiro-fiscal, juridico e producio. Areas de apoio a atividade de
Produgdo: compras, financeiro-fiscal, juridico, embalagem e distribuicdo
internacional.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéo.
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Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

BRASIL. Ministério das Relagfes Exteriores. Divisdo de Programas de
Promocéo Comercial. Exportacdo Passo a Passo. Brasilia: Ministério das
Relacbes Exteriores, 2011.

MINERVINI, Nicola. O Exportador — Construindo o seu projeto de
internacionalizag&o. 7ed. S&o Paulo: Almedina, 2019

SEGRE, G. Manual Préatico de Comércio Exterior. S&o Paulo: Atlas, 2010.
Bibliografia Complementar:

ASHIKAGA, Carlos Eduardo Garcia. Analise da Tributagdo na Importacdo e na
Exportagéo. 8ed. S&o Paulo: Aduaneiras, 2016.

CORREA, H. L. Administracdo de Cadeias de Suprimentos e Logistica:
integracdo na area da industria 4.0. Sdo Paulo: Atlas-Gen, 2019.

DALSTON, Cesar Olivier. Classificando Mercadorias - Uma Abordagem Didatica
da Ciéncia da Classificacdo de Mercadorias. 2ed. Sao Paulo: Aduaneiras, 2014.
GAMA, Marilza; LOPEZ, José Manoel Cortifias. Comeércio Exterior Competitivo.
S&o Paulo: Aduaneiras, 2010.

PAOLESCHI, Bruno; BUCO, Cidalio dos R. Logistica Internacional: aspectos
econdmicos internacionais, comércio e portos. Sdo Paulo: Erica, 2018.
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0000 — SISTEMATICA DO COMERCIO EXTERIOR — (PRESENCIAL) - 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagdo no ambito do
comeércio exterior;

e Orientar a execugdo das acg0bes legais, tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comeércio exterior;

e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacgdo oficiais de operacdes no comércio exterior
brasileiro;

e Avaliar e selecionar sistemas de informacao, de apoio e de integracédo, relacionados
as atividades de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Executar as operagdes comerciais,
administrativas e fiscais dos processos de exportacéo e importacao.

Ementa: Habilitacdo (Radar/Siscomex); aplicacdo dos INCOTERMS;
modalidades de pagamento, Nomenclatura Comum do Mercosul (NCM);
documentos basicos e certificados utilizados no comércio internacional.
Despacho aduaneiro. Exportacdo: Planejamento para a Exportacdo: Analise da
Capacidade Exportadora, Cultura Exportadora. Formas de Comercializacao:
Direta, Indireta, Associativismo na Exportacdo — Consorcios, Pools,
Cooperativas, Arranjos Produtivos. Forma Legal: Exportagdo por conta propria,
Exportacéo por conta e ordem de terceiros, Exportacdo consorciada, Exportacao
por meio de operador de remessa expressa ou postal. Tratamento administrativo
da exportacdo. Tratamento fiscal: Incentivos Fiscais a Exportacédo (IPI, ICMS,
PIS e COFINS). Formagao do Preco de Exportacdo. Nota fiscal eletronica e
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Sistema Publico de Escrituracéo Digital (SPED). Declaracéo Unica de exportacéo
(DUE). Uso do Portal Integrado do SISCOMEX para as operacdes de exportacao
(acesso publico). Importagdo: Planejamento para a importagdo: Importacdo
como estratégia de negdcio. Formas de Comercializacdo: Direta, Indireta. Forma
Legal: Importacdo por conta propria, Importacao por conta e ordem de terceiros,
Importacdo por encomenda, Importagdo por meio de operador de remessa
expressa ou postal. Tratamento administrativo da importacéo. Tratamento fiscal
na importacdo: Regime de tributagdo normal e respectivos célculos: Valor
aduaneiro, II, IPI, ICMS, PIS-Importacdo e COFINS-Importacédo. Projecdo do
custo de Importacéo. Declaracdo Unica de Importagdo (DUImp). Uso do Portal
Integrado do SISCOMEX para as opera¢des de importacao (acesso publico).
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

ASHIKAGA, Carlos Eduardo Garcia. Andlise da Tributagdo na Importacédo e na
Exportacéo. 8ed. Sdo Paulo: Aduaneiras, 2016.

DE PAULA, Mauricio Golfette. A Empresa Importadora. 2ed. S&do Paulo:
Thomson Reuters Brasil, 2019.

MINERVINI, Nicola. O Exportador — Construindo o seu projeto de
internacionalizagéo. 7ed. S&o Paulo: Almedina, 2019.

Bibliografia Complementar:

DALSTON, Cesar Olivier. Classificando Mercadorias - Uma Abordagem Didatica
da Ciéncia da Classificacdo de Mercadorias. 2ed. Sao Paulo: Aduaneiras, 2014.
FONTES, Kleber. 7 Passos Para o Sucesso na Importacédo. led. Sdo Paulo:
Editora Labrador, 2017.

GAMA, Marilza; LOPEZ, José Manoel Cortifias. Comércio Exterior Competitivo.
S P: Aduaneiras, 2010.

SEGRE, G. Manual Préatico de Comércio Exterior. Atlas, 2010.

VAZQUEZ, José Lopes. Comércio Exterior Brasileiro. S&o Paulo: Atlas, 2009.

13.5 Quinto Semestre

Aulas Semestrais Total de
Sigla Relacdo de componentes Modalidade Szljllge Laboratério | Remota ser:lég?ais
0000 Espanhol lil Presencial 40 40
0000 Gestéo de Custos e Tributos Presencial 80 80
Gestéo de Operagdes do Comércio Exterior .

Earitie 0000 (FBA) Presencial 80 80
0000 Inovacdo e Empreendedorismo (FBA) Presencial 40 40
0000 Lingua Inglesa V Presencial 80 80
0000 Projeto em Comércio Exterior IV Presencial 80 80
0000 Teoria e Pratica Cambial Presencial 80 80

Total de aulas semestrais 480 480
Competéncias socioemocionais desenvolvidas transversalmente em todos os
componentes deste semestre
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o Demostrar capacidade de resolver problemas complexos e propor solu¢des criativas
e inovadoras.

e Desenvolver a visao sistémica, identificando solucdes, respeitando aspetos culturais,
éticos, ambientais e sociais no ambito local, regional e internacional.

e Evidenciar o uso de pensamento critico em situag8es adversas.

o Empreender a¢fes inovadoras, analisando criticamente a organizagdo, antecipando
e promovendo transformacoes.

e Administrar conflitos, quando necessario, estabelecer relacdes e propor um ambiente
colaborativo, incentivando o trabalho em equipe.

e Atuar de forma autbnoma na realizagéo de atividades profissionais e na execuc¢éo de
projetos.

e Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades e avaliando os
riscos inerentes.

e Comunicar-se, tanto na lingua materna como em lingua estrangeira.

0000 — ESPANHOL Il - (PRESENCIAL) - 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

o Desenvolver comunicacao interpessoal, compreensao e interpretacdo em situagdes
gue envolvam expressao de ideias, negociacéo, analise e elabora¢éo de documentos,
gréficos, diagramas e simbolos em espanhol;

e Promover a comunicacao, interacdo e negociagcdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Aprofundar as destrezas comunicativas para que
o discente transite no contexto das negociacfes internacionais de instituices
hispanicas de forma mais autbnoma. Ampliar a compreenséo e a expressao oral
e escrita em lingua espanhola. Adquirir e utilizar os recursos linguisticos orais e
escritos (textuais, sintaticos, Iéxicos, morfolégicos e fonéticos) utilizados nos
diferentes ambitos profissionais. Identificar e exercitar, mediante simulacdes
concretas, as diversas situacfes dos negdcios. Distinguir e analisar, a partir de
textos e documentos audiovisuais reais, as diferentes situacdes que requerem o
uso de técnicas comunicativas especificas. Compreender a diversidade cultural
dos paises hispano-falantes e seu contraste com nossa cultura.

Ementa: Aprofundamento do estudo a lingua espanhola com énfase nas
estratégias linguisticas de comunicagdo: compreensao e producdo de géneros
discursivos orais, escritos e multimodais, em consonancia com as situacdes
profissionais especificas. Desenvolvimento de tematicas dos aspectos
socioculturais do mundo hispénico, de forma interdisciplinar, levando em
consideracdo as variedades da Lingua Espanhola, bem como o panorama da
lingua no mundo e as suas dimensdes histéricas, geograficas, sociologicas e de
negocios.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucéo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéo.
Bibliografia Béasica:

MATTE BON, Francisco. Graméatica comunicativa del espafol, tomos | y Il.
Nueva edicion revisada. Madrid, Edelsa, 2005.
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PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel
A1/B1. Edici6bn Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017.

SENAS - diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para
brasilefios/Universidad de Alcala de Henares. 42. Ed. S&o Paulo: Martins Fontes,
2013.

Bibliografia Complementar:

GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espafiol orientado al mundo del trabajo
- Nueva Edicién. Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicion. Madrid:
Difusion & Macmillan, 2016.

JIMENO, Maria José; PALACIOS. Elena. Profesionales de los negocios: curso
de espafol. Madrid: EnClave ELE, 2018.

LAGO, A. F. LOPEZ, C. I. R. HERNANDEZ, A. M. C. Espafiol para el Comercio
Mundial del siglo XXI: términos y expressiones esenciales em el mundo de los
negocios. Editorial Edinumen, 2015.

PALOMINO, M. A. Correo Comercial: Técnicas y Usos. Madrid: Edelsa, 2015.
PROST, G.; FERNANDEZ NORIEGA, A. Al Di@: Curso de espafiol de los
negocios. Inicial — A2. 82 ed. Madrid: Sociedad General Espafiola de Libreria S.
A. - SGEL, 2015.

0000 — GESTAO DE CUSTOS E TRIBUTOS - (PRESENCIAL) - 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Atuar junto as instituicées publicas e privadas de controle e fiscalizagdo no ambito do
comeércio exterior;

e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior;

e Orientar a execuc¢édo das a¢des legais, tributérias, aduaneiras e cambiais inerentes ao
comeércio exterior;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Classificar os custos e tributos e gerenciar a
tributacdo nas operacfes do comércio exterior.

Ementa: Conceito de custo. Custos no comércio exterior e na distribuicdo
internacional de mercadorias. Método de custeio baseado na Absorcdo e
Variavel. Conceito de Tributo. Espécies de tributos e suas aplica¢des. Tributos
do comércio exterior e sua incidéncia. Métodos e meios de gerenciar a aplicagdo
correta dos tributos. Formacéo de precos.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolugdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéo.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

MARTINS, Eliseu. Contabilidade de Custos. 11.ed. S&o Paulo: Atlas, 2018.
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MEIRA, Liziane Angelotti. Tributos sobre o Comércio Exterior — Série IDP. Sdo
Paulo: Saraiva, 2017.

SANTOS, Joel José. Manual de Contabilidade e Analise de Custos. 7.ed. S&o
Paulo: Atlas, 2017.

Bibliografia Complementar:

DUBOIS, Alexy; KULPA, Luciana; SOUZA, Luiz Eurico De. Gestao de Custos e
Formacgédo de Precos: Conceitos, Modelos e Ferramentas. 4.ed. Sdo Paulo:
Atlas, 2019.

LOPEZ, José Manoel Cortifias; GAMA, Marilza. Comércio Exterior Competitivo.
4.ed. S&o Paulo: Aduaneiras, 2017.

SABBAG, Eduardo. Cdédigo Tributario Nacional Comentado. 2.ed. Método, 2018.
SILVA, Tom Pierre Fernandes Da et al. Tributacdo no Comércio Exterior
Brasileiro. Editora FGV, 2014.

WERNECK, Paulo. Impostos de Importacao, de Exportacdo & Outros Gravames
Aduaneiros. Freitas Bastos, 2007.

0000 — GESTAO DE OPERACOES DO COMERCIO EXTERIOR — (PRESENCIAL) —
80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizacdo no a&mbito do
comeércio exterior;

e Orientar a execucdo das acdes legais, tributérias, aduaneiras e cambiais inerentes ao
comeércio exterior;

e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar 0s aspectos comerciais,
administrativos, tributarios e aduaneiros de um processo de importacao.

Ementa: Planejamento para a Importacdo: Importacdo como estratégia de
negécio, Global sourcing — oportunidades e desafios. Tipos de Importacéo.
Quanto a Forma de Comercializacao: Direta, Indireta. Quanto a Forma Legal:
Importacdo por conta prépria, Importacdo por conta e ordem de terceiros,
Importacdo por encomenda, Importagcdo por meio de operador de remessa
expressa ou postal. Quanto ao Tratamento Administrativo: Importacao Sujeitas
ao Exame de Similaridade, Importacdo de Material Usado, Importagdo Sujeita a
Obtencédo de Cota Tarifaria, Importacdo de Produtos Sujeitos a Procedimentos
Especiais. Credenciamento e habilitagdo — Radar Siscomex. International
Commercial Terms (Incoterms) na Importacdo e sua aplicagdo no Brasil.
Nomenclatura e Classificagdo de Mercadorias: Sistema Harmonizado de
Codificacdo e Designacado de Mercadorias (SH), Nomenclatura Comum do
MERCOSUL — NCM/SH, Nomenclatura da Associacdo Latino-americana de
Desenvolvimento e Integracdo — NALADI/SH, Nomenclatura do Valor Aduaneiro
e Estatistica — NVE, Consulta Sobre Classificagdo Fiscal de Mercadorias.
Tratamento administrativo na importacdo: Licenciamento das Importacdes —
dispensado, automético e ndo-automatico, Portal Unico de Comércio Exterior —
Portal Siscomex, Licenca, Permissdo, Certificados e Outros Documentos
(LPCO), Declaracdo Unica de Importacdo (DUImp). Tratamento fiscal na
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importagcédo: Regime de tributagdo normal: Imposto de Importacao (ll), IPI, ICMS,
PIS-Importacdo e COFINS-Importacdo. Despacho Aduaneiro na Importacao:
Declarac&o Unica de Importacéo (DUImp), Despacho Aduaneiro. Importacéo de
Servigos. Sistema Integrado de Comércio Exterior de Servicos, Intangiveis e
Outras Operacgfes que Produzam Variagbes no Patrimdnio (Siscoserv). Modulo
Aquisicao. Tributac&do na Importacéo de Servicos. Documentos e Procedimentos
Necessarios a Importacao de Servigos. Informacdes de Suporte a Importagédo de
Servicos.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para préatica,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

DALSTON, Cesar Olivier. Classificando Mercadorias - Uma Abordagem Didatica
da Ciéncia da Classificacdo de Mercadorias. 2ed. Sao Paulo: Aduaneiras, 2014.
DE PAULA, Mauricio Golfette. A Empresa Importadora. 2ed. S&o Paulo:
Thomson Reuters Brasil, 2019.

FONTES, Kleber. 7 Passos Para o Sucesso na Importagdo. led. Sdo Paulo:
Editora Labrador, 2017.

Bibliografia Complementar:

BROGINI, Gilvan. Tributacéo e beneficios fiscais no comércio exterior. Curitiba:
Intersaberes, 2013.

DALSTON, Cesar Olivier. Siscoserv — Manual de Sobrevivéncia. 1ed. Sdo Paulo:
Aduaneiras, 2016.

JESUS, Avelino. Despacho Aduaneiro de Importacdo. led. Sao Paulo:
Aduaneiras, 2016.

MENDES, Zilda. Gestdo Financeira no Comércio Exterior: Para quem esta
comecando a exportar e importar. Sao Paulo: Appris, 2019.

NYEGRAY, Jodo Alfredo Lopes. Legislacdo aduaneira, comércio exterior e
negdcios internacionais. Curitiba: Intersaberes, 2016.

0000 — INOVACAO E EMPREENDEDORISMO - (PRESENCIAL) - 40 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior;

e Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de
comércio exterior;

e Promover a comunicacao, interacao e negociacdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.
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Objetivos de Aprendizagem: Gerenciar 0s processos de inovacdo e
empreendedorismo, entre eles os digitais, para o desenvolvimento da sociedade
e suas aplicacoes.

Ementa: Gestdao de Conhecimento: dado, informacdo e conhecimento. O
processo de inovacao. Tipos de inovagao (incremental e de ruptura) e impactos
nas atividades empresariais. Empreendedorismo: perspectivas no Brasil e no
mundo. Processo empreendedor. Ambiente e caracteristicas de negdcios:
validagdo das oportunidades e riscos. Formacdo e desenvolvimento de
empreendedores. Empreendedorismo e negdcios digitais. Empreendedorismo
internacional.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéo.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

ACADEMIA PEARSON. Criatividade e Inovacédo. Sao Paulo: Pearson, 2011.
BERNARDI, Luiz Antonio. Manual de empreendedorismo e gestao:
fundamentos, estratégias e dinamicas. Sdo Paulo: Atlas, 2013.

DORNELAS, José Carlos Assis. Empreendedorismo: transformando ideias em
negocios. Rio de Janeiro: Elsevier, 2008.

Bibliografia Complementar:

BESSANT, John; TIDD, Joe. PAVIT, Keith. Inovacdo e Empreendedorismo.
Porto Alegre: Bookman, 2009.

CHIAVENATO, Idalberto. Empreendedorismo: dando asas ao espirito
empreendedor. Sdo Paulo: Manole, 2012

DORNELAS, José Carlos Assis. Empreendedorismo corporativo: como ser
empreendedor, inovar e se diferenciar na sua empresa. Rio de Janeiro: Elsevier,
2008.

HUNTSMAN, Jon M. Os vencedores jogam limpo. Porto alegre: Bookman, 2007.
TERRA, Jose Claudio Cyrineu. 10 dimensdes da gestao da inovagdo. Campus —
RJ, 2012.

0000 — LINGUA INGLESA V - (PRESENCIAL) - 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

o Desenvolver comunicacao interpessoal, compreensao e interpretacdo em situacdes
gue envolvam expresséo de ideias, hegociacao, analise e elaboracdo de documentos,
graficos, diagramas e simbolos em inglés;

e Promover a comunicacao, interacao e negociacdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenério nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Compreender informacdes detalhadas em artigos
académicos e textos do ambito profissional. Redigir e compreender documentos
especificos da area do curso com coeséo e coeréncia. Redigir abstracts. Utilizar
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tarefas e termos relacionados a atuacao profissional. Participar de discussoes e
reunibes relevantes para a atuacdo profissional, utilizando estratégias
argumentativas e de negociacao. Falar sobre praticas inovadoras, possibilidades
futuras e consequéncias. Fazer apresentacées formais e dar sugestdes.
Comunicar-se em situacdes de entrevista de emprego, descrever brevemente
experiéncias e expectativas em relacdo a carreira. Redigir application letters e
curriculum vitae. Compreender aspectos socioculturais e interculturais das
comunidades falantes da lingua-alvo.

Ementa: Expansdao e aprimoramento das habilidades de compreenséo e
producdo oral e escrita, por meio de fun¢gdes comunicativas e estruturas léxico-
gramaticais da lingua e apropriacdo de estratégias de aprendizagem (estratégias
de leitura, compreenséo e de producao oral e escrita) visando a comunicacao
adequada e espontanea nos contextos académico e profissional, considerando
aspectos socioculturais dos falantes da lingua.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacao: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucao de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Bibliografia Basica:

COTTON, David et at. Market Leader: Intermediate. Student’s Book with Multi-
Rom. 3rd Edition Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Intermediate. Student Book with online
practice. Second Edition. New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business
Partner B1+ Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil,
2019.

Bibliografia Complementar:

ADAM, JH. Dictionary of Business English. London: Longman, 2018.

EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.

HOBBS, M. & KEDDLE, J.S. Commerce 2. Student's book. Oxford English for careers.
Oxford: Oxford University Press, 2016.

IBBOTSON, Mark et al. Business Start-up: Student Book 2. Cambridge: Cambridge
University Press, 2006.

SPINOLA, Vera. Let's Trade in English. Aduaneiras, 2014.

0000 — PROJETO EM COMERCIO EXTERIOR IV — (PRESENCIAL) — 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operacbes no comércio exterior
brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéo, de apoio e de integragéo, relacionados
as atividades de comércio exterior.
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Objetivos de Aprendizagem: Identificar os aspectos operacionais das
importacdes que se desdobram nas areas da cadeia de valor, a fim de
proporcionar ao aluno tanto a identificacdo das atividades da cadeia de valor
envolvidas nesse processo, como também a compreensao dos elementos que
compdem uma operacdo bem-sucedida de inser¢do de produtos/servicos no
mercado nacional.

Ementa: Identificacdo dos aspectos operacionais de uma importacao.
Estruturacdo de um Plano de Operacdes para importacdo: caracteristicas
necessérias para sua implementacdo e funcionamento. Setores envolvidos na
cadeia de valor de um processo de importacdo. Areas de apoio a atividade
Comercial: financeiro-fiscal, juridico e producéo. Areas de apoio a atividade de
Producdo: compras, financeiro-fiscal, juridico, embalagem e distribuicdo
internacional.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

DE PAULA, Mauricio Golfette. A Empresa Importadora. 2ed. S&do Paulo:
Thomson Reuters Brasil, 2019.

FONTES, Kleber. 7 Passos Para o Sucesso na Importacdo. led. Sdo Paulo:
Editora Labrador, 2017.

BRASIL. Departamento de Promocdo Comercial e Investimentos. Fundacao
Centro de Estudos do Comércio Exterior. Como Exportar para o Brasil: guia
pratico sobre o processo de importacdo no Brasil. Brasilia: Ministério das
Relacdes Exteriores, 2016.

Bibliografia Complementar:

ASHIKAGA, Carlos Eduardo Garcia. Analise da Tributacdo na Importacao e na
Expor-tagéo. 8ed. S&o Paulo: Aduaneiras, 2016.

CORREA, H. L. Administracdo de Cadeias de Suprimentos e Logistica:
integracdo na area da industria 4.0. Sao Paulo: Atlas-Gen, 2019.

DALSTON, Cesar Olivier. Classificando Mercadorias - Uma Abordagem Didatica
da Ciéncia da Classificacdo de Mercadorias. 2ed. S&o Paulo: Aduaneiras, 2014.
GAMA, Marilza; LOPEZ, José Manoel Cortifias. Comércio Exterior Competitivo.
Sé&o Paulo: Aduaneiras, 2010.

PAOLESCHI, Bruno; BUCO, Cidalio dos R. Logistica Internacional: aspectos
econdmi-cos internacionais, comércio e portos. Sdo Paulo: Erica, 2018.

0000 — TEORIA E PRATICA CAMBIAL - (PRESENCIAL) — 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;
e Administrar e otimizar recursos econdmicos, financeiros e humanos voltados a area
de comércio exterior;
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¢ Orientar a execucdo das acdes legais, tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes ao
comércio exterior;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar as operacbes de cambio e sua
classificagcdo, bem como estar apto a acompanhar a Legislacdo Cambial e sua
politica.

Ementa: Conceitos e Definicbes: cambio; mercado de cambio; operacédo de
cambio; cambio manual e cambio sacado; moedas conversiveis e
inconversiveis; moeda convénio e taxa de cambio; e divisas. Mercado de Cambio
Brasileiro: Mercado primario e secundario; participantes no mercado de cambio
brasileiro; e dealers. Regimes de Taxas Cambiais e Regime Cambial Brasileiro
(Mercado de Taxa Livre). Contrato de Cambio: natureza (comercial e financeira);
celebracdo; alteracdo; liquidacdo; cancelamento; e baixa. Tipos (manual e
sacado). OperacBes comerciais (mercadorias e servicos). Politica Cambial
Brasileira e Regulamentacdo Vigente: Resolucbes CMN; Resolucdo BCB
(Circulares); Instrucbes Normativas BCB (Cartas Circulares); Resolucdes
Conjuntas, Portarias Conjuntas e Instru¢cdes Normativas Conjuntas. Modalidades
de Pagamentos — Avaliacdo de Riscos e Fluxo Operacional: Pagamento
Antecipado; Remessa Sem Saque; Cobranca Documentaria; Carta de Crédito
ou Crédito Documentério e Tipos. Cartas de Crédito Especiais: Standby Letter
Of Credit (Standby); Back-To-Back Letter Of Credit; Carta de Crédito Back To
Back; e Carta de Crédito Rotativa - Revolving Letter Of Credit; Clausulas
Especiais (Red Clause e Green Clause). Financiamento a exportacdo: ACC e
ACE. Financiamento de importacfes: supplier's credit e buyer's credit. Operacao
Back to Back. Garantias Internacionais: Bid Letter of Credit ou Bid Bond;
Performance Letter of Credit ou Performance Bond; Refundment Letter of Credit
ou Advanced Payment Bond. Pagamentos de comissdes de agente — exportagcéo
e importacdo: Formagédo da Taxa de Cambio (Simulagéo baseda em cross rate)
e Arbitragem. Posi¢cdo de Cambio: Comprada, Vendida ou Nivelada.
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéao.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

HARTUNG, Douglas S. Negécios Internacionais. Rio de Janeiro: Qualitymark,
2001.

RADICCHI, Caio. Mercado de cambio e operacfes de trade finance. 2. ed. Sdo
Paulo: Atlas, 2014.

VIEIRA, Aquiles. Teoria e Pratica Cambial - Exportacéo e Importacdo. 6. Ed. Séo
Paulo: Aduaneiras, 2015.

Bibliografia Complementar:

BORGES, Joni T. Cambio: mercado e pratica. Sado Paulo: Editora Intersaberes,
2018.
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GONCALEZ, Orivaldo. Cambio — Importacdo e Exportacdo. 2. Ed. Sédo Paulo:
Aduaneiras, 2015.

LUNARDI, Angelo Luiz. Carta de Crédito sem Segredos. 2. Ed. Sdo Paulo:
Aduaneiras, 2015.

ROSSI, Pedro. Taxa de Cambio e Politica Cambial no Brasil: Teoria,
Institucionalidade, Papel da Arbitragem e da Especulacéo. Rio de Janeiro: FGV,
2016.

SIQUEIRA, Geraldo Magela. Cambio e Capitais Internacionais — O
Relacionamento Financeiro do Brasil com o Exterior. Sdo Paulo: Aduaneiras,
2016.

13.6 Sexto Semestre

Aulas semestrais Total de
Periodo | Sigla Relacdo de componentes Modalidade Sala de P [ — aulas A
aula semestrais

0000 (Comércio Exterior e Sustentabilidade (FBA) Presencial 80 80
0000 [Espanhol IV Presencial 40 40
g 0000 |(Gestdo Estratégica Internacional Presencial 80 80
é 0000 [Lingua Inglesa VI Presencial 40 40
9 0000 |Marketing Internacional Presencial 80 80
© 0000 [Projeto em Comércio Exterior V Presencial 80 80
0000 [Técnicas de Negociagao Internacional Presencial 80 80
Total de aulas semestrais 480 480

Competéncias socioemocionais desenvolvidas transversalmente em todos os
componentes deste semestre

e Demostrar capacidade de resolver problemas complexos e propor solucdes criativas
e inovadoras.

e Desenvolver a visdo sistémica, identificando solugbes, respeitando aspetos
culturais, éticos, ambientais e sociais no ambito local, regional e internacional.

e Evidenciar o0 uso de pensamento critico em situacdes adversas.

e Empreender a¢fes inovadoras, analisando criticamente a organizacdo, antecipando
e promovendo transformacées.

e Administrar conflitos, quando necessério, estabelecer rela¢cdes e propor um
ambiente colaborativo, incentivando o trabalho em equipe.

e Atuar de forma autbnoma na realizacdo de atividades profissionais e ha execucao
de projetos.

o Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades e avaliando os
riscos inerentes.

e Comunicar-se, tanto na lingua materna como em lingua estrangeira.

0000 — COMERCIO EXTERIOR E SUSTENTABILIDADE - (PRESENCIAL) - 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

¢ Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Atuar junto as instituicdes publicas e privadas de controle e fiscalizagdo no ambito do
comeércio exterior;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operacfes no comércio exterior
brasileiro.
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Objetivos de Aprendizagem: ldentificar e analisar as questdes ambientais,
relacionando o comeércio exterior ao desenvolvimento sustentavel.

Ementa: Desenvolvimento sustentavel, aplicacfes e indicadores. Sistema de
gestdo ambiental. Responsabilidade social corporativa e desenvolvimento
sustentavel. O Comércio Exterior e sustentabilidade. Mercado Verde. Créditos
de Carbono. Selos de qualidade ambiental. Normas ambientais.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliagdo Formativa: exercicios para pratica,
andlise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliagéao.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

ADAMS, Jonathan; TERCEK, Mark. Capital natural: como as empresas e a
sociedade podem investir no meio ambiente. Editora Alaude. Sao Paulo, 2014.
BARBIERI, José Carlos; CAJAZEIRA, Jorge Emanoel Reis. Responsabilidade
social empresarial e empresa sustentavel. Sdo Paulo: Saraiva, 2015.
QUEIROZ, Fabio Albergaria de. Meio ambiente e Comeércio Internacional. 22. Ed.
Editora Jurua. Curitiba, 2012.

Bibliografia Complementar:

DIAS, E., SCOTON, M. L. Portos e comércio exterior: cenario atual e aspectos
juridicos, ambientais e de saude. Editora FGV, Rio de Janeiro, 2016.

CALLAN, Scott; THOMAZ, Janet. Economia ambiental: aplicacdes, politicas e
teorias. Cengage Learning. Sédo Paulo, 2016.

GILPIN, R. O Desafio do Capitalismo Global. Editora Record, Sdo Paulo, 2004.
SILVA, Gibson Zucca; CARBONARI, Maria Elisa Ehrhardt; PEREIRA, Adriana
Camargo. Sustentabilidade, responsabilidade social e meio ambiente. Saraiva.
Séo Paulo, 2012.

VARELLA, M.D. Direito Internacional, Econémico e Ambiental. Editora Del Rey,
Belo Horizonte, 2003.

0000 — ESPANHOL IV — (PRESENCIAL) — 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Desenvolver comunicacéo interpessoal, compreensdo e interpretacdo em situacdes
gue envolvam expressao de ideias, negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos em espanhol;

e Promover a comunicacgao, interacdo e negociagdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Consolidar as destrezas comunicativas
adquiridas para que o discente transite no contexto das negociagdes
internacionais de instituicbes hispanicas de forma mais auténoma. Ampliar a
compreensao e a expressao escrita e oral em lingua espanhola. Adquirir e utilizar
0s recursos linguisticos orais e escritos (textuais, sintaticos, Iéxicos, morfoldgicos

-~
e LO ﬁ
Paula Souza GOVERNO DO ESTADO



S

e fonéticos) utilizados nos diferentes ambitos. Desenvolver as técnicas
comunicativas e discursivas comuns ao mundo das negociacdes para atingir
propdsitos comunicativos (técnicas de argumentacdo, exposi¢do, descricdo,
narracao, explicagao, persuaséo, etc.). Distinguir e analisar, a partir de textos e
documentos audiovisuais reais, as diferentes situacdes que requerem 0 uso de
técnicas comunicativas especificas. Compreender a diversidade cultural dos
paises hispano-falantes e seu contraste com nossa cultura.

Ementa: Consolidacdo do estudo a lingua espanhola com énfase na
compreensao e producgéo de géneros discursivos orais, escritos e multimodais,
em consonancia com as situacdes profissionais especificas. Préatica de
negociacdes internacionais. Desenvolvimento de tematicas dos aspectos
socioculturais do mundo hispénico, de forma interdisciplinar, levando em
consideracéo as variedades da Lingua Espanhola, bem como o panorama do
idioma no mundo e as suas dimensdes historica, geografica e sociolbgica.
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

MATTE BON, Francisco. Gramatica comunicativa del espafiol, tomos | y Il
Nueva edicion revisada. Madrid, Edelsa, 2005.

PRADA, M; MARCE, P. Entorno Laboral: Espafiol como Lengua Extranjera. Nivel
A1/B1. Ediciébn Ampliada. Madrid: Edelsa Grupo Didascalia S.A., 2017.

SENAS - diccionario para la ensefianza de la lengua espafiola para
brasilefios/Universidad de Alcal4 de Henares. 42. Ed. Sao Paulo: Martins Fontes,
2013.

Bibliografia Complementar:

GONZALEZ, Marisa. Socios 1: Curso de espariol orientado al mundo del trabajo
- Nueva Edicion. Libro del alumno (con CD-AUDIO). Nueva Edicién. Madrid:
Difusion & Macmillan, 2016.

JIMENO, Maria José; PALACIOS. Elena. Profesionales de los negocios: curso
de espafol. Madrid: EnClave ELE, 2018.

LAGO, A. F. LOPEZ, C. |. R. HERNANDEZ, A. M. C. Espafiol para el Comercio
Mundial del siglo XXI: términos y expressiones esenciales em el mundo de los
negocios. Editorial Edinumen, 2015.

PALOMINO, M. A. Correo Comercial: Técnicas y Usos. Madrid: Edelsa, 2015.
PROST, G.; FERNANDEZ NORIEGA, A. Al Di@: Curso de espafiol de los
negocios. Inicial — A2. 82 ed. Madrid: Sociedad General Espafiola de Libreria S.
A. - SGEL, 2015.

0000 — GESTAO ESTRATEGICA INTERNACIONAL — (PRESENCIAL) — 80 aulas
presenciais
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Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de
comeércio exterior;

e Articular com atores e 6rgédos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

e Promover a comunicacgao, interacdo e negociacdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar a administracdo estratégica no
processo de internacionalizacdo de empresas e na conducdo dos negdcios
realizados em ambito internacional.

Ementa: Administracdo estratégica. Andlise do ambiente interno e externo.
Estratégia competitiva. Objetivos estratégicos. Sustentacdo da vantagem
competitiva. Suporte da informacéo na gestéo estratégica. Modelos e estratégias
de internacionalizacdo. Conceitos e desenvolvimento da estratégia global,
caracteristicas da concorréncia internacional, dinamica competitiva nos
mercados globalizados, processo de internacionalizacdo de empresas —
fundamentos, motivacfes e riscos da multinacionalizacdo. Analise estratégica
dos pontos fortes e fracos dos mercados internacionais. Lideranca estratégica e
perfil do executivo internacional. Cases de internacionalizacdo de empresas
brasileiras e estrangeiras.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

BORINI, Felipe Mendes; OLIVEIRA JR, Moacir de Miranda;, BOEHE, Dirk
Michael. Estratégia e inovacdo em corporacdes multinacionais: a transformacao
das subsidiarias brasileiras. Sédo Paulo: Saraiva, 2012.

CERTO, Samuel; PETER, J. P.; MARCONDES, Reynaldo Cavalheiro; CESAR,
Ana Maria Roux. Administracdo Estratégica - Planejamento e implantacdo de
estratégia. 3. ed. Sdo Paulo: Pearson Education, 2010.

PORTER, Michael E. Estratégia competitiva: técnicas para analise de industrias
e da concorréncia. 22 ed. Rio de Janeiro: Elsevier, 2004.

Bibliografia Complementar:

BESANKO, David. A economia da estratégia. 32 ed. Porto Alegre: Bookman,
2006.

CAVUSGIL, S. Tamer; KNIGHT, Gary; RIESENBERGER, R. John. Negocios
Internacionais: estratégia, gestdo e novas realidades. Sdo Paulo: Pearson
Prentice Hall, 2010.

CERTO, Samuel C.; PETER, J. Paul; MARCONDES, Reynaldo Cavalheiro;
CESAR, Ana Maria Roux. Administracdo Estratégica: planejamento e
implantacéo da estratégia. 32 ed. S&o Paulo: Pearson, 2013.
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COSTA, Armando Joao Dalla. Internacionalizacdo de Empresas Brasileiras:
Teoria e Experiéncias. Sao Paulo: Jurua Editora, 2011.

DUARTE, Roberto Gonzalez; BARROS, Betania Tanuere de (Org.). Gestao
Internacional. Saraiva, 2017.

0000 — LINGUA INGLESA VI — (PRESENCIAL) — 40 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Desenvolver comunicacao interpessoal, compreensao e interpretacdo em situacdes
que envolvam expressdo de ideias, negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, gréaficos, diagramas e simbolos em inglés;

e Promover a comunicacgéo, interacdo e negocia¢do no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a intercultural idade e suas caracteristicas;

e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Comunicar-se com mais eficiéncia e autonomia,
tanto na forma oral quanto na escrita, em situacfes diversas, relacionadas ao
ambito académico e profissional. Compreender informacfes detalhadas em
artigos académicos e documentos especificos da area. Redigir textos em
géneros diversos, de relevancia para 0 curso, com coesdo e coeréncia.
Aperfeicoar o uso de estratégias argumentativas e de negociacao. Interagir em
contextos de socializacdo e entretenimento. Elaborar videocurriculo, fazer
apresentacoes e participar de dinamicas de selecéo de pessoal.

Ementa: Consolidacdo e uso espontaneo das habilidades de compreenséo e
producéo oral e escrita, por meio de fungdes comunicativas e estruturas léxico-
gramaticais da lingua com apropriacdo de estratégias de aprendizagem
(estratégias de leitura, compreenséo e de producdo oral e escrita) visando a
comunicacdo adequada, coesa e coerente, nos contextos académico e
profissional, considerando aspectos socioculturais dos falantes da lingua.
Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéo.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

COTTON, David et at. Market Leader: Intermediate. Student’s Book with Multi-
Rom. 3rd Edition Extra. Pearson Education, Longman, 2016.

HUGES, John et al. Business Result: Intermediate. Student Book with online
practice. Second Edition. New York: Oxford University Press, 2017.

O’KEEFFE, Margareth; LANSFORD, Lewis; WRIGHT,Ros; PEGG, Ed. Business
Partner B1+ Coursebook with Digital Resources. Pearson Education do Brasil,
2019.

Bibliografia Complementar:

ADAM, JH. Dictionary of Business English. London: Longman, 2018.

EVANS, Virginia. Career Paths - Secretarial. Express Publishing Co, 2018.
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HOBBS, M. & KEDDLE, J.S. Commerce 2. Student's book. Oxford English for
careers. Oxford: Oxford University Press, 2016.

IBBOTSON, Mark et al. Business Start-up: Student Book 2. Cambridge:
Cambridge University Press, 2006.

SPINOLA, Vera. Let's Trade in English. Aduaneiras, 2014.

0000 — MARKETING INTERNACIONAL - (PRESENCIAL) - 80 aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de
comércio exterior;
e Articular com atores e 6rgdos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;
e Promover a comunicacgéo, interacdo e negocia¢gdo no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar e aplicar os elementos do marketing
internacional, considerando o potencial dos diferentes mercados externos e dos
ambientes competitivos contemporaneos.

Ementa: Fundamentos de marketing basico. Conceitos de marketing
internacional. Composto e ambiente do marketing internacional. Comportamento
do consumidor x diferencas culturais. Identificacdo de oportunidades no mercado
internacional. Sistemas de Informacgédo e Pesquisa de Marketing Internacional.
Estratégias de Marketing Internacional. Estudos de casos aplicados ao comércio
exterior.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Béasica:

CATEORA, Philip R.; GILLY, Mary C.; GRAHAM, John L. et al. Marketing
Internacional. 15. Ed. AMGH, 2012.

KEEGAN, Warren J.; GREEN, Mark C. Marketing Global. Sdo Paulo: Saraiva,
2017.

SILVA, Suzana Costa; MENESES, Raquel; PINHO, Jose Carlos. Marketing
Internacional - Negécios a Escala Global. Sdo Paulo: Actual, 2018.
Bibliografia Complementar:

LIMA, Gustavo Barbieri. Marketing Internacional: Teoria e Casos Brasileiros. Sao
Paulo: Atlas, 2015.

LIMA, MIGUEL et al. Marketing Internacional. Rio de Janeiro: FGV, 2015 (Série
Comércio Exterior e Negocios Internacionais).

PALACIOS, Tomas Manuel Bafiegil; SOUZA, José Manuel Meireles. Estratégias
de Marketing Internacional. Sdo Paulo: Atlas, 2004.

PIPKIN, Alex. Marketing Internacional - Uma Abordagem Estratégica. 4. Ed. Sao
Paulo: Aduaneiras, 2012.
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SINA, Amalia. Marketing Global - Solucbes Estratégicas para o Mercado
Brasileiro. Saraiva, 2012.

0000 — PROJETO EM COMERCIO EXTERIOR V — (PRESENCIAL) — 80 aulas
presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente

e Planejar, definir, implementar e avaliar estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

e Acessar bases de dados e interpretar indicadores micro e macroeconémicos
relacionados ao comércio exterior;

e Utilizar os sistemas de informacdo oficiais de operacSes no comércio exterior
brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacé&o, de apoio e de integracao, relacionados
as atividades de comércio exterior.

Objetivos de Aprendizagem: Elaborar um Plano de Negdcios: (1) Desenvolver
Produto/Servico, (2) Implementar processo de internacionalizacao (PIC) ou (3)
Plano de negécios para novas empresas, conforme ESCOLHA DA UNIDADE.
Ementa: Plano Preliminar de Nego6cios para exportacdo ou importacao.
Fundamentacao tedrica. Objetivos, estratégia e plano de marketing: publico-alvo,
posicionamento e segmentacdo do mercado. Detalhamento do produto/servico:
aspectos gerais de marketing. Condicbes comerciais: aspectos gerais da
negociacédo, Incoterms e modalidades de pagamento. Gestdo financeira:
Aspectos Gerais de Custos, Tributos e Investimentos. Analise do pais de
exportacdo ou importacdo. Risco-pais. Caracteristicas logisticas: modalidades
de transporte, canal de distribuicdo e célculo de frete e de seguro no mercado
interno.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacao.
Avaliacdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

BORINI, Felipe Mendes; OLIVEIRA JR, Moacir de Miranda;, BOEHE, Dirk
Michael. Estratégia e inovagdo em corpora¢cdes multinacionais: a transformacao
das subsidiarias brasileiras. Sédo Paulo: Saraiva, 2012.

DORNELLAS, José. Plano de negocios, exemplos préticos. 22 Edicdo. Sao
Paulo: Edi-tora Empreende, 2018.

LAS CASAS, Alexandre. Plano de Marketing para Micro e Pequena Empresa. 62
edi-cdo. S&o Paulo: Grupo GEN, 2011.

Bibliografia Complementar:

CAVUSGIL, S. Tamer; KNIGHT, Gary; RIESENBERGER, R. John. Negocios
Interna-cionais: estratégia, gestdo e novas realidades. Sao Paulo: Pearson
Prentice Hall, 2010.

DE PAULA, Mauricio Golfette. A Empresa Importadora. 2ed. Sdo Paulo:
Thomson Reuters Brasil, 2019.
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DORNELAS, José; TIMMONS, Jeffry A.; SPINELLI, Stephen. Criacdo de novos
ne-gocios: Empreendedorismo para o século 21. 22 Edi¢cdo. S&o Paulo: Elsevier,
2013.

MINERVINI, Nicola. O Exportador — Construindo o seu projeto de
internacionalizag&o. 7ed. S&o Paulo: Almedina, 2019.

NEGRAO, B.C. E. Plano de negdcios para empreendimentos inovadores. S&0
Paulo: Grupo GEN, 2008.
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0000 — TECNICAS DE NEGOCIACAO INTERNACIONAL - (PRESENCIAL) — 80
aulas presenciais

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Prospectar e empreender oportunidades de mercados voltados a atividades de
comeércio exterior;
e Articular com atores e 6rgédos do cenario nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;
e Promover a comunicac¢ao, interacdo e negocia¢do no ambiente organizacional interno
e externo, respeitando a interculturalidade e suas caracteristicas.

Objetivos de Aprendizagem: Identificar a importancia das técnicas de
negociacao no contexto dos negocios internacionais.

Ementa: Mercado globalizado e o negociador global. Aspectos multiculturais em
negociacfes internacionais. Competéncias profissionais de um negociador
internacional de sucesso. Principios e estratégias de planejamento, preparacao
e implementacdo de um acordo internacional. Perfil do negociador.
Comunicacéao e o processo de negociacao. Barreiras e desafios na execucao de
um acordo internacional. Abordagens da negociacéo integrativa e distributiva e
a dinamica das negocia¢des internacionais. Diretrizes para uma negociacao
internacional de sucesso. Analise de casos.

Metodologia Proposta: Aulas Expositivas. Aprendizagem Baseada em
Projetos/Problemas.

Instrumentos de Avaliacdo: Avaliacdo Formativa: exercicios para pratica,
analise e resolucdo de problemas acompanhado de rubrica de avaliacéao.
Avaliagcdo Somativa: Provas, Projetos, Avaliacdo em pares e Trabalhos
Interdisciplinares desenvolvidos.

Bibliografia Basica:

IAMIN, Gustavo Paiva. Negociacdo: conceitos fundamentais e negdcios
internacionais. Sao Paulo: InterSaberes, 2016.

LESSA, Antbnio Carlos; MANZUR, Tania Maria Pechir Gomes; OLIVEIRA,
Henrique Altemani. Negociagdes internacionais. Saraiva Uni, 2014.

LEWICKI, Roy J.; SAUNDERS, David M.; BARRY, Bruce. Fundamentos de
Negociacao. 5%ed. Porto Alegre: 2014.

Bibliografia Complementar:

ARIANE, Roder; COTTA, Renato. Negdcios internacionais. Elsevier, 2014.
DAYCHOUM, Merhi. Negociacédo: conceitos e técnicas. Rio de Janeiro: Brasport,
2016

SPINOLA, A. T. S.; DUZERT, Y. Negociagdo e Administracdo de Conflitos.
Editora FGV, 12 ed., 2018.
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STOECKICHT, Ingrid Paola; MALLMAN, Dorval Olivio; MEN, Jo&do, DUZERT,
Yann. Negociacéo internacional. Editora FGV, 12 ed., 2014.
THOMPSON, Leigh. O Negociador. 32 ed. Pearson Prentice Hall, 2009.

14 OUTROS COMPONENTES CURRICULARES

14.1 Estagio

SIGLA - ESTAGIO CURRICULAR SUPERVISIONADO/PRATICAS
PROFISSIONAIS - 240 HORAS

Objetivo:

Na area de atuacdo de Tecnologia em Comércio Exterior, pretende-se com o
Estagio Curricular Supervisionado ou com as Praticas Profissionais em
Comeércio Exterior: proporcionar ao estudante oportunidades de desenvolver
suas habilidades, analisar situagcdes e propor mudancas no ambiente
profissional; complementar o processo de ensino-aprendizagem; incentivar a
busca do aprimoramento pessoal e profissional; aproximar os conhecimentos
académicos das praticas de mercado com oportunidades para o estudante
conhecer as organizacdes e saber como elas funcionam; incentivar as
potencialidades individuais, proporcionando o surgimento de profissionais
empreendedores; promover a integracao da Faculdade/Empresa/Comunidade e
servir como meio de reconhecimento das atividades de pesquisa e docéncia,
possibilitando ao estudante identificar-se com novas areas de atuacéo,
ampliando os horizontes profissionais oferecidos pelo mundo do trabalho. Para
tanto, prevé-se o cumprimento do estagio ndo obrigatério no primeiro semestre
do curso e, o cumprimento do estagio obrigatério ou de praticas profissionais em
comércio exterior a partir do segundo semestre do curso, podendo as 240 horas
serem cumpridas, no todo, em qualguer semestre entre o segundo e o sexto
periodo.

Ementa:

Aplicar os conhecimentos tedricos adquiridos no Curso Superior de Tecnologia
em Comércio Exterior em situacdes reais de desempenho da futura profissao.
Realizar atividades praticas, relacionadas a Tecnologia em Comércio Exterior,
desenvolvidas em ambientes profissionais, sob orientacdo e supervisdo de um
docente da Faculdade e de um responsavel no local de estagio. Equiparam-se
ao Estagio Curricular Supervisionado, as atividades de extensao, monitorias,
praticas profissionais, iniciacao cientifica e/ou desenvolvimento tecnologico e
inovagdo na educacdo superior, desenvolvidas pelo estudante, além da atuacdo
em empresa junior. As atividades de pesquisa aplicada desenvolvidas em
projetos de Iniciagdo Cientifica e/ou Iniciagdo em Desenvolvimento Tecnoldgico
e Inovacéo, se executadas, podem ser consideradas como Estagio Curricular
Supervisionado, desde que sejam comprovadas, no minimo, as cargas horarias
totais respectivas a cada atividade.

Bibliografia Basica:

BIANCHI; ALVARENGA; BIANCHI. Manual de Orientacdo - Estagio
Supervisionado. Cengage, 20009.

OLIVO, S; LIMA, M C. Estagio Supervisionado e Trabalho de Conclusdo de
Curso. Cengage Learning, 2016.

-~
e LO ﬁ
Paula Souza GOVERNO DO ESTADO



S

ZABALZA, M. A. O estagio e as praticas em contextos profissionais na formacéo
universitéria. Cortez, 2014.

Bibliografia Complementar:

ASHIKAGA, C. E. G. Andlise da Tributacdo na Importacdo e na Exportacdo. 8ed.
Séo Paulo: Aduaneiras, 2016.

DE PAULA, M. G. A Empresa Importadora. 2ed. Sdo Paulo: Thomson Reuters

Brasil, 2019.
RICETTI, M. A.; Mayer, R. Estagio. IBEP, 2012
MINERVINI, Ni. O Exportador — Construindo 0 seu projeto de

internacionalizagdo. 7ed. S&o Paulo: Almedina, 2019.

FRANCA, A. S. Estagio Curricular e Trabalho de Conclusdo de Curso na Area
de Gestéo e Negocios. Freitas Bastos, 2011.

Referéncias:

Manuais produzidos pela unidade (se houver)

14.2 Trabalho de Graduagéo

SIGLA — TRABALHO DE GRADUACAO — 160 HORAS

Competéncias profissionais desenvolvidas neste componente
e Realizar uma pesquisa cientifica, na area de atuagéo profissional, proporcionada
pelo curso superior tecnolégico em processo de conclusao.

Objetivos de Aprendizagem:

e Selecionar tipos de pesquisa e métodos cientificos de acordo com o
tema da pesquisa;

e Elaborar trabalhos de pesquisa cientifica e tecnoldgica, de acordo
normas da escrita cientifica;

e Empregar pesquisas aplicadas na sua area de atuacao;

e Definir de um problema de pesquisa;

e Elaborar uma revisao de literatura;

e Aplicar técnicas de coleta e analise de dados;

e Aplicar técnicas para apresentagdo de um trabalho cientifico.

Ementa:

Desenvolvimento de atividade de estudo, pesquisa e construgcdo de textos
especificos, envolvendo conhecimentos e atividades da éarea do curso,
devidamente orientados pelo docente. O resultado devera ser apresentado por
meio da elaboracdo de uma monografia, relatorio tecnoldgico, artigo, projeto,
analise de casos, desenvolvimento de (instrumentos, equipamentos ou
prototipos) e levantamento bibliografico, com publicagédo das contribuicbes, entre
outros.

Bibliografia Basica:

OLIVO, S; LIMA, M C. Estagio Supervisionado e Trabalho de Concluséo de
Curso. Cengage Learning, 2016.
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Referéncias:
Manuais produzidos pela unidade (se houver)

15 TEMATICAS TRANSVERSAIS

Em consonéancia com a Lei n® 9795 de 27 de abril de 1999 e o Decreto n°

4.281, de 25 de junho de 2002, que tratam da necessidade de discussao pelos
cursos de graduacado de Politicas de Educacdo Ambiental e da Resolucdo do
CNE/CP n° 1, de 17 de junho de 2004, que trata da necessidade da inclusédo e
discussdo da educacdo das relacdes étnico-raciais, histéria e cultura afro-
brasileira e africana, bem como outras teméticas que promovam a reflexdo do
profissional, o CST em Comércio Exterior trata da seguinte forma:

Os temas historia e cultura afro-brasileira e africana e o estudo das
relacfes étnico-raciais no Brasil fazem parte da discussao interdisciplinar,
de forma a permear os varios componentes desse curso de uma forma
transversal;

Quanto ao tema educacdo ambiental, sera tratado no componente sera
tratado em alguns componentes comuns a todas as Unidades, ou seja:
Administracdo Geral e Economia Internacional; e em alguns componentes
de livre escolha das Unidades, isto é: Comeércio Exterior e
Sustentabilidade (FBA), Comércio Internacional e Agronegocios (FIT),
Gestdo Ambiental Portuéaria (FPG) e Gestdo de Pessoas e Lideranca no
Comércio Exterior (FZL, FGA, FID, FIT, FSC), sendo a sua formalizacao
efetivada nos planos de ensino.

Os temas sobre gestdo da diversidade e politicas de inclusédo, de forma
em geral, sdo tratados transversalmente em projetos integradores e nos
eventos tecnoldgicos organizados pela Unidade de Ensino.

Tais tematicas podem ainda ser trabalhadas sem a formalizacéo no PPC,

guando uma iniciativa feita pela unidade ou curso oferece o contato com 0s
temas em forma de eventos ou palestras. Evidencia-se, assim, a iniciativa da
unidade ou curso para a comunidade escolar em sua totalidade ou
parcialidade.

16 MAPEAMENTO DE COMPETENCIAS POR COMPONENTES

16.1 Mapeamento de competéncias profissionais por componentes

N L . Componentes
Competéncias profissionais

Realizar uma pesquisa cientifica, na area de
atuacdo profissional, proporcionada pelo curso Trabalho de Graduacéo
superior tecnolégico em processo de concluséo.

Selecionar tipos de pesquisa e métodos cientificos,
de acordo com o tema da pesquisa;

Elaborar trabalhos de pesquisa cientifica e Conhecimento
tecnoldgica, de acordo normas da escrita cientifica.

Métodos para a Producéo do
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Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
comércio exterior

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
COMErcio exterior; Comércio Exterior
Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;

Utilizar os sistemas de informacao oficiais de
operacdes no comércio exterior brasileiro
Desenvolver comunicacdo interpessoal,
compreensdo e interpretagdo em situagdes
gue envolvam expressdao de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, gréficos, diagramas e simbolos;
Promover a comunicacdo, interacdo e
negociagdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6rgaos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comeércio exterior.

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
comércio exterior;

Orientar a execucdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comeércio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comeércio exterior.

Desenvolver comunicacdo  interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situagdes
gue envolvam expressdo de ideias,
negociagdo, andlise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos
em inglés;

Promover a comunicacdo, interacdo e Lingua Inglesa |
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a
interculturalidade e suas caracteristicas;
Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comeércio exterior.
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Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroeconbmicos
relacionados ao comércio exterior;
Desenvolver comunicacdo interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacles
gue envolvam expressdo de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos;
Promover a comunicacdo, interacdo e
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a
interculturalidade e suas caracteristicas;
Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
comeércio exterior; Contabilidade Gerencial
Utilizar os sistemas de informacéo oficiais de
operagdes no comércio exterior brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéao,
de apoio e de integracdo, relacionados as
atividades de comércio exterior.

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
comeércio exterior;

Orientar a execucdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes Direito Internacional
ao comércio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroeconbmicos
relacionados ao comércio exterior;
Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
comércio exterior.

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroeconbmicos
relacionados ao comércio exterior
Desenvolver comunicacdo interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacoes
gque envolvam expressdao de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, gréficos, diagramas e simbolos
em inglés;
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Promover a comunicagdo, interacdo e
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a
interculturalidade e suas caracteristicas;
Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Atuar junto as instituigdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
comeércio exterior;

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;
Prospectar e empreender oportunidades de
mercados voltados a atividades de comércio Politica Comercial Externa
exterior;

Orientar a execucdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comércio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior; Projeto em Comércio Exterior |
Utilizar os sistemas de informacao oficiais de
operagdes no comeércio exterior brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéao,
de apoio e de integracdo, relacionados as
atividades de comércio exterior.

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior;
Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
comeércio exterior.

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior; Economia Brasileira
Administrar e otimizar recursos econdmicos, Contemporanea
financeiros e humanos voltados a area de
comeércio exterior.

Desenvolver comunicacdo  interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacdes
gque envolvam expressdao de ideias,
negociagdo, andlise e elaboracdo de
documentos, gréficos, diagramas e simbolos
em espanhol;
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Promover a comunicagdo, interacdo e
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
COmércio exterior; Gestdo Financeira
Utilizar os sistemas de informacao oficiais de
operacdes no comércio exterior brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéao,
de apoio e de integracdo, relacionados as
atividades de comércio exterior

Desenvolver  comunicagdo interpessoal,
compreensdo e interpretagdo em situagdes
gue envolvam expressdao de ideias,
negociagdo, analise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos
em inglés;

Promover a comunicacdo, interacdo e Lingua Inglesa llI
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comeércio exterior.

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizagdo no ambito do
comércio exterior;

Coordenar fluxos logisticos;

Orientar a execucdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comércio exterior;

Articular com atores e 0Orgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comeércio
exterior;

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondémicos
relacionados ao comércio exterior;

Utilizar os sistemas de informacéo oficiais de
operacdes no comeércio exterior brasileiro;
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Avaliar e selecionar sistemas de informacéo,
de apoio e de integracado, relacionados as
atividades de comércio exterior

Desenvolver comunicacdo interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacles
gue envolvam expressdo de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos
em espanhol;

Promover a comunicagdo, interagdo e Espanhol Il
negociacdo hno ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
COmércio exterior;

Orientar a execugcdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes Legislagcdo Aduaneira
ao comércio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Desenvolver comunicacdo interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacbes
gue envolvam expressdao de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, gréficos, diagramas e simbolos
em inglés;

Promover a comunicagdo, interagdo e Lingua Inglesa IV
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
comércio exterior;

Coordenar fluxos logisticos;

Orientar a execucdo das acles legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comércio exterior;

Articular com atores e 0Orgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondmicos | Mercado e Finangas Internacionais
relacionados ao comércio exterior;
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Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
COMmErcio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroecondmicos
relacionados ao comércio exterior; Projeto em Comércio Exterior Ill
Utilizar os sistemas de informacao oficiais de
operagdes no comeércio exterior brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéao,
de apoio e de integracdo, relacionados as
atividades de comércio exterior.

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizagdo no ambito do
COmércio exterior;

Orientar a execugcdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comeércio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Utilizar os sistemas de informacao oficiais de
operagdes no comeércio exterior brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéao,
de apoio e de integracdo, relacionados as
atividades de comércio exterior.

Desenvolver comunicacdo  interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacbes
gue envolvam expressdo de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, gréficos, diagramas e simbolos
em espanhol;

Promover a comunicacdo, interacdo e Espanhol IlI
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
comércio exterior;

Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
comeércio exterior;
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Orientar a execucdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comércio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Atuar junto as instituigdes publicas e privadas
de controle e fiscalizacdo no ambito do
comeércio exterior; Gestdo de operagdes do comércio
Orientar a execugcdo das acdes legais, exterior

tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comércio exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Administrar e otimizar recursos econdmicos,
financeiros e humanos voltados a area de
comeércio exterior;

Prospectar e empreender oportunidades de| Inovacdo e Empreendedorismo
mercados voltados a atividades de comércio
exterior;

Promover a comunicacdo, interagdo e
negociagdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a
interculturalidade e suas caracteristicas
Desenvolver comunicacdo  interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacbes
gque envolvam expressdo de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, gréficos, diagramas e simbolos
em inglés;

Promover a comunicacdo, interacdo e Lingua Inglesa V
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroeconbmicos
relacionados ao comércio exterior;
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Utilizar os sistemas de informacéo oficiais de
operacdes no comércio exterior brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacao,
de apoio e de integracao, relacionados as
atividades de comércio exterior.

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroeconémicos
relacionados ao comércio exterior;
Administrar e otimizar recursos econémicos,
financeiros e humanos voltados a &rea de
COMmErcio exterior;

Orientar a execucdo das acdes legais,
tributarias, aduaneiras e cambiais inerentes
ao comércio exterior;

Articular com atores e 6Orgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Atuar junto as instituicdes publicas e privadas
de controle e fiscalizagdo no ambito do
comércio exterior;

Articular com atores e 0Orgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Utilizar os sistemas de informacao oficiais de
operagdes no comeércio exterior brasileiro.
Desenvolver  comunicagdo interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situagdes
gue envolvam expressdo de ideias,
negociacdo, analise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos
em espanhol;

Promover a comunicagdo, interagdo e Espanhol IV
negociagdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 0rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior

Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Prospectar e empreender oportunidades de
mercados voltados a atividades de comércio| Gestdo Estratégica Internacional
exterior;

Articular com atores e 0rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;
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Promover a comunicagdo, interacdo e
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a
interculturalidade e suas caracteristicas
Desenvolver comunicacdo interpessoal,
compreensdo e interpretacdo em situacoes
gque envolvam expressdao de ideias,
negociagdo, andlise e elaboracdo de
documentos, graficos, diagramas e simbolos
em inglés;

Promover a comunicacdo, interacdo e Lingua Inglesa VI
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a intercultural
idade e suas caracteristicas;

Articular com atores e 6Orgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior.

Prospectar e empreender oportunidades de
mercados voltados a atividades de comércio
exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario
nacional e internacional relacionados as
atividades do comércio exterior;

Promover a comunicacdo, interacdo e
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a
interculturalidade e suas caracteristicas
Planejar, definir, implementar e avaliar
estratégias gerenciais na area de comércio
exterior;

Acessar bases de dados e interpretar
indicadores micro e macroeconbmicos
relacionados ao comércio exterior; Projeto em Comércio Exterior V
Utilizar os sistemas de informacao oficiais de
operacdes no comércio exterior brasileiro;
Avaliar e selecionar sistemas de informacéao,
de apoio e de integracdo, relacionados as
atividades de comércio exterior.

Prospectar e empreender oportunidades de
mercados voltados a atividades de comércio

Marketing Internacional

exterior;

Articular com atores e 6rgdos do cenario

nacional e internacional relacionados as Técnicas de Negociagao
atividades do comércio exterior; Internacional

Promover a comunicacdo, interacdo e
negociacdo no ambiente organizacional
interno e externo, respeitando a
interculturalidade e suas caracteristicas.
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16.2 Mapeamento das competéncias socioemocionais por componentes

Competéncias socioemocionais Componentes
Administrar conflitos quando necessério, estabelecer relagbes e
propor um ambiente colaborativo, incentivando o trabalho em
equipe.
Demonstrar capacidade de resolver problemas complexos e
propor solucdes criativas e inovadoras.
Desenvolver a visdo sistémica, identificando solucgdes,
respeitando aspetos culturais, éticos, ambientais e sociais no
ambito local, regional e internacional.
Evidenciar o uso de pensamento critico em situaces adversas.
Empreender ac¢fes inovadoras, analisando criticamente a
organizacéo, antecipando e promovendo transformacées.
Administrar conflitos, quando necessario, estabelecer relacdes e
propor um ambiente colaborativo, incentivando o trabalho em
equipe.
Atuar de forma autbnoma na realizacdo de atividades
profissionais e na execucdo de projetos.
Elaborar, gerenciar e apoiar projetos, identificando oportunidades
e avaliando os riscos inerentes.
Comunicar-se na lingua materna e na lingua estrangeira.

As competéncias
socioemocionais serdo
desenvolvidas em todos

0s componentes do
curso, de forma
transversal e
contextualizada com o
setor produtivo.

17 PERFIL DE QUALIFICACAO DOCENTE, INSTRUTORES (AUXILIAR
DOCENTE) E TECNICO-ADMINISTRATIVOS (DIRETOR ADMINISTRATIVO,
DIRETOR ACADEMICO E COODENADOR DE CURSO)

De acordo com a Resolugcdo CNE/CP 1/2021, devem ser apresentadas as
qualificacBes do Docente, Auxiliar Docente e Coordenador de Curso.

Quanto a qualificacdo docente, deve atender o que esta disposto no Art.
1°,incisos | e Il e § 1°, da Deliberacdo CEE 145/2016.

A qualificagdo do Auxiliar Docente e do Coordenador do Curso deve ter a
qualificacdo aderente ao eixo formativo do curso.

17 PERFIL DE QUALIFICACAO DOCENTE, INSTRUTORES (AUXILIAR
DOCENTE) E TECNICO-ADMINISTRATIVOS (DIRETOR ADMINISTRATIVO,
DIRETOR ACADEMICO E COODENADOR DE CURSO)

De acordo com a Resolucdo CNE/CP 1/2021, devem ser apresentadas as
qualificagbes do Docente, Auxiliar Docente e Coordenador de Curso.

Quanto a qualificacdo docente, deve atender o que esta disposto no Art.
1°,incisos | e Il e § 1°, da Deliberagao CEE 145/2016.

A qualificagdo do Auxiliar Docente e do Coordenador do Curso deve ter a
qualificacéo aderente ao eixo formativo do curso.

17.1 Diretor(a) da Unidade
Profa. Dra. Renata Giovanoni Di Mauro
Pos-Doutoranda em Educacdo pela Universidade de S&o Paulo (USP/SP);

Doutora em Direito (area de concentracdo - Direito das Rela¢gbes Sociais;
subarea de concentracao - Direito Processual Civil) pela Pontificia Universidade
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Catdlica de Séao Paulo (PUC/SP); Mestre em Direito (area de concentracao -
Direitos Difusos e Coletivos) pela Universidade Metropolitana de Santos
(UNIMES); P6s-Graduanda (MBA) em Lideranca, Inovacdo e Gestdo 4.0 pela
Pontificia Universidade Catdlica do Rio Grande do Sul (PUC/RS); e Bacharel em
Direito pelas Faculdades Metropolitanas Unidas (FMU). E advogada com
inscricdo na OAB/SP, consultora do Conselho Estadual de Educacédo de Sao
Paulo (Camara da Educacdo Superior), docente integrante do Banco de
Avaliadores do Sistema Nacional de Avaliacdo da Educacao Superior (BASIS) -
INEP/MEC, Diretora da Faculdade de Tecnologia de Barueri (Fatec Barueri) do
Centro Estadual de Educacdo Tecnolégica Paula Souza (CEETEPS),
Coordenadora de Legislagdo e Normas Educacionais na Unidade do Ensino
Superior de Graduacao (CESU) do Centro Estadual de Educacéo Tecnoldgica
Paula Souza (CEETEPS), Membro titular do Conselho Municipal de Defesa do
Meio Ambiente e Desenvolvimento Urbano - Barueri/SP e Membro titular do
Orgao Gestor da Politica Municipal de Educacdo Ambiental - Barueri/SP. Possui
experiéncia como professora de Programa de Mestrado em Direto, lider do
Grupo de Pesquisa: Os fundamentos do direito educacional e as politicas
vigentes para o ensino superior na Sociedade da Informacdo, bem como na
selecdo de candidatos a programa de pds-graduacdo stricto sensu, orientacao
de mestrandos e composi¢ao de bancas avaliadoras para obtencéo de titulo de
mestre e doutor. Possui experiéncia como professora de Curso de Bacharelado
em Direito, ministrando aulas em disciplinas que integram o Departamento de
Direito Processual Civil, bem como membro de Nucleo Docente Estruturante
(NDE), além de atuacdo como Secretaria do Departamento de Direito Publico,
Lider da Area de Direito Processual Civil, responsavel por disciplinas oferecidas
na modalidade EAD, orientando e compondo bancas avaliadoras de trabalhos
de conclusao de curso. Possui também experiéncia como professora de Cursos
Superiores de Tecnologia, ministrando aulas em disciplinas da area de Direito,
sendo membro de Nucleos Docentes Estruturantes (NDEs) dos cursos,
orientando e compondo bancas avaliadores de trabalhos de conclusao de curso.
Possui experiéncia como membro de corpo editorial, parecerista e avaliadora de
revistas cientificas, integrante do Cadastro Nacional e Internacional de
Avaliadores do CONPEDI, coordenadora da Coordenadoria de Direitos da
Crianca e do Adolescente, professora convidada da Escola Superior de
Advocacia da Ordem dos Advogados do Brasil, Seccdo de Séo Paulo (ESA-
OAB/SP), bem como avaliadora em bancas de qualificacdo e em bancas de
defesa de dissertacdo de Mestrado em Direito e de teses de Doutorado em
Direito e em Educacédo, sendo, ainda, autora de livros e artigos juridicos. Vem
atuando principalmente nos seguintes temas: direito processual civil, direitos da
crianca e do adolescente, direito educacional e direito empresarial.

17.2 Diretor(a) de Servigos Administrativos
Wallace Cirilo de Souza Silva
PoOs-graduado em Gestdo Empresarial pela Universidade Cruzeiro do Sul.

Tecndlogo em Logistica pela Faculdade de Tecnologia de Carapicuiba do Centro
Estadual de Educacéo Tecnologica Paula Souza (CEETEPS). Atua como Diretor
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de Servicos Administrativos da Faculdade de Tecnologia Padre Danilo José de
Oliveira Ohl (Fatec Barueri).

17.3 Diretor(a) Servigcos Académicos
Maria Cristina Pacheco Lima

Graduacao em Direito, com Pés-Graduacgéo em Direito do Trabalho e Processual
do Trabalho. Atuacdo com énfase em instituicbes de Ensino Superior, na
organizacdo administrativa e académica, captacdo e entrevistas para
contratacdo do corpo docente, elaboracdo dos horarios de aulas e calendarios
de provas, acompanhamento de comissdes de avaliacdo dos cursos junto ao
MEC, ao Conselho Estadual de Educacdo e na CPA — Comissao Prépria de
Avaliacdo, comissdo responsavel pela auto avaliacdo institucional e auto
avaliacao externa do MEC, recepc¢ao e atendimento ao publico, elaboracéo de
documentos diversos e resolugcdo de problemas. Atualmente trabalha como
diretora de servicos académicos da Faculdade de Tecnologia Padre Danilo José
de Oliveira Ohl — Fatec Barueri.

17.4 Coordenacéao do Curso
Prof. Esp. Sérgio Teixeira Junior

Graduacao em Administracdo - Faculdades Tibirica (1988). e P6s graduagcdo em
Comeércio Exterior pela UNIP (1992). Ampla vivéncia na area académica atuando
como professor universitario nas areas de Administracdo, Comércio Exterior e
Logistica em algumas das principais universidades, centros universitarios e
faculdades de S&o Paulo. Coordenador do Curso Superior de Tecnologia em
Comeércio Exterior da FATEC - Barueri do CEETEPS. Professor Associado Il do
curso superior de Comércio Exterior da FATEC- Barueri do CEETEPS. Membro
da Congregacdo Académica da FATEC-BARUERI. Presidente do Nducleo
Docente Estruturante do curso superior de Tecnologia em Comércio Exterior e
membro do Nucleo Docente Estruturante do curso superior de Tecnologia em
Logistica da FATEC-BARUERI. Possui experiéncia na elaboracdo de Projetos
Pedagogicos de Cursos incluindo autorizagcdes e reconhecimentos junto ao
MEC. Articulista de Comércio Exterior da Agéncia Zwela Angola Noticias (Africa)
além de contribuir com textos sobre comércio exterior para 0 PRAVDA - RUssia
e Diario Liberdade - Galicia - Espanha. Possui significativa experiéncia gerencial
na area de comercio exterior em empresas de médio e grande portes tais como
ALUJET LTDA, Sadia Trading S/A, L.Huber Equipamentos Automotivos Ltda e
Dalutex LTDA. Consultor de empresas atuando no segmento de micro e pequeno
porte para o desenvolvimento de negdcios internacionais. Foi responsavel pelo
Laboratorio de Comércio Exterior e exerceu a presidéncia da Comisséo Propria
de Avaliacdo (CPA) da FATEC- Barueri do CEETEPS. Foi docente do curso
superior de Comércio Exterior e Negocios Internacionais do Centro Universitario
FIEO (UNIFIEO). Foi membro do Grupo de Estudos do Comércio Exterior
(GECEU) do Centro Universitario FIEO (UNIFIEO). Foi docente de Comércio
Exterior e Logistica nos cursos Superiores de Tecnologia em Logistica e
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Bacharelado em Administracdo de Empresas da Universidade de Mogi das
Cruzes - Campus Villa Lobos (UMC). Foi docente do curso superior de Comércio
Exterior da Universidade Nove de Julho (UNINOVE) nos campi Memorial e Vila
Maria tendo lecionado diversas disciplinas da area. Foi docente do curso superior
de Comércio Exterior das Faculdades Integradas Tibirica. Foi docente do curso
superior de Comercio Exterior do Centro Universitario Ibero Americano.
Assessorou a coordenacdo da area de Gestédo e Negdécios do SENAC - Unidade
Osasco na contratacdo de docentes para os diversos cursos técnicos e livres.
Coordenou os cursos de Comércio Exterior, Finangas e Logistica da Faculdade
Integracdo Zona Oeste (FIZO). Desenvolveu um intercambio internacional entre
a Universidad Nacional de La Matanza - Buenos Aires- Argentina e a FIZO
(Faculdade Integracéo Zona Oeste) na area de Comércio Exterior.

17.5 Auxiliares Docentes

N&o ha auxiliares docentes com qualificacdo aderente ao eixo formativo do
Curso.

17.6 Relacdo de todos os Docentes da Unidade e a categoria a que pertencem:

ALAIR HELENA FERREIRA 3 D DOUTORA
ALEXANDRE BITTENCOURT FARIA 2 D MESTRE
ALEXANDRE FILLIETAZ 1 A MESTRE
ANDREA RIBARI YOSHIZAWA 3 D DOUTORA
ANGELA DOS SANTOS OSHIRO 1 B MESTRE
ANTONIO FERNANDO DEGOBBI 2 C MESTRE
APARECIDA SILVA SANTOS CARBONE 1 A MESTRE
BARBARA GAMBARE DOS SANTOS 2 C MESTRE
BEATRIZ POLICARPO 1 B ESPECIALISTA
BIANCA AGARIE 1 B MESTRE
CARLA ANDREA CUCCHIERATTO BOOTZ 1 C GRADUADA
CARLOS ALBERTO DE SOUZA CABELLO 1 A MESTRE
CARLOS ANTONIO DE LIMA PENHALBER 2 E MESTRE
CARLOTA CHIEMI KURAMOCHI 1 B MESTRE
CRISTIELAINE APARECIDA ALVES DE SOUZA 1 A MESTRE
DAMARIS CORREA BRUM 1 A ESPECIALISTA
DANIEL BATISTA DE ALMEIDA 1 D ESPECIALISTA
DENISE LEMES FERNANDES NEVES 3 E MESTRE
DEWAR TAYLOR CARNERO CHAVEZ 3 F DOUTOR
EDILLIZE LOURENCO GRABALLOS 1 B ESPECIALISTA
EDNEY EBOLI DOS SANTOS 1 A MESTRE
EDSON CORREIA DE MELO 1 A MESTRE
EIK TENORIO 3 H DOUTOR
ERNESTINA DE LOURDES CARDOSO FRIGELG 2 D MESTRE
EUCLIDES REAME JUNIOR 2 F MESTRE
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EVANDRO CLEBER DA SILVA 3 F DOUTOR
EVERTON FERREIRA DE OLIVEIRA 1 A MESTRE
FABIO GORAYEB DAMASCENO 1 A MESTRE
FATIMA GUARDA SARDEIRO 1 A MESTRE
FERNANDA CASTILHO SANTANA 3 C DOUTORA
FLAVIO D ANGELO PEREIRA DA SILVA 1 A DOUTOR
GABRIELLE CIFELLI 3 D DOUTORA
GERMANO MANUEL CORREIA 1 B DOUTOR
GETULIO KAZUE AKABANE 3 P DOUTOR
GILSON PIQUERAS GARCIA 1 A DOUTOR
GIOVANNI CLAUDIO PINTO CONDE 1 A MESTRE
GIVAN APARECIDO FORTUOSO DA SILVA 3 F MESTRE
GUSTAVO CARDOSO GARCIA 1 C MESTRE
HELENA DAMELIO 1 B DOUTORA
HENRIQUE FURIA SILVA 1 A DOUTOR
IMARIO VIEIRA 1 A DOUTOR
ISABEL CRISTINA CONTRO CASTALDO 2 C DOUTORA
JACINTO CARLOS ASCENCIO CANSADO 3 F DOUTOR
JADIR CUSTODIO MENDONCA JUNIOR 2 E MESTRE
JOAO GILBERTO PINHO 2 C MESTRE
JOELSON ALVES DO NASCIMENTO 1 B MESTRE
JORGINA FRANCISCA SEVERINO DOS SANTOS 1 A MESTRE
JOSE ROBERTO ALVES MACHADO 2 B MESTRE
JOSEFA FLORENCIO DO NASCIMENTO 1 A MESTRE
JOSENILSON COSTA DE OLIVEIRA 1 B ESPECIALISTA
JOYCE FELIPE CURY 1 A MESTRE
JOYCE MARTINS MENDES 1 A DOUTORA
JULIANA PELLEGRINELLI BARBOSA COSTA 2 F DOUTORA
KAREN DOS REIS FERNANDES TEIXEIRA 1 A MESTRE
KEDIMA FERREIRA DE OLIVEIRA MATOS 1 A DOUTORA
KEILA ROCHA REIS DE CARVALHO 3 F DOUTORA
LAWTON NANNI BENATTI 1 B DOUTOR
LEANDRO ZEIDAN TOQUETTI 3 H DOUTOR
LEONARDO FORTUNATO PUGA 1 A MESTRE
LILIAN MARQUES SILVA 3 E DOUTORA
LIZIANE LUCIANA DA SILVA SUCENA 1 A ESPECIALISTA
LUCIANA AKEMI NAKABAYASHI 1 A MESTRE
LUCIANO DELUQUI VASQUES 2 E ESPECIALISTA
LUIZ ANTONIO DA COSTA ALVES FEIJO 1 C ESPECIALISTA
MARCELO DE PAULA FERREIRA 1 C MESTRE
MARCELO ELOY FERNANDES 3 D DOUTOR
MARCELO TSUGUIO OKANO 3 G DOUTOR
MARCIO ANDRE FERREIRA PEREIRA 3 G DOUTOR
MARCOS ANTONIO DE ANDRADE 1 A MESTRE
MARCOS ROBERTO BURI 1 A MESTRE
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MARGARETE BONALDI ASCENCIO CANSADO 1 C MESTRE
MARGARETE GURNIAK 1 A MESTRE
MARGIBEL ADRIANA DE OLIVEIRA 3 E DOUTORA
MARIA EDNA DA SILVA GOMES 1 A MESTRE
MARTA IGLESIS FARRERO 2 F MESTRE
MEIRE REIS CLEMENTE 2 E ESPECIALISTA
NAILTON SANTOS DE MATOS 3 E DOUTOR
NILO SERGIO GUIDELLI 1 C MESTRE
OSWALDO SOULE JUNIOR 2 H MESTRE
PAULA VALERIA CHAVES PEREIRA CORREIA 2 E MESTRE
PAULO EDUARDO FERREIRA MACHADO 1 A DOUTOR
PAULO JOSE ANDRE PEREIRA 3 C ESPECILISTA
PAULO MASYS 3 E ESPECILISTA
PAULO ROGERIO DE MEDEIROS 3 D DOUTOR
PAULO SERGIO SILVA 1 B DOUTOR
RAFAEL DE ALMEIDA RICARDO 1 A DOUTOR
RENATA GIOVANONI DI MAURO 3 F DOUTORA
RICARDO ZERINTO MARTINS 3 F DOUTOR
ROGERIO BARDELLA 1 A ESPECILISTA
ROSEANE BARCELLOS MARQUES 1 A DOUTORA
SABRINA SAITO 2 E MESTRE
SAMUEL FERNANDES NUNES 1 A ESPECIALISTA
SANDRA SILVEIRA FERREIRA 1 A MESTRE
SANDRO FRANCISCO DETONI 3 F DOUTOR
SARAH MORALEJO DA COSTA 1 A DOUTORA
SERGIO DIAS TEIXEIRA JUNIOR 2 E ESPECILISTA
SERGIO STEFAN BARCI 2 E MESTRE
TADEU ZACCARELLI TAVARES 2 E MESTRE
TARCISIO DE SOUZA PERES 2 E MESTRE
THAIS LARI BRAGA CILLI 1 C MESTRADO
TOKIO HOSSOKAWA 2 D MESTRE
VILMA MOREIRA FERREIRA 3 F DOUTORA
VIVIANE DE OLIVEIRA SOUZA GERARDI 1 A MESTRE
VIVIANE MINATI PANZERI 3 C DOUTORA
VIVIANE VEIGA SHIBAKI 1 B DOUTORA
VOLNEY MATTOS DE OLIVEIRA 3 G DOUTOR
WALTER ALOISIO SANTANA 3 G DOUTOR
WELLINGTON FERNANDO BASTOS 1 A MESTRE
WILLIANS ADRIANO DE OLIVEIRA 1 A MESTRE
YURI VASCONCELQOS DE ALMEIDA SA 1 A ESPECILISTA
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17.7 Mapeamento dos componentes e tabela de areas
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de Graduagdo

Componentes

Area (para inclusdo na tabela de areas), antes de preencher,
favor verificar se disciplinaja existe natabela. Consultar tabela
de especificidades e impacto em outros cursos vigentes).

Administragcéo Geral

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS

Comércio Exterior

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS

Comércio Exterior e
Sustentabilidade

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
CIENCIAS AMBIENTAIS E SANEAMENTO
CIENCIAS BIOLOGICAS

Comunicacéo e
Expresséo |

LETRAS E LINGUISTICA

Comunicacéo e
Expresséo Il

LETRAS E LINGUISTICA

Contabilidade Gerencial

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
CONTABILIDADE E FINANCAS

Direito Internacional

DIREITO

Economia

_ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
CIENCIAS POLITICAS E ECONOMICAS
CONTABILIDADE E FINANCAS

Economia Brasileira
Contemporénea

CIENCIAS POLITICAS E ECONOMICAS
CONTABILIDADE E FINANCAS

Economia Internacional

CIENCIAS POLITICAS E ECONOMICAS

Espanhol | LETRAS E LINGUISTICA
Espanhol II LETRAS E LINGUISTICA
Espanhol Il LETRAS E LINGUISTICA
Espanhol IV LETRAS E LINGUISTICA

Estatistica Aplicada ao
Comércio Exterior

MATEMATICA E ESTATISTICA

Fundamentos do Direito
Publico e Privado

DIREITO

Gestao de Custos e
Tributos

CONTABILIDADE E FINANCAS

Gestéo de Operacdes
em Comeércio Exterior

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS

Gestéo Estratégica
Internacional

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS

Gestao Financeira

_ADMINISTRAGCAO E NEGOCIOS
CIENCIAS POLITICAS E ECONOMICAS
CONTABILIDADE E FINANGAS

Inovagéo e
Empreendedorismo

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS

Legislacdo Aduaneira

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
DIREITO

Lingua Inglesa |

LETRAS E LINGUISTICA

Lingua Inglesa ll

LETRAS E LINGUISTICA

Lingua Inglesal lll

LETRAS E LINGUISTICA

Lingua Inglesa IV

LETRAS E LINGUISTICA

Lingua Inglesa V

LETRAS E LINGUISTICA

Lingua Inglesa VI

LETRAS E LINGUISTICA

Logistica Aplicada

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
TRANSPORTES E SERVICOS

Logistica Internacional

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
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TRANSPORTES E SERVICOS

ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
MARKETING E PUBLICIDADE
Matematica Aplicada ao

P . MATEMATICA E ESTATISTICA
Comeércio Exterior

Mercado e Financas CIENCIAS POLITICAS E ECONOMICAS
Internacionais CONTABILIDADE E FINANCAS
Métodos para a

Producéo do
Conhecimento
Politica Comercial

Marketing Internacional

INTERDISCIPLINAR - Docentes que ministram disciplinas basicas
ou profissionalizantes

CIENCIAS POLITICAS E ECONOMICAS

Externa

Projeto Em Comércio | INTERDISCIPLINAR - Docentes que ministram disciplinas basicas
Exterior | ou profissionalizantes

Projeto Em Comércio | INTERDISCIPLINAR - Docentes que ministram disciplinas basicas
Exterior I ou profissionalizantes

Projeto Em Comércio | INTERDISCIPLINAR - Docentes que ministram disciplinas basicas
Exterior Il ou profissionalizantes

Projeto Em Comércio | INTERDISCIPLINAR - Docentes que ministram disciplinas basicas
Exterior IV ou profissionalizantes

Projeto Em Comércio | INTERDISCIPLINAR - Docentes que ministram disciplinas basicas
Exterior V ou profissionalizantes

Sistematica do

Comércio Exterior ADMINISTRACAO E NEGOCIOS

Técnicas de
Negociacao ADMINISTRACAO E NEGOCIOS

Internacional
Teoria e Prética ADMINISTRACAO E NEGOCIOS
Cambial CONTABILIDADE E FINANCAS

18 QUADRO DE EQUIVALENCIAS DE CARGA HORARIA ENTRE
MATRIZES CURRICULARES (se aplicavel)

Matriz vigente até a reestruturacao Nova matriz
Componentes CH Componentes CH
ADMINISTRAGAO GERAL 80 ADMINISTRACAO GERAL 80
METODOS PARA PRODUCAO DO 40 | METODOS PARA PRODUCAO DO 40
CONHECIMENTO CONHECIMENTO
FUNDAMENTOS DO DIREITO
DIREITO PUBLICO E PRIVADO 80 PUBLICO E PRIVADO 80
INGLESIE Il 80 LINGUA INGLESA | 80
MATEMATICA APLICADA AO 80 MATEMATICA APLICADA AO 80
COMERCIO EXTERIOR COMERCIO EXTERIOR
COMUNICACAO E EXPRESSAO | 80 COMUNICACAO E EXPRESSAO | 80
COMERCIO EXTERIOR 80 COMERCIO EXTERIOR 80
POLITICA COMERCIAL EXTERNA | 40 | POLITICA COMERCIAL EXTERNA | 40
ECONOMIA 80 ECONOMIA 80
PROJETO EM COMERCIO 40 PROJETO EM COMERCIO 40
EXTERIOR | EXTERIOR |
SISTEMAS DE INFORMACOES
CONTABEIS 80 CONTABILIDADE GERENCIAL 80
DIREITO INTERNACIONAL 40 DIREITO INTERNACIONAL 40
ESTATISTICA APLICADA 80 ESTATISTICA APLICADA 80
COMERCIO EXTERIOR COMERCIO EXTERIOR
COMUNICACAO E EXPRESSAO Il 40 COMUNICACAO E EXPRESSAO II 40
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INGLES Il E IV 80 LINGUA INGLESA I 80
PROJETO EM COMERCIO 40 PROJETO EM COMERCIO 40
EXTERIOR Il EXTERIOR I
ECONOMIA INTERNACIONAL 80 ECONOMIA INTERNACIONAL 80
GESTAO FINANCEIRA 80 GESTAO FINANCEIRA 80
LOGISTICA APLICADA 80 LOGISTICA APLICADA 80
ECONOMIA BRAS. 80 ECONOMIA BRAS. 80
CONTEMPORANEA CONTEMPORANEA
ESPANHOL | 40 ESPANHOL | 40
INGLES V E VI 80 LINGUA INGLESA Il 80
PROJETO EM COMERCIO 40 PROJETO EM COMERCIO 40
EXTERIOR I EXTERIOR I
MERCADO E FINANCAS 80 MERCADO E FINANCAS 80
INTERNACIONAIS INTERNACIONAIS
SISTEMATICA DO COMERCIO 80 SISTEMATICA DO COMERCIO 80
EXTERIOR EXTERIOR
LOGISTICA INTERNACIONAL 80 LOGISTICA INTERNACIONAL 80
LEGISLACAO ADUANEIRA 80 LEGISLACAO ADUANEIRA 80
ESPANHOL 1l 40 ESPANHOL Il 40
INGLES VII E VIII 80 LINGIA INGLESA IV 80
PROJETO EM COMERCIO 40 PROJETO EM COMERCIO 40
EXTERIOR IV EXTERIOR IV
TEORIA E PRATICA CAMBIAL 80 TEORIA E PRATICA CAMBIAL 80
ESPANHOL Il 40 ESPANHOL Il 40
INGLES IX E X 80 LINGUA INGLESA V 80
GESTAO DE CUSTOS E TRIBUTOS | 80 GESTAO DE CUSTOS E TRIBUTOS 80
INOVACAO E 40 INOVACAO E 40
EMPREENDEDORISMO EMPREENDEDORISMO
PROJETO EM COMERCIO 40 PROJETO EM COMERCIO 40
EXTERIOR V EXTERIOR V
- TECNICAS DE NEGOCIACAO
NEGOCIOS INTERNACIONAIS 80 INTERNACIONAL 80
GESTAO ESTRATEGICA 80 GESTAO ESTRATEGICA 80
INTERNACIONAL INTERNACIONAL
MARKETING INTERNACIONAL 80 MARKETING INTERNACIONAL 80
ESPANHOL IV 40 ESPANHOL IV 40
INGLES XI 80 LINGUA INGLESA VI 80
COMERCIO EXTERIOR E 80 COMERCIO EXTERIOR E 80
SUSTENTABILIDADE SUSTENTABILIDADE
19. INFRAESTRUTURA PEDAGOGICA
19.1 Infraestrutura Fisica da Instituicdo reservada para o Curso
Instalacdo Quantidade Capacidade Observac6es
6 40 No periodo vespertino para o curso
Salas de aula 6 40 No periodo noturno para o curso
22 40 Total da Instituicdo

Laboratérios de
informatica

Utilizados mediante solicitagdo &
Secretaria Académica

Utilizadas para orientacdo de estagio
supervisionado

3 40

Sala de apoio 2 20

19.2 Equipamentos
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EQUIPAMENTOS
Tipo Modelo OBS Local Quantidade Observagoes
pC | HP Prodesk | 15 Lab. de I;;ormética a1 320pggiélrs]:t%discente e 1 para
PC HP Elite 5 Lab. de Iznéormatlca a1 320pggiélrs]:t%dlscente e 1 para
PC HP Elite 5 Lab. de Izn;ormatlca a1 320pggiélrs]:t%dlscente e 1 para
PC | ThinkCentre Biblioteca 20 iizglé;lecrj]teel)_eltura + Acervo (uso
TOTAL 143
19.3 Softwares
PROGRAMAS INSTALADOS
Adobe Acrobat Reader MS SQL Server 2008
Adobe Acrobat Pro Microsoft Visio Professional
Adobe Master Collection CS6 Mozila Firefox
Arduino MySQL Workbench
Arena NetBeans IDE
Audacity Notepad++
AutoCAD Oracle VM VirtualBox
Autodesk AutoCAD Pencil
CiscoPacketTracer Python
CorelDRAW Graphics Suite X7 QGIS
Geany Quick Time
Google Chrome Solid Edge ST6
Google Earth Pro Termite
JCreator TerraView
Kaspersky Endpoint Security for Windows Veyon
K-Lite Mega Codec Wampserver
Microsoft Edge Windows Essentials 2012
Microsoft Visual Studio WinRAR
Microsoft Office Professional Plus WinSPC
Microsoft Project Professional XAMPP

19.1 Laboratorios didaticos e ambientes de aprendizagem, recursos
e equipamentos associados ao desenvolvimento dos componentes
curriculares

Laboratorio Componentes
Laboratério de comércio exterior Comércio Exterior — 1° semestre
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Politica Comercial Externa — 2° semestre
Projeto em Comércio Exterior | - 2° Semestre
Mercado e Financas Internacionais — 3° semestre
Economia Internacional — 3° semestre
Projeto em Comércio Exterior Il - 3° Semestre
Legislacdo Aduaneira - 4° Semestre
Sistemética de Comércio Exterior - 4° Semestre
Log. Internacional — 4° semestre
Projeto em Comeércio Exterior Il - 4° Semestre
Gestdo de Operacdes em Com. Exterior - 5° Semestre
Projeto em Comércio Exterior IV - 5° Semestre
Teoria e Pratica Cambial -5° semestre
Gestéo Estratégica Internacional -6° semestre
Marketing Internacional — 6° semestre
Projeto em Comércio Exterior V - 6° Semestre

20 APOIO AO DISCENTE

Conforme previsto em legislacdo, e com o objetivo de proporcionar aos
discentes melhores condi¢des de aprendizagem, a Unidade de Ensino — Fatec
deve descrever no PPC a oferta de programas de apoio discente, tais como:
recepcdo de calouros, atividades de nivelamento, programas de monitoria,
bolsas de intercambio, participacdo em centros académicos, representacdo em
orgaos colegiados e ouvidoria.

Quadro 1: Programa de Apoio ao Discente

PROGRAMA CARACTERISTICAS

Promover o acolhimento dos alunos ingressantes ao inicio do
semestre, para que estes sejam integrados ao ambiente do ensino
superior, fornecendo-lhes todas as informa¢des necessarias ao bom
andamento do curso. O Programa compreende atividades de
Programa de acolhimento/recepgéo proporcionando uma integracéo entre alunos
Acolhimento ingressantes e veteranos; e, também, entre os ingressantes e a
Direcéo, Coordenacéo, Secretaria Académica, entidades estudantis e
os professores; para que 0s ingressantes conhecam a estrutura
organizacional e a proposta académica da faculdade bem como as
peculiaridades e propostas dos cursos de graduacéo.

Proposta de acompanhar e de apoiar os estudantes desde o seu
ingresso até a conclusado do curso, considerando suas necessidades
e peculiaridades no decorrer do processo de ensino-aprendizagem. O
Programa esta centrado no acolhimento, permanéncia e

Programa de acompanhamento dos estudantes. O Programa objetiva acompanhar
Acompanhamento | todo percurso do aluno na Fatec Barueri, colaborando para que o
discente supere suas limitacdes; destacando, valorizando e
potencializando as suas competéncias (conhecimentos, habilidades e
atitudes), colocando o como protagonista de seu desempenho
académico e de sua propria historia.
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Programa de
Nivelamento

Identificacdo de lacunas de conhecimento do ensino médio
eventualmente apresentadas pelos alunos ingressantes. O
nivelamento sera oferecido para as disciplinas de Matematica e de
Comunicacao, sendo que o programa podera ser estendido a outras
disciplinas.

Programa de
Monitoria

Proporcionar aos discentes a participacao efetiva e dinamica em
projeto académico de ensino, no dmbito de determinada unidade
curricular, sob a orientacdo direta do docente responsavel pela
mesma. O monitor tera seu trabalho acompanhado por um professor-
supervisor.

Nucleo de Apoio
Psicopedagdgico
(NAP)

Contribuir na melhora do processo de aprendizagem, atendendo ao
aluno em suas necessidades, sejam individuais e coletivas,
emocionais e cognitivas, sociais e cientificas, vocacionais e
profissionais.

Programa Bem-
estar

Promover integracdo entre os alunos com o objetivo de proporcionar
um ambiente mais acolhedor e fraterno na Fatec Barueri. Implementar
acOes referentes ao apoio pedagdgico dos alunos com respeito a
atividades que promovam sua salde mental.

Fonte: Elaboracdo Fatec Barueri
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